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ARTISTRY ™ TIME DEFIANCE ™ intenzivni serum za é’Bna janje ko:

je potrebno uporabljatl stlrlkrat Ietno \ krltlcnem casg spremmhﬂja-*

Napredna formula pomaga spodbuditi naravﬁe sposobnbéﬁvaée koze'
pri obnavljanju poskodb, ki jih povzrocajo ostre zimske razmere. Koza j Je ;
neverjetno sijo¢a in na pogled mladostnejsa, pripravljena na pomlad.

V najboljsi mozni meri, z visoko koncentrirano formulo v postopku

pridobivanja patenta, globinsko aktivnim noc¢nim kompleksom, ki

pomaga prepreciti vidne znake prezgodnjega staranja, izboljsa
videz vase koze, ter njen odziv na dnevni rezim nege.

Izdelek vkljucite v vas dnevni rezim nege koze. Eno ampulo
izdelka vsak vecer v obdobiju §tirinajstih dni nanesite
na obraz in vrat, ne pozabite pa tudi na vase roke.

Ker je intenzivni serum za obnavljanje

koze ¢lan skupine izdelkov TIME

DEFIANCE, mu lahko zaupate, da
se bori proti ¢asu in konkurenci.

Pri trzenju TIME DEFIANCE
intenzivnega seruma za obnavljanje
koze vam lahko pomaga poseben letak,
ki predstavlja glavne prednosti in lastnosti
izdelka. Z dejstvi, ki ga predstavlja, boste
stranki ponudili verodostojne informacije o
ucinkovitosti izdelka. $t. izdelka: 214477

$t. izdelka:
100282

POSEBNA PONUDBA

Ce v obdobju 12 mesecev kupite 4 ali ve¢ TIME DEFIANCE
intenzivnih serumov za obnavljanje koZe boste prejeli
poseben promocijski popust, ki ga boste lahko vnovcili ob
Rineanin nakupih. Idealna obdobja za uporabo TIME DEFIANCE
4 kom. - 14.378 SIT* (60 EUR) 16 kom. — 115.027 SIT* (480 EUR)
8 kom. — 43.135 SIT* (180 EUR) 20 kom. — 143.784 SIT* (600 EUR)
12 kom. - 64.703 SIT* (270 EUR) 24 kom. — 172.541 SIT* (720 EUR) Marec Konga se zima in pri¢ne pomlad.

Za vsake 4 izdelke nad 24 kupljenimi izdelki boste prejeli $e

intenzivnega seruma za obnavljanje koze so:

] Junij Konca se pomlad in pri¢ne poletje.
dodatnih 28.757 SIT* (120 EUR). ) P pricne polet
*Znesek v SIT smo preracunali po centralnem paritetnem tecaju 1 EUR = 239,640 September Konc¢a se poletje in pri¢ne jesen.
SIT, ki se uporablja za preracunavanje tolarskih cen v obdobju informativnega

dvojnega oznacevanja cen. Ker naj bi nasa drzava 1. januarja 2007 prevzela valuto December Konc¢a se jesen in priéne zima.
evro, bo visina pridobljenega popusta po kon¢anem obdobju kvalifikacije izrazena
v takrat veljavni placilni valuti (evru).

Obdobje kvalifikacije: 1. marec 2006 do 28. februar 2007.
Pridobljeni znesek promocijskega popusta boste lahko
izkoristili od 3. maja 2007, ob vsakokratnem narocilu izdelkov
pa ne bo smel presegati 50 % vrednosti celotnega narocila.

Celoten znesek pridobljenega promocijskega popusta je
potrebno porabiti do konca maja 2008.
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Potrebnih je
samo Sest ljudi

“Kdor mi ukrade mosnjo, ukrade mak; nekaj in
ni¢; prej moje, zdaj njegovo in suzenj je bilo ze

tiso¢erim; a kdor izmakne dobro mi ime, mi vzame, kar njega ne obogati,
mene osiroti do golega.” william Shakespeare, Othello

Nikoli ne podcenjujte vrednosti vasega ugleda.
Pravzaprav naredite kar je v vasi moci, da
zagotovite, da vsakdo, ki ga spoznate, prepozna
resnicni ugled, ki ga predstavljate. Nikoli jim ne
dajte priloznosti, da podvomijo o njem.

Drama Sest stopenj lodenosti, avtorja Johna
Guareja, je posvecena spoznanju o tem, kako
resni¢no majhen je svet. Do kateregakoli
¢loveka na svetu potrebujemo samo $est ljudi.
Poleg tega pa je potrebnih samo 6 ljudi, da
priénejo z govoricami o vas, ki vas lahko
pripeljejo do osebnega propada.

Morda si mislite: “Ne morem nadzirati misljenja
ljudi.” Morda ne. Lahko pa jih usmerite, da bodo
0 vas in vasem poslu govorili z naklonjenostjo.

In teh istih Sest ljudi je lahko klju¢nih pri
hvaljenju vas in vasega posla do te mere, da
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Leto$nji Vodstveni seminar bo najboljse SNP-je iz vse
Evrope popeljal na potovanje njihovega zivijenja tja, kjier se
vzhod sre¢a z zahodom. Dozivite lepoto grskih otokov in
zahodne obale Turcije, obe prepredeni z zgodovino,
tradicijami in filozofijami, ki so vplivale na svet tisoce let.

Pet dni bo ladja ‘Brilliance of the Seas’ plula z vami na
nepozabnem potovanju — od Istanbula v Turg¢iji, do grskih
otokov Mikonos in Santorini, do Kusadasija in nazaj v
Istanbul. Cez dan boste lahko preprosto uzivali v Zivahnem in
vznemirljivem okolju, trgovinah in barantanju s tradicionalnimi

prodajalci ali pa se samo sprostili in osvezili s hladnimi pijacami,

v senci lokalnih kavarnic, ter vsrkavali vzdusje v vasi okolici.

proti
uspehu?...

ZvecCer se boste lahko srecali in izkusnje delili z drugimi
uspesnimi Amwayjevimi SNP-ji, ki se bodo tudi kvalificirali za
to potovanje. Proslavite preteklost, nazdravite uspehu in si
ponovno napolnite baterije za dosezke v prinodnosti. Verjamemo,
da dobrih rezultatov ne prinesejo samo trdo delo in osredotocena
prizadevanja, temvec¢ tudi ljudje, ki se udelezujejo sestankov,
prijatelji in poslovni partnerii... Ve¢ kot veste in zaupate ljudem
okoli vas, boljse rezultate lahko dosezete v prihodnosti...

Na potovanju boste imeli tudi edinstveno priloznost, da se
srecate z vodilnimi Amwayjevimi usluzbenci in na lethem
poslovnem sre¢anju Vodstvenega seminarija slisite
pomembne poslovne informacije. Srecanje bo potekalo na
krovu ladje, v dvorani ‘Pacifica Theatre’...

...Zaupajte nam, ko vam govorimo,
da je to priloZnost, ki jo ne zelite
zamuditi. Morate biti tam!




Nov izgled

kompleta z obrazci za vpiS'.--__

Pricetek Amwayjevega posla ngj bi bil razveseljivo dejanje, &
zato Zelimo, da se to odrazi tudi na nasih gradivih. Morebitnega novega SNP-ja Zeli
navdihniti, da se vpise v Amway in zgradi svoj lasten uspesen posel.

Od predvidoma druge polovice marca 2006 bo del
Amwayjevega Vpisnega kompleta (5t. izdelka: 100568)
dinami¢en nov komplet z obrazci za vpis v posebni mapi.

Priviacna nova mapa odseva
svetovno razsirjenost
in prisotnost

Da bi poenostavili uporabo in
sklicevanje na pomembne
dokumente za poslovanje, smo
v eno brosuro zdruzili tudi
Nacela poslovanja, Eti¢ni
kodeks in razli¢ne politike.
Brosura se imenuje
Amwayjeve politike
poslovanja (3t. izdelka:
100571) in bo na voljo
predvidoma sredi marca, ko
bodo posle zaloge
posameznih dokumentov - Nacel poslovanja in Evropske
politike kontrole kakovosti dodatnega poslovnega gradiva.

znamki in izdelkih NUTRILITE™ in ARTISTRY™, sluzi kot
sporo¢ilo novemu SNP-ju, da je postal del uspesnega in
etitnega svetovnega podijetja.

Znotraj mape boste nasli standardizirane obrazce potrebne
za vpis — Amwayjevo vlogo, narocilnico za prvi nakup,
obrazec za izplacila in plagila izdelkov in obrazec za pravne
osebe. Vsi obrazci so bili v celoti dopolnjeni s potrebnimi
podatki in vsebujejo vse zakonske zahteve, ter so skladni z
Amwayjevo Politiko o varovanju osebnih podatkov za SNP-je,
Stalne kupce plus in
Stalne kupce, ki je pricela
veljati 1. septembra
2005. Naj vas ob tem se
spomnimo, da je
potrebno na vseh
obrazcih obvezno
izpolniti rubrike, ki so
oznacene z *, sicer
Amwayjeva vloga novo
vpisanega ne bo
veljavna, zato vas
prosimo, da vse
kandidate, ki se

odlocijo za vpis
spomnite na to.

... Ne pozabite,

da lahko stevilo novo
vpisanih povecate tudi s
pomocjo letaka “Prava
priloznost za vas”, ki je na
voljo v kompletu po 10
izvodov.

$t. izdelka: 215732
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Amway in UNICEEF sta se dogovorila za
dolgoro¢no partnerstvo. | 7. oktobra 2005 je
podjetje Amway s Skladom ZN za otroke
podpisalo petletno pogodbo in se zavezalo, da
bo za podporo programu cepljenja in
izobrazevalnim projektom namenilo preko
2,5 milijonov evrov.

prispevka za

Miinchen, 17. oktober 2005

Prispevke bo Amway zbral skupaj z ve¢ kot 345.000 SNP-ji
in ve¢ kot 900 zaposlenimi iz vse Evrope. Okoli 20 odstotkov
darovanih sredstev bo namenjenih izobrazevalnim projektom
v drzavah v razvoju, 80 odstotokov pa trenutnim in
prihodnjim programom cepljenja.

“Sredstva, ki jih bo prispeval Amway, nam bodo v pomo¢ v
boju proti otroski paralizi,” razlaga

od maja 2005.
“Pravzaprav za otro$ko paralizo velja, da je izkoreninjena, a
nas ponovne Krizne situacije v Afriki in Aziji postavljajo na
realna tla z grenkim priokusom, saj se je pojavnost te
smrtonosne bolezni lansko leto povecala.”

Amwayjevi redni
prispevki bodo
podprli tudi druge
UNICEF-ove
projekte, kot so
stalne kampanje
cepljenja proti
ospicam v
Tadzikistanu.
“Vsem otrokom po
svetu zelimo dati
enako moznost za
bolj zdravo
Zivljenje,” pravi

Mark Beiderwieden in Ann M. Veneman, izvrsilna
direktorica UNICEF-a predstavljata znac¢ko Lily
novinarjem v Minchnu.

“Ta cilj delimo z UNICEF-om, zato smo se
odlogili za dolgoro¢no partnerstvo.” Podjetje podpira Sklad
za otroke ze od leta 2001, za UNICEF-ovo delo je bilo
prispevanih Ze preko 2 milijona evrov. Ta zaveza je del
svetovne kampanje za otroke Eden za enega, ki jo je Amway

vV

Mark Beiderwieden, podpredsednik in izvrsilni direktor Amwayja Evropa, Ann M.
Veneman, izvrsilna direktorica UNICEF-a in Christian Ude, Zzupan Miinchna
zacel leta 2002. S to kampanjo Amway podpira regionalne in
mednarodne izobrazevalne, zdravstvene in kulturne projekte
za otroke. V zadnjih treh letih smo jim namenili 26 milijonov

ameriskih dolarjev.

Priblizevanje ciljev ob vstopu v novo tisocletje

Mark Beiderwieden
je prepri¢an, da
preventivna skrb za
zdravje ni edina
stvar, ki je potrebna
za izboljsanje
Zivljenja otrok.
“Otroci morajo
isto¢asno imeti tudi
moznosti za
izobrazevanije, ¢e
zelimo, da bodo usli
revscini.” Del letnega
prispevka bo torej usmerjen tudi v izobrazevalne projekte.
“Zelimo, da bi imel do leta 2015 vsak otrok moznost hoditi v
$olo. To je eden od ciljev Zdruzenih narodov za novo tisocletje,”
pravi UNICEF-ova izvrsilna direktorica Ann M. Veneman. “V tem
trenutku se zdi cilj oddaljen svetlobna leta, vendar ga bomo
zahvaljujo¢ podpori podijetij, kot je Amway, uspeli doseci.”

Mark Beiderwieden, podpredsednik in izvrsilni
direktor Amwayja Evropa, Ann M. Veneman,
izvrsilna direktorica UNICEF-a podpisujeta
pogodbo o sodelovanju za naslednjih 5 let.
Amway bo za podporo programu cepljenja in
Solske projekte namenil preko 2,5 milijonov evrov.
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NOVO pri DEBITELU -

prenos
mobilnih Stevilk

Postanite Debitelov naro¢nik in obdrzite svojo trenutno mobilno Stevilko.

Za prenos Stevilk se morate zglasiti na enem izmed
Debitelovih prodajnih mest, kjer boste izpolnili zahtevek
za prenos mobilne Stevilke, s katerim pooblascate
Debitel, da v vasem imenu izvede celotni postopek
prenosa stevilke. O datumu prenosa in datumu
aktivacije vase stare telefonske stevilke vas bodo
obvestili prek sporo¢ila SMS. Do tega dne boste se
vedno lahko uporabljali svojo $tevilko GSM pri starem
mobilnem opreraterju. Pri prenosu na Debitelovo
omrezje boste dobili novo Debitelovo kartico SIM z
vaso staro stevilko GSM. Ce se boste ob prenosu
naro¢niskega razmerja k Debitelu odlog¢ili kupiti tudi
nov mobilnik, ga boste dobili takoj, ko bo moznost
prenosa $tevilke potrjena.

POMEMBNO: prenos mobilnih stevilk od operaterja
Western Wireless zaenkrat Se ni mogoc¢!

Za prenos Stevilke so poleg dokumentov, potrebnih za
sklenitev naro¢niskega razmerja pri Debitelu, potrebni Se:

e racun vasega trenutnega operaterja (ne sme biti starejsi
od 45 dni) ali koda PUK za predpla¢niske stevilke

e osebni dokument (osebna izkaznica ali potni list)
Pravne osebe $e dodatno:

e izpis iz sodnega registra (ne sme biti starejsi od 30 dni
oz. natisnjen s spletnega portala e-uprave RS) oz.
priglasitveni list ali izpis iz AJPES-a (za s.p.-je)

e pooblastilo za zastopanje

debitel

NajpogostejSa vprasanja in odgovori glede
prenosa mobilne Stevilke:

Ali je mogo¢ prenos predplacniske stevilke?

Da. Za prenos potrebujete kodo PUK in 2.500 SIT
dobroimetja na vasem predplac¢niskem racunu. Pri Debitelu
zaenkrat $e nimamo predplacniskega sistema, zato je mozna
le sklenitev naro¢niSkega razmerja, pri c¢emer ohranite svojo
mobilno stevilko.

Ali s prenosom mobilne stevilke dokonéno prekinem

narocnisko razmerje s trenutnim operaterjem?

Da in ne. Na izbiro imate dve moznosti, ki ju oznacite na

zahtevku za prenos mobilne Stevilke:

- da: vase narocnisko razmerje je dokon¢no prekinjeno. V
primeru pogodbenih obveznosti vam bo stari operater
zanje izstavil racun.

- ne: vase naroc¢nisko razmerje ohranite toliko ¢asa, dokler
vam ne potecejo vse pogodbene obveznosti do starega
operaterja, ki vam zanje mesec¢no izstavlja racun.

Ali je prenos mobilne stevilke brezpla¢en?
Ne. Operater, ki je dajalec $tevilke, vam bo zarac¢unal prenos
mobilne stevilke v visini 2.500 SIT.

Akcija - do 31. 3. 2006 velja za vsa novo sklenjena narocniska
razmerja oprostitev placila prikljucne takse.

POMEMBNO:

Pogodbene in druge obveznosti do trenutnega
operaterja: prenos stevilke na drugega operaterja ne
pomeni hkrati tudi prenosa obveznosti (odprti rac¢uni,
pogodbene obveznosti ipd.). Neporavnane obveznosti
niso razlog za zavrnitev vase zahteve za prenos
mobilne $tevilke. Dodatne informacije glede vasih
obveznosti lahko dobite pri trenutnem operaterju.

Ostala najpogostej$a vprasanja in odgovore najdete na
spletni strani VEBSO.




dosezki SNP-jev

Dosezki SNP-jev po Evropi

Rojena sem bila in $e sedaj zivim v velikem in ¢udovitem
mestu Dnipropetrovsk. Zivim v veliki in lepi higi z mozem in
dvema otrokoma. Moj sin - Anatoly je Ze dosegel
kvalifikacijo Zlatega SNP-ja - z zeno Olgo zelo aktivho
razvija Amwayjev posel in njegove sanje so, da bi dosegel
kvalifikacijo, ki je potrebna za udelezbo na krizarjenju po
Sredozemskem morju. Moja héi Anna je stara 13 let in je $e
Solarka, njen konji¢ek je jahanje. V prihodnosti namerava
vstopiti v Amwayjev posel.

Moj poklic je kuharski tehnolog in po $olanju sem delala kot
vodja javne prehrane. V nekem trenutku, ko sem imela
priloznost, sva z mozem pri¢ela z lastnim poslom. Vedno sva
iskala nove priloznosti, ker nisva bila prepri¢ana v
prihodnost. Ko sem slisala za Amwayjevo poslovno
priloznost, zanesljivo in zaupanja vredno podjetje, sem se
odlogila zanjo in to brez dvomov.

Resni¢no se spominjam prvega stika z Amwayjem. Moj
prijatelj je poskus$al unic¢iti moje navdusenje in entuziazem.
Bolj ko so me odvragali od posla, vecje je bilo moje
zanimanje. Sedaj ne razmisljam o ve¢ stotih zavrnitvah,
spominjam pa se sre¢anj z ljudmi, ki sprejmejo to poslovno
idejo tako, kot sem jo jaz. Ne smes$ biti prestrasen in len pri
dogovarjanju za srec¢anja.

Moj posel so moji ljudje, moji partnerji. Ne poskusite narediti
ljudi za opravljanje posla, ampak posel za ljudi. To je posel

Nataliya Yena
Ukrajina

La0, KRONA

o

podvajanja in lahko ga opravljas samo, ¢e si tudi sam
uspesen. Ce si kot pravi vodja tudi delaven, se stalno
izobrazujes in izpopolnjujes$, lahko pri¢akujes, da bodo
enako storili tudi poslovni partnarji. Odprite ljudem svoje
srce in jim pokazite vse, kar nosite v njem - Zeljo po uspehu,
iskreno Zeljo pomagati ljudem v poslu, saj je glavno vodilo
uspeha v Amwayju podpora drugim ljudem pri graditvi
svojega posla.

Cenim moc¢no zivljenjsko voljo, premisljeno ambicioznost,
marljivost in vztrajnost. Rada imam pozitivne in vedre ljudi,
optimiste. Postenost in iskrenost prinasata zadovoljstvo pri
druzenju in prijateljstvu.

Seveda me motivirajo visoke nagrade in odli¢na potovanja.
Kakorkoli, priznanje uspeha je najpomembnejsi vir motivacije
za mene. Resni¢no sem si zelela postati prvi Kronski
Amwayev samostojni podjetnik v Ukrajini.

Moje edine sanje so sreca in blaginja moje druzine. Seveda,
zelim tudi biti delezna potovanj, ki jih ponuja Amway -
Skotska, Pariz, Monte Carlo, Wimbledon turnir, Las Vegas,
Formula 1, podelitev oskarjev, Dunajski ples, Avstralija,
potovanje okoli sveta. To leto bom z otroki obiskala ZDA,
Orlando, in nato New York. Zelim si, da bi se mi na teh
potovanijih pridruzila celotha Amwayjeva skupina in prijatelji.
Moj najblizji cilj je kvalifikacija za Kronskega amabasadorja v
Ukrajini in kvalifikacija Krone v Rusiji.
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: TROJNA DIAMANTA
Hel Rudolf Schaaf (W
S g E® LVevst 2005

Njuna poslovna pot pri Amwayju se je pricela podobno kot pri mnogih.
Znanec iz jezikovnega tec¢aja je Helene vprasal, ¢e bi si z Amwayjevim
poslom Zzelela zasluziti dodaten prihodek. To je bilo februarja 1990. Helene
je takoj pokazala interes in se dogovorila za sestanek z znancem, kamor
jo je spremljal Rudi, zato da bi preprecil, da bi Helene karkoli podpisala.

Po prvem sestanku je bila Helene navdusena nad tem, kar je slisala. Rudi
pa je bil Se vedno zelo skepticen in ona ga je hotela prepri¢ati v
nasprotno, vendar brez uspeha. Ker ni imela vozniskega dovoljenja, jo je
spremljal na izobrazevalnih seminarjih, kjer je pridobivala nove informacije
o poslovanju in izdelkih. Po nekaj seminarjih, je bilo obema jasno, da je to
njuna priloznost.

Kar se je neko¢ pri¢elo v majhnem obsegu v nemskem Gmiindu, je danes zrastlo v mednarodni posel. Nemcija je $e vedno
njun glavni posel, aktivha pa sta v Se 17 drzavah. Rudi skrbi za posel v tujini, Helenina prioriteta pa je nemsko trzis¢e. Helene
se je kvalificirala za Diamanta ze leta 1993 - trdo delo je bilo s tem popla¢ano. Pri poslu sodeluje tudi njun sin Matthias.
Njegova pomoc¢ in podpora hcere Anite ju Se posebej razveseljuje, saj je po eni strani lepo prenesti na svoje otroke nekaj, kar
si sam ustvaril, po drugi strani pa sta Schaffova tudi zelo druzinski osebi.

Skupaj z njunim Zivljenjskim motom: “Ce ljubi$ svoje Zivljenje, ne izgubljaj ¢asa, saj je prav to bistvo zivljenja!”, sta se
kvalificirala za Trojna Diamanta in $e vedno nadaljujeta svojo uspe$no poslovno pot.

Vira Arkhipova in Oleksiy Moutanov = DVOJNA DIAMANTA
Ukrajina AVGUST 2005

Vira izhaja iz kmec¢ke druzine. Spostuje podezeljsko Zivljenje in uziva pri delu
z zemljo. Starsi so z delom na kmetiji omogocili svojim petim otrokom dobro
izobrazbo, vendar so bili vedno na robu prezivetja.

Nagrtovanje njene prihodnosti se je zacelo v $oli. Izbrala je vzgojiteljsko $olo.
Spoznala je, da jo to delo navdusuje, $e vedno pa je brez denarja. Tezki ¢asi
so prisli z rojstvom drugega otroka. Neozdravljiva bolezen njene h&erke je bila
vzrok za drugacne zivljenjske odlogitve. Druzina se je sooc¢ala z bolezenskimi
tezavami deklice, ki se je borila za prezivetje. Samo dejstvo, da bo njena
h¢erka ozdravela, je gnalo mater, da gre napre;.

Po sre¢anju z Amwayjevim poslom v Ukrajini je Vira spoznala, da lahko
zasluzi denar za potrebe svojih otrok. Vodile so jo sanje in upanje o lepsi prihodnosti.

Oleksiy je vojak. Svojo poklicno pot je pri¢el kot vojak topni¢ar in kon¢al kot varuh meje. Vsak zacet posel pripelje do konca,
zato mu ljudje zaupajo in so mu pripravljeni slediti. Prvi¢ je sliSal za Amway, ko je kot vojak sluzil v Nemciji. Tezko je verjel, da
bo imel kmalu priloznost delati ta posel v svoji drzavi. Vendar ni nikoli dvomil v uspeh te priloznosti. Gradnji posla je posvetil
prosti ¢as, vikende in pocitnice. Zelo hitro je brez obotavljanja zamenjal svojo uniformo za obleko in kravato.

Ta ¢udovit par ima za prihodnost velike sanje in na¢rte. Ampak najveciji cilj je zgraditi svoj posel s tiso¢ ljudmi, ki bodo
postali Diamanti in dosegli svoje cilje. Vira in Oleksiy sta hvalezna Amwayju, ker omogoc¢a gradnjo posla v stevilnih drzavah
po celem svetu.

MAR 06



Dosezki SNP-jev po Evropi

DVOJNA DIAMANTA
AVGUST 2005

Olexander Fedoseevy in Iryna Fedoseeva
Ukrajina

Iryna in Olexander Fedoseev sta tradicionalna podjetnika in lastnika ugledne
zasebne zobne klinike. Olexsander je zobozdravnik, Iryna je ekonomistka. Klinika
je druzinski posel, kier moz skrbi za strokovni del, zena pa je direktorica podjetja.
Skupaj sta zgradila odli¢no skupino strokovnjakov: 20 zdravnikov in asistentov.

Fedoseeva sta spoznala Amwayjev posel, ko sta se zagrela za svoj lasten projekt in
bila gorece prepri¢ana, da bosta predana medicini. Amwayju sta se pridruzila, da bi
pomagala Irynini materi Tamari Sokolov, ki je bila vedno ugledna in modra oseba,
vendar brez denarja. Tamara je zelo hitro postala Diamant in tako dala zgled svojim
otrokom in drugim ljudem. Kmalu sta dozivela tak uspeh tudi Iryna in Olexsander.

Danes sta uspesna v obeh poslih, vzgojila pa sta tudi 14-letno h¢i Liso. Ona
igra tenis in prezivi veliko ¢asa na igriS¢u. Predstavlja marljivost in pozrtvovalnost pri delu.

“Amwayjev posel je spremenil mojo vizijo zivljenja,” pravi Olexsander. “Razumem, da moje zivljenje ni za $tirimi zidovi klinike -
je neomejeno! Rad imam svoj poklic, vendar imam $e raje svobodo! Ta posel mi daje ob¢utek svobode, pa ne samo meni,
ampak tudi moji druzini in veliko drugim ljudem. To pa je $ele zacgetek, velik uspeh je sele pred nami!”

“Nasa najmoc¢nejsa tocka je druzina” pravi Iryna. Vesela sva, da sva spoznala podjetje z zivljenskimi vrednotami, ki si jih
delimo: predanost poslu, druzini in pomo¢ ljudem. Hvalezna sva najinim sponzorjem, kot tudi podjetju Amway.

@ IZVRSILNA
DIAMANTA

AVGUST 2005

Taras in Iryna Demkura - Ukrajina

Taras in Iryna zivita v slikovitem mestu Ternopil na zahodu Ukrajine. Delala sta
kot ucitelja na $oli. Zaradi nenehnih finan¢nih tezav sta se odlogila, da v svojem
zZivljenju nekaj spremenita. Z razli¢nimi ob¢asnimi zasluzki si nista mogla
zagotoviti stabilnosti in zaupanja v jutri$nji dan.

Ko sta slisala za enostaven, dostopen in perspektiven Amwayjev plan, ki ponuja
moznost ustanovitve lastnega posla v svoji drzavi, brez finan¢nega tveganja in z
minimalnim kapitalskim vlozkom, sta se odloc¢ila samo zanj in vanj vlozila svoj
¢as, denar in izobrazbo.

Taras in Iryna mislita, da je zagotovilo za uspeh zaupanje v Amway in
sponzorsko linijo. Za svoj uspeh sta zelo hvalezna tudi Jimu in Nancy Dornan, Hansu in Evi Nusshold, ki so jima posredovali
bogate strokovne izkusnje in jima pomagali pri razvijanju lastnosti voditeljev. Odkar sta v tem poslu sta se naucila sanjati,
postavljati cilje in jim slediti. Moto druzine Demkura je zaupanje v svobodo, neodvisnost, moznosti pomagati drugim ljudem
na poti do boljSega Zivljenja in srece.

Valeria in lhor Kharatin - Ukrajina

@ IZVRSILNA
DIAMANTA
AVGUST 2005

V majhnem mestu Mukachevo na zahodu Ukrajine sta Ihor in Valeria v€asih delala
kot ucitelja. Svoje delo sta imela rada, toda ugiteljski placi nista pomenili ravno
odli¢cne prihodnosti. Ko se jima je rodil $e tretji otrok, sta bila pred velikom izzivom
- morala sta izbirati med tem, kar bi rada pocela in resno razmisliti o prihodnosti
svoje druzine. Cez nekaj éasa sta spoznala Amwayevo poslovno priloznost.
Odlocila sta se, da je to njuna resni¢na priloznost. Njuna sposobnost, da se ucita
in hkrati poucujeta druge, vztrajnost, trdo delo in vodstvene sposobnosti, so jima
omogocile ustvariti mo¢no skupino enakomislecih prijateljev, ki se s svojimi
Amwayevimi posli v mnogih evropskih drzavah vztrajno priblizujejo uspehu.

Valeria je vedno sanjala, da bi postala “velika dama”. Danes je vzor poslovne Zenske za tiso¢e svojih rojakinj, lhor pa rad
ponavlja besede Winstona Churchilla: “Uspeh ni nikoli dokoné&en, napaka ni nikoli usodna, samo pogum $teje”. To je moto
zakoncev Kharatin in moto vseh tistih, ki gradijo prihodnost svojih druzin skupaj z njima.
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Tetiana Kuzmenko in Inna Polishchuk - @ 1ZVRSILNA
S DIAMANTA

AVGUST 2005

Tetiana in Inna sta nerazdruzljivi ze od $olskih dni. Ze v $olski klopi sta sanjali o
uspesnih karierah, velikih in lepih hisah in potovanjih po vsem svetu. Kot mnogo
drugih ljudi v Ukrajini je obe navdihnila “perestrojka” in ideje podjetnistva, zato
sta se zaceli spogledovati s priloznostmi v zasebnem sektorju. Bili sta zeljni
zaceti s skupnim poslom in uresniciti svoje sanje. Ob odprtju Amwayeve
podruznice v Ukrajini sta se odlocili, da bosta nadaljevali tradicijo dveh nekdanjih
Solskih prijateljev, Richa DeVosa in Jaya Van Andla, ter podpisali skupno vlogo.
Njuno podijetje temelji na tradicionalnih vrednotah kot so po$tenost,
resnicoljubnost in medsebojno spostovanje. Te lastnosti so jima omogocile, da
sta v Amwayevem poslu dosegli stopnjo Diamanta. Filozofija njunega uspeha v
Amwayu je zelo preprosta - odgovornost za vse, kar po¢neta. Videti uspeh ljudi, ki sta jih vkljucili v posel, pa je zanju najvecja
nagrada. “Morda bo kdo rekel, da so najini dosezki odli¢ni, sami pa praviva, da so dober zacetek!”

@ IZVRSILNA
DIAMANTA

AVGUST 2005

Albert Schermacher in Beatrice Rinalda -
Avstrija

Albert je bil direktor hotela, Beatrice pa je bila dipl. $portna pedagoginja v srednji
$oli. Svoje zivljenje v tistem obdobju opisujeta kot povpre¢no, a odprto za nove
ideje. Amwayjeva poslovna priloznost je v njiju vzbudila zanimanje, zato je
Beatrice takoj zac¢ela s poslom, medtem ko jo je Albert eno leto le opazoval.
Udelezba na seminarju je spremenila vse.

Velika predanost, izzivi, ljubezen do ljudi in sprejemanje razli¢nih kultur, je doseglo
prvi vidnejsi uspeh v socasni kvalifikaciji za Diamanta v Avstriji in na Madzarskem.

“Trud, da s pomocgjo razli¢nih stvari postanes bolj$a oseba, je odsev nase
organizacije. Skupaj smo moc¢na in odli¢na ekipa, zato so tudi uspehi - novi
Diamanti, novi Smaragdi in ogromno novih Platin.”

Danes vecino ¢asa prezivita s sedemletno h¢erko Violo, ki je baletna plesalka, odli¢na smucarka, zna mnogo jezikov, saj so
nekaj ¢asa ziveli v razli¢nih drzavah sveta. Preprosto uzivamo zivljenje, smo svobodni in in imamo ogromno prijateljev. “Zivite
vcerajsnje sanje danes ... a vseeno razmisljajte o prihodnosti in novih ciljin.”

DIAMANTA
MAJ 2005

Yildiz in Murat Kurmali - Turcija

Najbolj pomemben faktor, ki je pritegnil upokojeno policijsko nacelnico Yildiz
Kurmali v Amwayjev posel, so bili do okolja prijazni izdelki. Medtem ko je Yildiz
pri¢ela uporabljati Amwayjeve izdelke samo zaradi tega razloga, pa je bil njen moz
Mehmet Kurmali tisti, ki jo je dejansko spodbudil, da se je pricela ukvarjati z
Amwayjevim poslom. Yildiz se spominja: “Ko sem dosegla stopnjo Platine sem
bolje razumela ekonomske prednosti, ki jih ponuja Amwayjev posel.”

Danasnja postaja na opravljeni poti, stopnja Diamanta, se je pri¢ela z idejo
“prispevati k zasciti okolja z uporabo Amwayijevih izdelkov”. Trenutno Yildiz svoj
Amwayjev posel vodi skupaj s sinom Muratom.

Murat Kurmali, ki je leta 1996 diplomiral na tehniski univerzi kot industrijski inzenir, je sedem let delal v zasebnem sektorju. Z
Amwayjevim poslom je pricel, ko je primerjal razvoj posameznika in ekonomske moznosti, ki jih ponuja Amwayjev posel in ga
je spoznal na tujem, z nepravilnostmi prostega trznega gospodarstva v obdobju ekonomskih kriz. Murat Kurmali pravi: “Ko se
je moja druzina ukvarjala z Amwayjevim poslom priznam, da ga nisem jemal resno, ze od leta 2003 pa je edino delo, ki ga
opravljam, Amwayjev posel.”

Nasledniji cilj druzine Kurmali je pripeljati ljudi iz svoje skupine do dosezkov, ki so jih sama ze izkusili, da bi dobili iz njih toliko
Smaragdov in Diamantov kot je le mogoce.
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DIAMANTA
MAJ 2005

Amwayijev posel je prisel v moje zZivljenje v obdobju, ko sem zelel postati ekonomsko
neodvisen, uspesen, produktiven in ko sem zelel izkoristiti svoj notranji potencial. V
knjigi, ki sem jo prebral predno sem vstopil v Amwayjev posel je zapisano... “Vsakdo
bi moral odkriti za kaj je ustvarjen, moral bi uporabiti svoj skrajni potencial in ga
velikodusno sejati med ljudi”. Ta ideja je postala moja zivljenjska filozofija.

Muzeher in Halil Ibrahim Oruc - Turcija

Najprej sva uporabljala izdelke. Ve¢ kot sva jih uporabljala in spoznavala, bolj trdno je
postalo moje prepri¢anje v posel. S postavljanjem dolocenih ciliev vsak mesec, napredujem,
sistemati¢no prikazovanje plana pa je postalo moj nacin zivljenja. Moje disciplinirano in
vztrajno delo se odraza tudi v moji druzini. Nasa vizija zivljenja se je pozitivno spremenila.
Spoznali smo, da je Amwayjev posel nasa najvecja pridobitev. Z zaupanjem, ki ga
vlivamo ljudjem, na$ posel hitro raste. S ponosom opazamo, da iz nase skupine na vrh prihaja, ena za drugo, veliko Platin.

Na poti do Diamanta sva ponovno obnovila najine sanje. Poslu sva dala vecji pomen, da bi pomagala ve¢ ljudem, zato sva
veliko delala. Postala sva Diamanta in sva zelo sre¢na.

DIAMANTA
MAJ 2005

Ko sta spoznala Amwayjev posel, je bila lldiko zavarovalna inSpektorica, Csaba pa
slikar. Csaba je takoj spoznal, da je to priloznost za dober dohodek za druzino in
njegov posel, ki se mu je odpovedal, da bi se udelezil razstave v Evropi, na katero
je bil povabljen. Ceprav se druzina z njim ni strinjala, pa je lidiko svojemu mozu
vseeno zaupala. V samo petih mesecih je Csaba dosegel 15 %, s ¢imer je dokazal,
da je sposoben uspeti v tem posilu.

lidiko in Arpad Csaba Peter - Romunija

Zakonca imata dva ¢udovita otroka, lulijo in Attila, in Zelita biti zanju najbolj$a vzornika.

Nacela, ki ju vodijo pri vodenju posla so enaka kot tista, ki sta jih imela soustanovitelja
Amwayja: druzina, svoboda, upanje in nagrade. Amwayjev posel ljudem ponuja upanje
in vero, da so sposobni vzeti lastna Zivljenja v svoje roke. Nagrade posla se merijo
glede na mednarodne standarde, ne glede na to, ali je ima posameznik posel v Zahodni, ali Vzhodni Evropi.

Klju¢ do uspeha je timsko delo, skromnost in sledenje tistim, ki so ze uspeli. Podpora voditeljev in zaupanje druzine
Nusshold, ter spostovanje podjetja do svojih partnerjev, so bili zelo pomembni dejavniki v procesu doseganja kvalifikacije.

Lepota posla je, da je merilo uspeha $tevilo ljudi, ki si jim pomagal dosec¢i uspeh. Poleg tega je bil njun cilj, da pomagata
¢imvecim starSem pri dobrih odnosih z otroci in da bi bili zanje vzorniki.

Njun moto je: “Prednost in slaba stran posla je, da si v vsakem primeru vzornik.”

loana in Adrian Guta - Romunija DIAMANTA
MAJ 2005

loana in Adrian sta po poklicu tehnik in inzenir. Imata 16-letno h¢i Irino in skupaj
zivijo v Bukaresti.

Posel sta zacela v tezkem zivljenjskem obdobju, ko sta se odlocila zaceti od
zacetka in po mnogih raziskavah sta izbrala Amwayjev posel. Prepri¢ala sta se, da
bosta svojo prihodnost polozila v roke varni moznosti.

“Mislila sva, da veva vse in da ni ni¢ novega, da posel pomeni samo hitro in na
lahek nacin zasluzen denar, brez ¢ustvene povezanosti, da je to posel kot vsak
drugi na svetu in kjer se lahko zgodi veliko stvari...”

Odkrila sta posebno in edinstveno okolje, z resni¢nimi ¢loveskimi vrednotami, z
izrednim poslom in zivljenskimi principi, ki so spremenili njun nac¢in razmisljanja. Dali so jima pogum za sanje o izpolnjenem
zivljenju, ki vkljuéuje: denar, ¢as, samostojnost, spostovanje, priznanje, ¢loveskost, prave prijatelje, Cisto vest in upanje.

“Za naju je najvecji dosezek pri poslu biti obkrozen z ljudmi, ki si jim pomagal do uspeha.” Ponosna sta na njun tim, na njuno

linijo, ki sta ji zelo hvalezna za sistem predavanj, na podjetje Amway, vsakem posamezniku pa zelita ponuditi toliko zaupanja
kot je to le mogoce. “Ni bilo lahko in ne bo tudi od sedaj naprej, vendar je nagrada tisockrat vecja od cene.”
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DIAMANT
AVGUST 2005

Else Bang - Danska

Else je prezivela marsikaj, med drugim tudi lo¢itev, poravnavo dolgov in smrt obeh
starsev. Ko so ji nekateri prijatelji predstavili Amwayjevo priloznost, je to v njej
vzbudilo zanimanje. Na videoposnetku, na katerem so bili ljudje, ki so vzeli Zivljenja
VvV svoje roke, je Else videla svoje sanje.

“Mislila sem si, ¢e oni lahko to naredijo, lahko tudi jaz”, je dejala Else. “Potrebno je
bilo le, da se osredotoc¢im na to, kaj v zivljenju resni¢no ho¢em. Dosti stvari sem za
dolo¢eno obdobje postavila na stran. Vedno se v tebi porajajo dvomi, zato sem se
dostikrat vprasala, ali resni¢no lahko to izpeljiem?” in morala sem si govoriti: “Da,
seveda lahko!”

“V liniji sponzorstva sem spoznala ogromno ¢udovitih ljudi, ki so mi iskreno pokazali, da verjamejo vame. Stoodstotno sem ji
zaupala in tudi Amwayju, ter s pomocjo svojih delovnih partnerjev dosegla odli¢en uspeh. V blizini sina Dannyja, snahe
Charlotte in dveletnega vnuka sem kupila hiso. Skupaj s svojo druzino brezmejno uzivam v zivljenju brez stresa.”

Andrea in Dietmar Dengg - Ceska republika DIAMANTA
4 AVGUST 2005

Dietmar je bil delovodja v toplarni, Andrea pa produktni vodja. Bila sta finan¢no
preskrbljena, a nista bila svobodna. Na Amwayjevem seminarju sta prepoznala
priloznost, ki jo posel ponuja. V samo 18 mesecih sta postala Diamanta v Nemciji.
Leta 1994 sta s poslom pricela na Ceskem, ter ga $e naprej vodila v Neméiji, kjer
sta leta 2000 postala Dvojna Diamanta, leta 2001 pa Trojna Diamanta. Zelo sta
sre¢na, da sta avgusta 2005 postala Diamanta na Ceskem.

“Amway je sedaj najino zivljenje, zaradi njega so se nama uresnicile Stevilne Zelje.
Najina prva nagrada je znasala 200 &eskih kron. Ce bi nama bil pomemben samo
denar, ne bi nikoli zgradila takega posla. Za naju je pomembno, da najini poslovni
partnerji dosegajo nove in nove kvalifikacije, saj meniva, da vsakdo lahko postane Diamant. Rada bi se zahvalila najinim
sponzorjem, Platinam nad nama in vsemu osebju Amwayja na Ceskem. Ponosna sva na najin posel in vsem zeliva veliko
uspehal!

Gabriela in Catalin Hogas - Romunija DIAMANTA
AVGUST 2005

Gabriela je diplomirala iz kemije in angle$c¢ine, moz Catalin pa je vojaski oficir.
Imata dva otroka - Bogdan je star 17 let, Andra pa 15 let.

“Posel sem spoznala, ko sem po sedmih letih pou¢evanja ugotovila, da drzava ne
bo nikoli resni¢no cenila mojega dela in mi to izkazala tudi s plac¢ilom, ki ga
potrebujem. Zato sem se odlocila, da svojim otrokom ne bom nikoli ve¢ rekla, da
ne morem.”

Moija priloznost je bilo sre¢anje s strokovnjakom, ki je vedel kako ovrednotiti
enkratno zivljenjsko priloznost za zivljenje med zmagovalci, med ljudmi, ki zivljenje
vzamejo v svoje roke in so popolnoma sami odgovorni za rezultate. Najine vrednote
so: ¢as, denar, spostovanje, zgled otrokom. Uspeh je v timskem delu in lepota tega dela je v tem, da ¢e zelis doseci cilj,
mora$ pri doseganju ciliev pomagati drugim. “Na tej stopnji imam moznost, da se zahvalim vodilni liniji za zaupanje in viozen
Cas, ter vsem ljudem dokazem, da, ¢e so sanje dovolj resni¢ne, te nih¢e ne more ustaviti!”
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DIAMANTA
AVGUST 2005

Nina in Oleksandr Koryak - Ukrajina

L

Zivita v Odesi, mestu na jugu Ukrajine, ki je tudi zelo znano poletno letovisée in veliko
pristanis¢e. Podjetnika na podrocju prodaje in prehrane sta bila ze od leta 1988.
Dosegla sta dolo¢ene uspehe, a imela tudi velike izgube. Po ponovnem stecaju sta
odprla majhno kavarnico v najetem prostoru, ter s poslovanjem zacela od zacetka.

Takrat sta spoznala Amwayjevo poslovno priloznost. Najprej je nista jemala resno,
kupila pa sta nekaj izdelkov, saj sta vedno cenila visoko kakovost. V posel sta
, vstopila ele po drugi predstavitvi. Cez mesec dni sta zaprla kavarnico in se
popolnoma posvetila Amway-jevemu poslu. Naucila sta se osnovnih nacel
poslovanja in stopala po poti uspeha korak za korakom. Od vstopa v posel jima je bil mentor madzarski par Gidofalvi.

Imata dva sinova, Petra in Oleksandra, ki sta oba v poslu in sta postala kvalificirani veji svojih starsev. Oleksandr in Nina
verjameta, da morajo biti na poti do uspeha misli, besede in dejanja med seboj vedno skladne.

DIAMANTA
AVGUST 2005

Marie-Michelle in Paul-Robert Negoti - Francija

Predno je Paul-Robert postal Amwayjev SNP, je bil izvréni direktor podjetja, za
podrocje francoskega dela Indije, Marie-Michelle pa ra¢unovodkinja.

Paul-Robert je prvi¢ spoznal svojega sponzorja aprila 1996, ki je kasneje na otoku
Martinique poslovno priloznost predstavil tudi Marie-Michelle in ostalim, a je bila $e
vedni skepti¢na. Ob vikendih je on poskusal posel postaviti na noge, vendar brez
vidnejsega uspeha, ona pa si je prizadevala, da bi posel opustil. Junija 1997 se je
Marie-Michelle konéno udelezila seminarja, ki je spremenil njeno prepri¢anje o
Amwayju. Od takrat dalje v poslu delujeta oba in leta 1998 sta se kvalificirala za

Platini. Ko sta v letu 1999 dosegla kvalifikacijo za Rubina, se je Marie-Michelle odlo¢ila, da bo pustila sluzbo in ve¢ ¢asa
posvetila h¢erki Amandine (sedaj je h¢erka stara 10 let). Leta 2000 sta se kvalificirala za Safirja, v letu 2001 pa za Smaragda.

V tem letu se je tudi Paul-Robert odlogil, da pusti sluzbo.
Danes imata Nogetisova dva poglavitna cilja: biti v podporo vsem, ki Zelijo ostvariti svoje sanje in nuditi pomo¢ svojim SNP-
jem pri doseganju uspeha.

LaszI6 in Irénke Németh - Madzarska DIAMANTA
AVGUST 2005

Sem ugiteljica likovne vzgoje, moj moz pa je ucitelj inzenirstva. Najbolj pomembni
stvari za naju sta ucenje in osebna samostojnost. Zelo sva vesela, ker so finan¢no
samostojni tudi najini poslovni partnerji - resni¢no sanjsko je delati skupaj z njimi.
Umirjenost, harmonija in mir v najini dusi so za naju bolj pomembni kot denar, ki ga
zasluziva.

Zelo sva hvalezna Amwayju za njegovo poslovno priloznost in zahvaliti se morava
tudi SNP-jema nad nama (upline-oma) z dosezeno znacko Kronskih ambasadorjev,
Evi in Hansu Nussholdu, za zgled, ki sta ga nama dala. Cestitke, ki so nama jih
poslali poslovni parnerji, bodo za naju nepozabni spomini. Z Amwayjevim poslom sva postala ¢lana mednarodne druzine,
Ziviva mirno in v varnem okolju.
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Dosezki SNP-jev po Evropi

Serpil in Serdar Ocal - Turcija DIAMANTA
AVGUST 2005

Serdar in Serpil Ocal sta se spoznala v srednji $oli, porogila pa ste se v $tudentskih
letih. Serdar je diplomiral iz matematike, Serpil je kon¢ala medicino. Oba sta dobila
dobri sluzbi in dobro zasluzila. Pri tako zelo hitrem tempu pa sta se soocala s
tezavo, kdaj iti skupaj s sinom na pocitinice.

Zakonca Ocal pravita: “Karkoli v Zivljenje pri¢akujes, se uresni¢i. Pomembno je, da
naredi$ pravo stvar v pravem trenutku,” ter nadaljujeta: “Ko dobi$ priloznost kot je
Amway, je bolj pomembno delati pravilno, kot delati trdo. S pravilnim delom,
postanes$ bolj ucinkovit in uspes$ v kratkem ¢asu. Potrebno pa se je izobrazevati,
posel predstavljati ljludem, organizirati sestanke in predavanja... Za izvrSevanje nalog je potrebno troje: biti dovzeten za
ucenje, pridobiti izkusnje od drugih in izkusnje deliti z drugimi ter biti pozitivho razpolozen.”

Pia in Harri Pentti - Finska DIAMANTA
AVGUST 2005

Leta 1999 je Harri sluzbeno prepotoval celotno Finsko, njegova zena pa je vodila
man;j$o prodajalno, ki se je finan¢no komaj prebijala. Aprila istega leta sta se Harri
in Pia seznanila z Amwayjevo poslovno priloznostjo in jo takoj sprejela. Harri je
svojo pristopno izjavo oddal ze naslednji dan!

“Amway Skandinavija je junija 1999 odprl svoja vrata in midva sva bila ena izmed
prvih, ki sva se pridruzila. Pia je takoj po vpisu zaprla svojo prodajalno, kar je
pomenilo, da nisva imela nobenega prihodka in bila sva popolnoma brez denarja!
Nikoli nisva obzalovala te odlocitve. Najina najstarejsa h¢erka in njen partner sta
sedaj Ze kvalificirani Platini. Najstarejsi sin in njegov partner sta pri 15 %, mlajsi sin pa pri 12%. Zelo sva ponosna na svoje
otroke, saj so svojo prihodnost vzeli v svoje roke!

Poslovno leto 2004/2005 je bilo za naju neverjetno! Februarja sva dosegla kvalifikacijo za Smaragda, Izvrsilna Smaragda in
Diamanta pa sva postala v avgustu! Zato bova vedno bova hvalezna najinim sponzorjem, saj brez njih ne bi bila to, kar sva
danes, saj imamo vsi moznosti postati Diamanti!”

Dmytro Sheynin in Maryna Firsina - Ukrajina DIAMANTA
AVGUST 2005

Predno sva izvedela za Amwayjevo poslovno priloznost, sva se sprasevala, kako bi
lahko dosegla boljsi zivljenjski standard in si uresnicila skrite zelje. Vedela sva za
Amwayjevo priloznost, a si kljub temu na marskikatera vprasanja nisva znala
odgovoriti. In novica o poslovni priloznosti je bila za naju resni¢no odkritje kasneje.
Zakaj? Zato, ker sva se odlocila, da jo podrobneje spoznava. Ugotovila sva, da je
resni€¢no izjemna poslovna priloznost. Ob misli na to, da tega nikoli ne bi poskusila,
naju zmrazi.

Prijatelji! Vsi, ki sedaj prebirate te vrstice, vase zivljenje je v vasih rokah. Dovolite si
in poskusite doumeti, kaj vam taka oblika poslovne priloznosti ponuja. In nikoli ve¢ je ne boste izpustili iz rok. Edino kar nas
lo¢i je ¢€as, ki sva ga ze posvetila temu ¢udovitemu poslu. Je resni¢no izjemna priloznost za vse vas, ki se cenite in
spostujete, ter vasim najblizjim zelite le najboljse.
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Dosezki SNP-jev v Sloveniji in na Hrvaskem

Marijana in Porde Hrkalovié Pula - Hrvaska

Sladan in Zora Brsé¢i¢ Pula - Hrvaska

ZLATA SAMOSTOJNA
NOSILCA POSLA

PLATINI
= JANUAR

zasebni podjetnik in
ekonomska tehnica

JANUAR
7.500,00 SIT/240,00 HRK
(ali popust)

Anici¢ Valenci¢ Ksenija
Antonijevi¢ Goran
Banjeglav Vesna
Belovi¢ Igor

Bizjak Monika in Neza
Bogataj Vida
Cervenjak Srdjan

Cut Stjepan in Nada
Dombaj Bojana

Drole Nada

Burdevi¢ Sinisa

Buri¢ Zlatko in Galina
Filipsic Stefan

Hrovat Marija Magdalena
Ivanov Risto in Kristina
Jadrijevi¢ Anton

Jejina Jelena

Jelusi¢ Leon in Mateja
Jerbi¢ Maria
Jovanovi¢ Biserka
Kardum Ante

Kljaji¢ Sandra in Igor
Koprivec Janez

Ko%tomaj Alen in
Zafran Spela

@*

)

ZLATA SAMOSTOJNA
NOSILCA POSLA

inz. oblikovanja tekstilij in oblagil in
univ. dipl. inz. arhitekture

Zivana in Dragan Krivokapi¢ Zadar - Hrvaska

£9

JANUAR

= SREBRNA SAMOSTOJNA

S
.

gostinski tehnik in

NOSILCA POSLA

inz. pomorskega strojnistva

Ljiliana in Petar Slavik

Program osebne dejavnosti

Iskreno ¢estitamo prvi¢ kvalificiranim, ki so prejeli izplacilo ali popust v visini 7.500,00 SIT/240,00 HRK ali 2.500,00 SIT/80 HRK!

Kozulj Maja

Kramberger Spela

Krej¢ir Marijan in Mihaela

Kristan Marinka

Kutlesa Ivana

Lakovi¢ Dobrilo

Lipanovi¢ Maja

Ljubi¢ Mira

Lon¢ar Anita

Marn-Golob Janja

Medi¢ Dijana

Mihailovi¢ Aleksandra

Mireni¢ Maja

Mis¢evic¢ Dalibor in
Drazena

Moze Alojz

Muck Stanka

Muraus Franc in Darinka

Novkovi¢ Stojan

Novkovi¢ Sasa

Obid Jaka

Pal lvan

Paukovi¢ Ana

Plesko Janko

Rakus¢ek Nevenka

Rogelj Ana

Rom Jelka

Sokagi¢ Branimir in Anica

Srdanov Dev¢i¢ Ivana
Stojiljkovi¢ Bora
Studen Mojca

Tezak Matej
Verhovsek Roman
Vukovi¢ Jelena
Vuksan Misel

Zabukovec Milan in
Luzar Melita

Zaijc Alojzija
Zitko Barbara

JANUAR
2.500,00 SIT/80,00 HRK
(ali popust)

Ar¢on Barbara

Brumec Zinka in Tomo

Bubica Sari¢ Bjanka in
Bubica Valdi

Carapi¢ Dusica

Cergonja Alen in Jelena

Cerne Darja in
Novak Boris

Coso Misa in Dragica
Daci¢ Emir

Demiri Nedzmi

Divi¢ Jasminka
Dobi¢ Petra
Dobovisek Karmen

Dul¢i¢ Marin
Dzunuzovi¢ Sulejman in
Munira
Filipovi¢ Krstivoje in
Verica
Florjan¢i¢ Klemen
Glisovi¢ Mirjana
Glogovsek Zdenka
Gode¢ Natasa
Gruji¢ Verica
Gudzuli¢ Danijela
Hadzi¢ Behija
Horvat Nada
Hudobivnik Alenka
Husnjak Ivanka
lli¢ Dragica
Intihar Urska
|1zakovi¢ Barica
Jakseti¢ Marija
Jaska Zlata

Kapetanovi¢ Adem in
Jasmina

Knavs Darja

Kolo$ Zahida
Kolundzija Milana
Kraft Anabell

Krvina Andreja

Lazi¢ Milorad in Milica

Lelas Tomislav
Lerga Tamara
Markelj Bostjan in Milena
Markov Milo$
Mavec Andreja
Medenica Ana
Medved Mihael
Mevc Hedvika in Irena
Miheli¢ Rok in Natasa
Milovanovi¢ Zorica
Moraca Mirej in Mario
Moze Miroslav in Tamara
Mukanovi¢ Fadil in

Hasnija
Munih Pokovec Arteja
Nedelkovska Vesna
Nevajdi¢ Branka
Ogrinc Dragica
Orli¢ Dorina
Ostreli¢ Alfonz
Pesec Marija-Nezika
Petri¢ Uro$ in

Marka Nina
Petrovi¢ Andreja in Rok
Petrovi¢ Gorica
Podunavac Matija
Polak Stanislava
Ponjevi¢ Mensuda

Primozi¢ Mateja
Pusi¢ Bernard
Radakovi¢ Marko
Radinovi¢ Andela
Rebec Angela
Ribi¢ Jozef

Romih Mitja
Rozman Maja
Sevénikar Mateja
Sliskovi¢ Marija
Sorci¢ Mateja
Strelec Sre¢ko
Sidjanin Mirjana
Simi¢ Milica
Skari¢i¢ Silvana
Strekelj Gregor
Tomic Ljiljana
Ubovi¢ Dusan
Valek Damir
Veselinovi¢ Jelena in Nina
Vladovi¢ Bojana
Vodopi¢ Esminka in Mirza
Volarevi¢ Tomislav
Vuk Dalibor

Vukoja Peter in
Ocepek Jozi

Zezovska Vera
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poslovanje
Prejete stopnje popustov

Stalnih kupcev plus v Sloveniji in na Hrvaskem

18 % SK +

JANUAR

Dobrota Snezana

lli¢ Biljana

lvanov Ljiljana

Markovi¢ Zorana

Milosevi¢ Dusica

Orehar Andrej in Anka
Stankovi¢-Nedeljkovi¢ Vesna

15 % SK +

JANUAR

Aleksi¢ Sladana

Aleksi¢ Brankica

Cvetkovi¢ Jovan in Vera

Bordevi¢ Vladimir

lli¢ Mira

Jovanovi¢ Miroslav in Marica

Kisi¢ Dragomir

Kosti¢ Marina

Kosuta Simon in Muhi¢ Marija

Marjanovi¢ Nenad in
Marosevi¢ Nikolina

Nagode Polona

Nikoli¢ Ksenija in Ivan

Nizam Zehrija in Ibro

Novokmet Slobodan in Branka

Novosel Visnja

Perica Dragica

Petrovi¢ Gordana

Radosavljevi¢ Marko

Rubes$a Andrej

Stojanovi¢ Sasa

Stojanovska Elena

Stojiljkovic Bora

Simunovi¢-Horvat Dunja

Zori¢ Milunka in Luna

12 % SK +

JANUAR

Albreht Borut

Anti¢ Vesna

Avdi¢ Mensura

Azizi Aziz

Barbulovi¢ Dragoslav
Beljic Nada

Besni¢anin Fatima
Blazenkovi¢ Dusica
Blazi¢ Jana

Bygmeti Valon

Cebron Anja
Damjanovié-Spiri¢ Vilma
Davidovi¢ Ranko in Divna
Draxler Mirjana

Erce Marija

MAR

Fetahovi¢ Ajsela
Gasparovic¢ Miroslav
Gjurovi¢ Anka

lljazi Bekim

lljazi Kadri

lljazi lljaz

Jovanovi¢ Nadica
Katani¢ Milo$

Kleut Tanja

Kocbek Anica in Joze
Kora¢ Nejma

Kovacevi¢ Bozena
Kovacevic Bosiljka
Kozani Ekrem
Krivokapi¢ Minja
Leskovec Saso

Ljaji¢ Sead in Muzafera
Ljimani Ljuci

Lubura Muamer
Lukanci¢ Fani

Luki¢ Vedran

Mamuzi¢ Nenad
Mantalica Kate

Marciu$ Vlatka

Marusi¢ Jan

Maskari¢ Marija

Mati¢ Nikola

Milicevi¢ Borka in Avramovi¢ lvana
Mili¢i¢ Jadranka

Nikoli¢ Niksa

Prostran Zorka
Radetinac Naser in Adela
Raguz Ante

Ranitovi¢ Gordana
Remia$ Marjana

Rozi¢ Mitja

Rozman Evald in Sandra
Simunovi¢ Lovorka

Sos Erzebet

Sterman Iztok
Strapajevi¢ Marica
Svagelj Martin

Terzi¢ Milan

Tijani¢ Jelena

Tomovi¢ Denis

Ugli¢ Muhamed in Vesna
Vegelj Barbara

Vidmar Tina

Vuckovi¢ Zagorka in Dalibor
Zitnik Anka

9 % SK +

JANUAR
Andrasek Vesna
Antonc¢i¢ Mirko
Antonijevi¢ Goran
Arh Joze

Baji¢ Sandra

Baki¢ Dino in Bojana

Baranovi¢-Jurajec Davorka

Bartakovi¢ Vesna in Kresimir

Bedakovi¢ Damir

Bencak Bostjan

Beranovi¢ Zeliko in Silvija

Bijeli¢ Jovo

Bizjak Robert in Andreja

Bobanovi¢ Marko

Bogataj Katarina

Bogdani¢ Avdo

Bogdanovi¢ Zoran

Bogovi¢ Vesna in Miran

Bone Vesna

Boskovi¢ Gordana

Bratovz Bor

Bressan Leonardo

Bric Zdravko

Bugev Zivko

Bukumiri¢ Vojkan in
Stepanovi¢ Snezana

Bungi¢ Zeljko

Cami¢ Resad in Muzafera

Ceglar Gorazd

Cerovsek Tatjana in Kroselj Silvo

Cicvari¢ Karmela

Crvelin Alida

Cvetanovi¢ Nenad

Cernic Andrej

Cigi¢ Tatjana

Daci¢ Enver in Senida

Dameski Slave

Danic¢i¢ Zdenka

Demic¢ Hafis in Azra

Derbi$ Pavla

Dobrisavljevi¢ Nenad

Dobrisavljevi¢ Jelena in Desanka

Dolni¢ar Dusica

Dragan Petra in Ljudmila

Drlje lvica in Bozenka

Drobni¢ Matej in Sivec Karmen

Dumancic¢ Hrvoje

Durbaba Mirjana

Pordevi¢ Natasa

Pordi¢ Miroslava

Burdevi¢ Sinisa

Burdevi¢ Zdravko

Burica Tatjana in Milisav

Ec¢imovi¢ Dejan

Eremi¢ Nebojsa

Erjavec Maja in Mitja

Erski Manojlo

Feruh Andrea

Fidler Rok

Filipsic Stefan

Filipovi¢ Katica

Fiser Jozica

Furlan Adrijana

Gajdek Pavle in Stojanka

Gajski Marija

Garofuli¢ Nives in Berislav

Girandon Sandi

Glavas Dragan

Gliha Hohler Jana in Janko

Glumicic¢ Jelka

Goranc Darinka in Boris

Gvoji¢ Jelka

Hajo$ Miran

Hanzevacki Zalika

Hasanbegovi¢ Muamer in Ajka

Haupert Marijan

Hrastnik Barbara

Igraci¢-Bukvi¢ Dubravka in
Bukvi¢ Damir

Ili¢ Mislav

lljazovi¢ Edhem

Ilvanov Ljupco

Ivkovi¢ Helena in Dusan

Jankovi¢ Vesna

Jankovic¢ Terzi¢ Katarina

Jeler¢i¢ Natasa

Jelusi¢ Leon in Mateja

Jenko Eda

Jere Vesna

Joci¢ Asmina in Nebojsa

Josifovski Tale

Jovanovi¢ Maja

Jovanovi¢ Momir

Jovovi¢ Dragan

Jug Tjasa

Junusic¢ Pero

Jurc¢i¢ Karmen

Juri¢ Mate

Juri¢ Andrijana

Jusufi Mensur

Ka¢ar Rahman

Kaj¢evski Mico

Karlo Vadim

Karlovéek Nada in lvan

Keser Dijana

Knezevi¢ Peda

Knezevic¢ Ljiljana in Aleksandar

Kocbek Andreja in Dejan

Kog¢ila Danijela in Marko

Koleto Sasa

Koraé¢ Saban in Suada

Kosmina Matjaz in Rebec Monika

Kosti¢ Aleksandar in Sonja

Kosti¢ Dragan

Kosti¢ Todorovi¢ Miroslava

Kovagevi¢ Andrija

Kovagevi¢ Miro

Kovacevi¢ Ruzica

Kovagi¢ Goran

Kovse Petra



Kozar Ursa

Kristan Marinka

Krivosi¢ Darja

Krizstan Jan

Krizman Zdravka in Roman

Kujek Petra

Kumerdej Ales

Kuzmanovska Svetlana

Lazarovski Vesna in Ljup¢o

Leki¢ Petra in Frano

Lep$anovic¢ Ksenija in Bozidar

Leskovsek Katja

Livan¢i¢ Kata

Ljubi¢ Teo

Lon¢ar Slavka

Lorenzetti Saso

Lovri¢ Mira in Mirko

Lozina Milan

Lozinsek Andraz

Luka¢ Rozalija

Luka¢ Nikola

Lukan Darja in Igor

Majer Vesna in Damir

Majstorovi¢ Dragi¢

Maksimovi¢ Biljana

Marc¢eta Jovanka in Maja

Margu¢ Ferdinand

Marjanovi¢ Sladana

Markov Milo$

Markovina Sanja

Marovi¢ Dijana in Mladen

Marsanic¢ Juri¢i¢ Sanja

Marusi¢ Biserka

Mavrek Mirjana

Mavri Robert in Martina

Medi¢ Dijana

Medvid Tomislav

Megli¢ Mateja

Meloska Jana

Mestrov Miljenko

Mihelj Braco

Milinkovi¢ Bozo in Miroslava

Milovanovi¢ Milivoje in Dragana

Miranovi¢ Nebojsa

Mirt Katica

Miti¢ Ljiljana

Modrijan Janja in Tomaz

Mojcec Zdenka

Momc¢ilovi¢ Anica in Predrag

Mozeti¢ Roland in
Tomanovi¢ Katjusa

Muci¢ Tomislav in Tomi¢ Zdenka

Musi¢ Esad

Musanovi¢ Martina

Muskovi¢ Karla

Nakaradi¢ Marinko

Naki¢-Petrina Ljiljana

Nedelkovska Vesna

Nedimovi¢ Tanja

Neki¢ Slavi

Nicovi¢ Ana

Nikoli¢ Cristy

Nikolovska Venera

Novak Stefan in Silva

Novak Mirko

Omerovi¢ Mumin

Osmani Dzezjalj in Badet

Ostoji¢ Dragoljub in Marija

Otovi¢ Zorica

Pahljina Tanja in Josip

Paji¢ Ljiljana

Pali¢ Dragica

Paunovi¢ Petar in Zorica

Pavin Marijan

Pavlovi¢ Janja

Peri¢ Gorana

Petek Martina

Petrovi¢ Danijel

Petrovska Andrijana

Petrusevska Tatjana

Petrusevska Katerina in
Petrusevski Saso

Pezelj Ana in Damir

Pir$ Franc

Plesko Janko

Popov Viadimir

Popovi¢ Milan

Poslon Valerija

Poznajelsek Vera in Bojan

Prin¢i¢ Silvana in Tomaz

Prpi¢ Nino

Puntar-Glas Brigita in Glas Zvone

Purgar Ana

Racman Franc

Ragic¢ Sinisa

Raci¢ Dejan in Vesna

Radonii¢ Zivko in Rosa

Radovan lvana in Damir

Rangelov Dejan

Razborsek Mitja

Rek Ema

Resovi¢ Semiha

Rezek Darko in Natasa

Rijavec Alan

Roganovi¢ Tatjana in Dragana

Rokvi¢ Stevo in Vesna

Roncevic¢ Anita

Rozi¢ Tomaz

Roznik Luiisa

Rupnik Janez

Rusti¢ Azra

Scheer Aleksandra
Schweitzer Marina in Branko
Semoli¢ Nada

Senica Stefka

Senica Aleksandra
Slaps$ak Zlatko

Smaji¢ Alma

Smerke Andrej

Spiri¢ Dejan in Aleksandra
Stepancic Karin
Stojanovi¢ Aleksandra
Stoji¢ Sonja

Stragaci¢ Hrvoje
Suboti¢ Smiljana
Suknjov Ferdo in Manda
Suli¢ Dusan in Ivanka
Sulji¢ Jasmin

Sajne Maja

Sakic Miomir

Salamun Darko

Séuka Tine

Senkinc Rosanka
Simek Arijan

Skorjanc Vanja in Tomaz
Skrbinc Primoz

Sonje Livia

Sordjan Ljubisa Luka
Sparovec Bogdan Franc
Spenko Klavdija in Tadej
Stanfel Romana

Stebe Marjana in Lojze
Stojs Mojca in Bojan
Stuklek lvan

Stuklek Darinka

Stuklek Klemen

Svagelj Cvetka

Svagelj Boris in Karmen
Tamse Milena

Tegelj Anja

Tegelj Sonja

Terzi¢ Elvira

Tigeli Rok

Todorovska Ratka
Toljaga Boris

Toljaga Bogdan
Tomanovi¢ Natasa
Tomi¢ Zdenko

Tonti¢ Milan

poslovanje—)

Torbica Vali in Vladimir
Tosic¢ Bojan
Trambu$ Metka
Trampus$ Miroslav in
Trampus Kristan Ines
Trencevska Blagica
Tus Tomislav
Urankar Jolanka in Vidas lvan
Usaj Suljki¢ Barbara
Valenti¢ Anka
Vaseva Stojmenka in Lidija
Vedrinski Sanja in Boris
Verhovsek Roman
Vesel Urska
Vidak Natalija
Visi¢ Ljerka in lvica
Vitez Darja in Horvat Srecko
Vladislavi¢ Toni in Linda
Vladovi¢ Bojana
Vlahovi¢ Lidija
Vol¢ansek Silvo in Darinka
Volmajer Janez
Vrani¢ Zdenka
Vrazi¢ Joze
Vug¢ini¢ Danijela in Nebojsa
Vugini¢ Mirjana
Vujasinovi¢ Dusko
Vujosevi¢ Radivoje
Vukadinovska Violeta
Vukovi¢ Tanja
Vukovi¢ Jelena
Vukovi¢ Ivana
Vukovi¢ Radovan
Vuksan Misel
Weisseisen Sandi in
Murovec Alenka
Zagorc Ana
Zajc Jurij in Mojca
Zdravkovi¢ Sanja
Zelji¢ Zlatan
Zidar Matej
Zikovi¢ Emina in Alickovi¢ Elida
Zivreva Desanka
Zori¢ Boris
Zuki¢ Jovo in Dragan
Zupan Janez
Zagar Goran
Zakelj Andrej
Zivkovi¢ Ferde in
Segovi¢ Sanela-Antonija
Zufi¢ Lara
Zuvi¢ Zeljan in Keti
Zvanut Helena in Samo
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(»)—izdelek

Posebna ARTISTRY™ ponudba

Bistveni izdelki za vaso kozo

V Amway sva se vélanila konec maja 2004, na predstavitev pa naju je povabil prijatelj. Ze prvi
mesec sva obiskala razlicne predstavitve o izdelkih in se spoznala z njimi, saj meniva, da je za
trzenje izdelkov bistveno njihovo poznavanje in uporaba. Prav ARTISTRY™ viaZilni losjon za
obnavljanje koze je bil prvi izdelek s katerim sem se seznanila, in ga zacela takoj uporabljati,
uporablja pa ga tudi moj moz. Mojo takrat problematicno kozo je obnovil, zmanjsal njeno
razdrazenost, takoj sem zaéutila tudi globinske ucinke. Ze po kratkem &asu, ob pravilni in redni

uporabi, je postala moja koza bolj gladka, mehka in viazna. Hidrolipidna spojina je res ucinkovita sestavina.

Pri delu z ljudmi je potreben urejen izgled, h kateremu sodi tudi negovana koza. Zato preizkusajte izdelke, odkrivajte
njihove lastnosti in prednosti, naj zazari vasa zunanjost ter delite z drugimi, kar vas pri izdelkih navdusuje.

Bojan Vavpoti¢ in Marjeta Leban Vavpoti¢, Zlata SNP-ja, Slovenija

ARTISTRY sistemi za dnevno nego koze so prilagojeni
potrebam vsake zenske, ne glede na to, kdo je, njena

leta ali kraj, kjer Zivi.

Vsak ARTISTRY sistem za dnevno nego koze vsebuje ¢istilno sredstvo, tonik in vlaziino
kremo, ki za lepsi izgled koze, klinicno dokazano, skupaj delujejo v treh korakih.

ARTISTRY™ |osjon za obnavljanje koze pove¢a naravni proces obnavljanja koze, ki je

potem bolj gladka in na pogled mladostnej$a. Brezkislinska formula je dovolj nezna, da
lahko izdelek uporabljate dvakrat na dan.

Ve iy
——

—

Obcutljiva koZa

Posebna ponudba - brezpla¢en tonik, ki ustreza potrebam vase koze!

Zakljucite ciscenje svoje koze s tonikom, ki najbolje ustreza potrebam vase koZe, ter izberite
eno izmed spodnjih posebnih ponudb, ki so na voljo samo marca 2006!

Brezplaéen ARTISTRY osvezilni tonik
za normalno do suho kozo

Kupite 1 ARTISTRY vlazilni losjon za
obnavljanje koze, 1 ARTISTRY kremo za nego

normalne do suhe koze ZF15 in 1 ARTISTRY
pozivljajoc¢o kremo za ¢is¢enje normalne do
suhe koze ter prejmite ARTISTRY osvezilni
tonik za normalno do suho kozo brezplaéno.

$t. izdelka: 217090

Brezplaéen ARTISTRY tonik
za normalno do mastno kozo

Kupite 1 ARTISTRY vlazilni losjon za
obnavljanje koze, 1 ARTISTRY kremo za nego
normalne do mastne koze ZF15 in 1
ARTISTRY gel za ¢is¢enje normalne do
mastne koze ter prejmite ARTISTRY tonik za
normalno do mastno kozo brezpla¢no.

$t. izdelka: 217091

Obvescamo vas, da se posamezne promocije med seboj izkljucujejo, ter da

promocija na promaocijo ni mogoca.

Ponudba je na voljo samo od 1. do 31. marca 2006!

Izkusite fantasti¢ne rezultate z ARTISTRY izdelki za nego

koze - izkoristite odlicno ponudbo!

MAR 06

Brezplacen ARTISTRY tonik
za ob¢utljivo kozo

Kupite 1 ARTISTRY vlazilni losjon za
obnavljanje koze, 1 ARTISTRY pomirjajo¢
losjon za nego ob¢utljive koze in 1 ARTISTRY
mleko za ¢isc¢enje obdutljive koze ter prejmite
ARTISTRY tonik za ob¢utljivo kozo
brezplaéno.

$t. izdelka: 217092




Navlazite, obnovite in zascitite svoje roke
s to kremo za nego rok, ki se upira
znakom staranja. Roke navlazi in
zmanj$a videz drobnih gubic, ter
zmanj$a videz in nastanek peg.

@ Bogate vlazilne sestavine takoj obnovijo
stopnjo vlaznosti, koza je mehka in svilnata.
Pri redni uporabi koza ostane mehka in

gladka.

@ Posvetlitveni rastlinski izvle¢ki zmanjsajo
videz peg in hiperpigmentacijo, ten koze je

jasnejsi in enakomernejsi.

@ ZF 15 in Sirok spekter UV zascite

preprecujeta prodiranje son¢ne energije v
povrhnjico, ter preprecujeta poskodbe koze

in prezgodnje staranje.

4 Mocni antioksidanti pomagajo zmanjsati
ucinke stresnih dejavnikov iz okolja, da bi

roke izgledale mlajse.

Navodila za uporabo

Majhno kolicino kreme nezno
vmasirajte v koZo na rokah in
obnohtno kozico, vsak dan, po
potrebi. Zadostuje Ze majhna
koli¢ina. Kremo nanesite 15-30 minut
preden bodo roke izpostavijene

- soncu. Kremo ponovno nanesite
vsakokrat po umivanju rok, plavanju
ali mo¢nem potenju.

Za nego rok kot v centrih za dobro
pocutje naredite z ARTISTRY gelom
za odstranjevanje povrhnjice (st.
izdelka: 100196) najprej piling za roke,
potem pa jih nahranite z ARTISTRY
kremo za roke ZF 15.

NOVizdelek—(2)

ARTISTRY™ krema iy
za roke ZF |5

~ Luksuzna nega za roke, ki ohranja
mladosten videz rok dalj ¢asa.

$t. izdelka: 102205
75 g

ARTISTRY.
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Uminen videz cudovitin mozZnosti,

ARTISTRY dekorativna kolekcija Tranquility je namenjena neznim in umirjenim poudarkom osebnega stila.
Sporocilo kolekcije je umirjen in cist pristop k moderni lepoti. Ne bo potrebe po kricanju, da bi vas opazili.

CUDOVITI IN VECNAMENSKI IZDELKI

BARVNI ODTENKI Dve novi barvni paleti, vsaka vsebuije tri odtenke
sencil za o¢i, ki jih lahko med seboj mesamo za
popolno ujemanje, ter en odtenek rdecila za lica. Vsi
odtenki so zbrani na enem mestu, v li¢ni in priro¢ni
tanki Skatlici z ogledalcem. Dve svetleci rdecili za
usta zakljucita vas videz in dopolnita vsak ten koze.

Kolekcija ponuja vse prefinjene in brezhibne odtenke, ki jih
potrebujete za ustvarjanje enostavno osupljivo nalicenega
obraza. Z zametno mehkimi teksturami in elegantno
embalazo je vas osnovni lepotni pripomocek.
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NOVI ODTENKI SENCIL
IN RDECILA ZA LICA

Nezno poudarite o¢i in lica s prefinjenimi, transparentnimi
odtenki. Izbirate lahko med barvnima paletama Whispers in
Watercolours. Paleta Whispers vsebuje nezno marelic¢en,
zelen in temnorjav odtenek sencila za oci, ter rdecilo za lica
v roza odtenku. Paleta Watercolours vsebuje bisernat,
modrikast in temnorjav odtenek sencila za oc¢i, ter makovo
rde¢ odtenek rdecila za lice. Stirje kremni in prelivajoéi se
odtenki so zdruzeni v elegantni, modrikasto-srebrni skatlici.
Mehkoba se sre¢a s prefinjenostjo v dveh razli¢nih verzijah
izdelka.

Watercolours

Poudarite o¢i z odtenki sencila za o¢i Pearl, Tranquil in
Doe, ter s pridihom odtenka Poppy obarvajte lica
(103067).

Whispers

Osvetlite o¢i z odtenki sencila za o¢i Lace, Celadon in
Poetic, ter kanc¢ek odtenka Peony nanesite na lica
(103068).

Oba kompleta vsebujeta ¢opic¢ za nanasanje z dvema
konicama. Na eni strani je ¢opi¢ zaobljen, na drugi pa
prirezan. To vam omogoca natanc¢en nanos neznih
barvnih odtenkov in tekstur, ter poudarek najlepsih potez
vasega obraza.

NOVO SVETLECE
RDECILO ZA USTNICE

Dopolnite videz s kremastima, rahlo bisernato
svetle¢ima rdeciloma za ustnice. Vsako od njiju v svojih
dveh svetlecih odtenkih Icing (103070) in breskovem

odtenku Ray (103069) izzarevata tudi hladen pridih zime.

Videz SERENE

izdelek— ()

Serene vsebuje preprostost narave, sveZ in rosno nezen
videz, kot prvi shomladanski dan. Zivahen odtenek novega
listnega poganjka tej elegantni paleti barv daje pridih
sveZine. Preplaseni poganjki zgodnjih cvetlic poudarjajo lica
in ustnice. Skupaj pa vsi odtenki ustvarjajo usklajenost
modernega in Zivahnega pristopa k naravni lepoti.

Oc¢i:

@ Iz kompleta sencil za o¢i in
lica Whispers na celotno
veko, od linije trepalnic do
pregiba, nanesite sencilo v
odtenku Celadon, sencilo pa
nanesite tudi na zadnjo

Whispers
(103068)

{ ) Icing —

S~
(103070)

* Watercolours
(103067)

tretjino spodnje veke, ob
trepalnicah.

& Nanesite sencilo za o¢i Lace
od roba nanosa sengila za
o¢i v odtenku Celadon v
pregib veke proti kostnemu
loku obrvi.

@ Licenje zakljucite z dvema
nanosoma ¢rne maskare na
spodnije in zgornje
trepalnice.

Lica:

@ Nezno obarvajte vrh lic z
rdecilom za lica Peony in jim
vdahnite zdravo rdecico.

Ustnice:

@ Na ustnice nanesite svetlece
rdegilo za ustnice v
nevtralnem odtenku Ray, da
ustvarite prosojen, mehak
videz ustnic, ki uravnotezijo
celotni izgled.

v

Opisani videz lahko preizkusite sami in tudi vase stranke.
Nova ARTISTRY™ Kartica z vzorci Tranquility, t. izdelka:
217005, vsebuje za 1-2 nanosa sencil za o€i in rdecila za
lica v odtenkih Celadon, Poetic in Peony iz kompleta
sencil za o¢i in lica Whispers, ter svetleCe rdecilo za
ustnice v odtenku Ray. Ve¢ o kartici si lahko preberete na
naslednji strani.
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izdelek

Ali ponujate dozivetje nove ARTISTRY ™
% dekorativne kolekcije Tranquility?

-~ Naj vase stranke preizkusijo nekaj
vznemirljivih novih odtenkov in formul nove
ARTISTRY dekorativne kolekcije Tranquility.

Vsaka ARTISTRY kartica z vzorci Tranquility vsebuje
za 1-2 nanosa sencil za o¢i in rdecila za lica v
odtenkih Celadon, Poetic in Peony iz kompleta
sencil za oci in lica Whispers, ter svetlece rdecilo
za ustnice v odtenku Ray. Kartica je odlicen
nacin, da predstavite hladen, a svez, ARTISTRY
videz. Celotni videz je nezen in eleganten z
uravnotezenostjo umirjenih odtenkov, sijaja in
privlaénih barv.

Posljite jo svojim strankam, ali pa jo pustite
pri njih, ko jih obiscete. Ko bodo enkrat te
neverjetne barvne odtenke in formule
preizkusile, vas bodo zagotovo poklicale in
izdelke narocile.

Na voljo od marca do prodaje zalog.
$t. izdelka: 217005

Narocite novo, dopolnjeno,
ARTISTRY™ barvno kartico!

Odlikujeta jo enostavna oblika ter pregleden prikaz
fotografij izdelkov in posameznih skupin. ARTISTRY
barvna kartica je resnicno NUJNA pri predstavitvi
celotnega izbora izdelkov ARTISTRY dekorativne
kozmetike.

S fotografijami izdelkov jasno prikazuje celovit pregled
izdelkov in kategorij ter vklju€uje tudi nove Avtomati¢ne
svin¢nike za o¢i, obrvi in ustnice, ki na trg prihajajo v
naslednjih mesecih.

Celoten pregled in prikaz barvnih odtenkov bo
vasim strankam pomagal pri pregledu Siroke palete
ARTISTRY barvnih odtenkov in jim pomagal pri
odlocitvi o izdelkih, ki jih Zelijo kupiti, z uporabniku
prijaznim in celovitim pregledom.

$t. izdelka: 217109 - 5 izvodov
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Nobena
<0za hi enaka

ARTISTRY™ karton¢ek za dolo¢anje tipa koze vam
omogoca hitro in enostavno dolo¢iti vas tip koze. -

Vsebuje dermatoloske testne listice s posebnimi T
sestavinami, ki ob nanosu na kozo reagirajo in pokazejo . \\

ali je vasa koza suha, normalna, mastna ali mesana.

Vsak ARTISTRY™ kartoné¢ek za dolo¢anje tipa
koze zadostuje za dvakratno testiranje koze na
nosu, ¢elu, licu in bradi.

$t. izdelka: 9830 - 5 izvodov

Navodila
Kozo ogistite. Po¢akajte 30 minut, (najbolje je, da pocakate kar 60 minut).

1 ¢celo Enega za drugim nanesite trakove na €elo, nos, lice in brado. Pocakajte
priblizno 30 sekund in jih nato odstranite.

Spremembe na listi¢ih primerjajte z vzorénim prikazom tipa koze, ki se

- - nahaja na ARTISTRY™ kartonéku za dolo¢anje tipa koze (oglejte si
Lo e primer spodaj).
b 3 nos Stanje koze se spreminja glede na okolje, hormonske spremembe,
e zivljenjski stil in prehrano. Test ponavljajte vsake $tiri do Sest tednov in
»_# primerjajte rezultate.

"~ 4brada
N—
: A mastna koza
i . B mesana koza
; C normalna koza
D suha koza

S pomoc¢jo ARTISTRY brosure za stranke in
dodatkov k brosuri, z najnovejsimi izdelki na
trgu, lahko izberete prave izdelke za svojo kozo
(8t. izdelka: 201643) in kozo vasih strank.

ARTISTRY.
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Mesec Zena in mater

vse tiste, ki ste |4. februarja “pozabili” svoji dragi pokazati,
kako posebna je, imate ta mesec drugo priloznost.
Svojim ljublienim Zenam in materam lahko

pricarate nasmeh na obrazu in iskrice v oceh ARTISTRY 2apestna ura
: m. o B Eleganca za vse priloznosti. | 4
| ‘ . tl’l z darili iz izbora Amwayjevih izdelkov. \_ % ;
3 &
-

$t. izdelka: 970805

ARTISTRY broska je lahko
broska ali obesek na ogrlici.

$t. izdelka: 210791

ARTISTRY™ komplet nakita
s katerim bo zablestela kot zvezda.

$t. izdelka: 970804

ARTISTRY™ vrecke
Elegantne vre¢ke v katerih
boste lahko izrocili vasa darila.

$t. izdelka: 205496




E. FUNKHOUSER"
NEW YORK

E. FUNKHOUSER™ NEW YORK
literatura

Poleg resnicno podrobnih informacij, ki jih lahko najdete

na spletni strani www.vebso.si, blagovna znamka

E. FUNKHOUSER™ NEW YORK ponuja tudi siroko ponudbo
literature, ki vam bo v pomoc¢ pri trzenju izdelkov.

Letak

Vsebuije priviacne fotografije, ki predstavljajo duh blagovne
znamke. Stranke usmeri na spletno stran
www.efunkhouser.com

$t. izdelka: 216286 - 10 izvodov

Brosura za stranke

Vsebuje pregled blagovne znamke in profesionalne klasi¢ne
kolekcije izdelkov.

$t. izdelka: 216288 - 5 izvodov

Barvna kartica kolekcije 002

Vsebuje vse informacije o izdelkih in odtenkih, vkljucenih v
trendovsko kolekcijo, ki bodo na voljo od novembra 2005
do konca maja 2006 oz. do prodaje zalog.

$t. izdelka: 216290 - 5 izvodov

Priroénik

Podroben in pogloblien prirocnik vsebuje informacije o
blagovni znamki E. FUNKHOUSER™ NEW YORK, namigih
za trzenje in izdelkih.

$t. izdelka: 216291 - | izvod

Mapa z mehanizmom

Idealna partnerica za shranjevanje literature. Priro¢nik lahko
vanjo vpnete, ostalo E. FUNKHOUSER™ NEW YORK
literaturo pa lahko shranite v prirocen zepek.

$t. izdelka: 216292 - 1 izvod

Zacetni komplet blagovne znamke

Vsebuje letake, razglednice in DVD kar vam bo v pomoc¢ pri
ustvarjanju E. FUNKHOUSER™ NEW YORK dozivetja.

$t. izdelka: 103382
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Vsebuje vse najnovejse izdelke na trziscu

VAé DO D ATEK K AMW AY J E\/EM U in izdelke, ki bodo sele prisli na trzisce:
KATALOG U |ZD ELKOV ‘ ” nove ARTISTRY™ barvne odtenke

N Iy . sencil za oci in rdecil za lica,
m:_ 3 nove izdelke, ki bodo dopolnili
; izbor izdelkov E. FUNKHOUSER™

NEW YORK profesionalne
klasi¢ne kolekcije,

" nove izdelke PETER ISLAND™ za
L — zasc¢ito pri sonéenju.

P 4

Uporabljajte dodatek skupaj z Amwayjevim
katalogom izdelkov 2005/2006 in imejte
izbor izdelkov Amwayjevih kakovostnih
blagovnih znamk vedno pri roki. S to
Stevilko revie AMAGRAM™ dobi vsak
$t. izdelka: 1945 Amwayjev c¢lan Dodatek brezplacno.

Radi bi vam tudi sporo¢ili, da je pri objavi

&t. izdelka za L.O.C.™ Plus ¢istilne robcke
pomotoma prislo do napac¢ne objave Stevilke.
Pravilna &t. izdelka je: 102897.

Dodatne izvode Dodatka k Amwayjevemu
katalogu izdelkov lahko kupite od 1. marca 2006.

Sedaj na voljo

0
Novi JCOOK" priroénik

Prenovljen priro¢nik sedaj vsebuje pregled vseh posod za
kuhanje v druzini iCook, v priro¢niku pa se predstavlja tudi
novi iCook kuharski mojster, Jason Roberts.

Priro¢nik

B Novi priro¢nim ima vec¢ kot 100 strani in vsebuje 14 novih
receptov Jasona Robertsa, od lahkih prigrizkov in solat,
do glavnih jedi in desertov!

B Vsebuje tudi poglavje o iCook posodi za kuhanje brez
prijemanja, ki vsebuje razlago o:
- kaj je posoda za kuhanje brez prijemanja in kako
deluje,
- kaj je DURAMIC™ tehnologija previeke brez prijemanja,
- vizualni prikaz posode,
- sestavo kompletov.

® Navodila za uporabo in nego za doseganje najboljsih §t. izdelka: 202368
rezultatov. ’ ’




NOVizdelek—(»)

predvidoma.

HYMM™ moski brivnik s trojnim rezilom

in nadomestnima britvicama
Nova generacija

Amway najavlja prihod novega in izboljSanega moskega brivnika s trojnim rezilom in nadomestni
britvici blagovne znamke HYMM, ter nadomestnih britvic, ki bodo nadomestili Moski brivnik s

trojnim rezilom in nadomestnima britvicama ter Nadomestne britvice, ki je trenutno na trgu. Novi
izdelek bo nadomestil starega po prodaji zalog — predvidoma konec marca/v zac¢etku aprila.

HYMM moski brivnik s trojnim rezilom in nadomestni britvici

za udobno britje tik ob kozi.

Ima edinstveno vodljivo glavo, ki sledi obrisom obraza, kar omogo¢a udobno britje tik ob obrazu. Tri
rezila prevle¢ena s titanom so stratesko razporejena tako, da pri britju ne vlec¢ejo,

kar omogo¢a gladko in natan¢no britje. Mazalni trak pod rezili
je obogaten z vitaminom E in alojo vera, ki pomaga
prepre¢evati trenje. Prilozeni sta dve
nadomestni britvici prevle¢eni s titanom.

$t. izdelka: 216365

HYMM nadomestne britvice odlikuje
mikrolamelni trak pod rezili, ki omogoc¢a
izjiemno tesno britje tik ob kozi.

$t. izdelka: 216356 — 4 kosi

Moski brivnik s trojnim rezilom in nadomestni britvici (3t. izdelka:101501) po prodaji zalog ne bo
vec¢ na voljo. Nadomestne britvice (3t. izdelka: 101502) za ta brivnik pa bodo na voljo $e do
konca leta 2006 oz. do prodaje zalog. Opozorilo: Moski brivnik s trojnim rezilom in
nadomestnima britvicama (101501) in Nadomestne britvice (101502) niso zdruzljive z HYMM
moskim brivnikom s trojnim rezilom in nadomestnima britvicama (216365) in novimi
Nadomestnimi britvicami (216356). Prosimo, bodite pozorni pri naro¢anju!

"n l

\

Ko se priblizujejo pomladni in poletni meseci,
se viSajo temperature, soncni zarki so zarecCi
in bolj skodljivi. Zaradi te vremenske spremembe
je pomembno, da uporabite izdelke za zas¢ito
pri soncenju, ki vaso kozo zascitijo pred soncem. :

-

lkov za zaséito pri sonéenju bo "!. trgu v aprilul *




(»)—NOVizdelek

Nov okus v druzini NUTRILITE™ POSITRIM™
proteinskih tablic s sladilom — okus

vanilije In
karamele

Tako kot preostala dva, ze znana okusa proteinskih tablic s sladilom, tudi
nova proteinska tablica z okusom vanilije in karamele zagotavlja hranljive,
visokokakovostne beljakovine za energijo in prehranske vlaknine.

Ce:

& preskakujete obroke, o je vas ziviljenjski slog

oy 2 aktiven,

* uzivate ve¢ manjsih
obrokov na dan, ¢ ali kontrolirate vnos
ogljikovih hidratov v

¢ ste naveli¢ani ene in
telo,

iste hrane,

poizkusite POSITRIM proteinske tablice iz druzine izdelkov
NUTRILITE - vsebujejo veliko beljakovin, so hranljiv in
pripraven obrok, ki ga lahko takoj zauzijete kjerkoli.

Vsaka proteinska tablica vsebuje 22 gramov
visokokakovostnih beljakovin, ki zagotavljajo vseh 9
esencialnih aminokislin. Vsaka tablica ima samo 220
kalorij (920 kJ), vsebuije le 2 grama ogljikovih hidratov
iz sladkorja in $kroba, ter 20 gramov iz poliolov
(alkoholi sladkorja). Poliole lahko uziva vecina ljudi, ki
se prehranjujejo z manj ogljikovimi hidrati ali imajo
sladkorne bolezen, saj jih telo predela brez pomoci
inzulina. Polioli se poc¢asi, a ne popolnoma, iz tankega
Crevesa absorbirajo v kri.

Hiter prigrizek za takojsnjo energijo.

NUTRILITE POSITRIM

proteinske tablice so sedaj na voljo v 3 okusih
in so priro¢en nacin za vnos beljakovin, ki jih
potrebujete, brez dodatnih ogljikovih hidratov.

Ne vsebuje umetnih arom, barvil ali konzervansev.

Vsaka Skatla vsebuje 9 ploscic x 60 g.

Prehranska vrednost Na tablico Na 100 g

Energijska vrednost
Beljakovine
Ogljikovi hidrati, od tega
sladkoriji
Skrob
polioli
Mascéobe, od tega
nasic¢en
mono-nasi¢ene
poli-nenasi¢ene
holesterol
Vlakna
Natrij
Kalcij

Nov okus vanilija in karamela na voljo od marca 2006 — st. izdelka: 102617.
V druzini NUTRILITE POSITRIM proteinskih tablic s sladilom pa so $e:

st. izdelka: 101141 - okus pomarance
st. izdelka: 101140 — okus mete s ¢okolado

220 kcal (920 kJ)
229
239
0,29
1,79
209
8g
1,49
6,29
049

5 mg
29
0,3g
200 mg

365 kcal (1525 kJ)
3749
389
0,3g
2,79
339
13 g
23¢9
10,3 g
0,79
8,3 mg
339
0,59
333 mg

NUTRILITE.

Best of Nature. Best of Science.™

NUTRILITE™ je vodilna balgovna znamka vitaminov, mineralov in prehranskih dopolnil na svetu

(na osnovi raziskave based Euromonitor International o prodaji v letu 2004).

Izdelke lahko kupujejo samo Amwayjevi Clani za lastno uporabo.
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Je morda ¢as za zamenjavo? @

eSpring™ sistem za precis¢evanje pitne vode
je revolucija pri zagotavljanju cgistejse,
bistrejse, okusnejse vode, ki ji lahko vi in
vasa druzina zaupate dan za dnem.

eSpring.

Brez ustreznega postopka precis¢evanja je vasa voda
lahko tudi onesnazena! Na prvi pogled lahko izgleda
¢ista, vendar se lahko voda onesnazi, ¢e z njo ne
ravnamo ustrezno.

Z eSpring sistemom za preci$¢evanje pitne vode:

e odstranite ve¢ kot 140 potencialnih
onesnazevalcev s $kodljivimi u¢inki na zdravje in
unicite preko 99,99 % mikroorganizmov, ki se
lahko nahajajo v pitni vodi;

e izboljsate okus, vonj in Cistost vode;

e uporabite edinstveno napredno tehnologijo;

e ste ponosni na dokazano kakovost — certifikat NSF.

Kakorkoli, omenjene prednosti so precej manjse, ¢e
ogljikovega filtra ne zamenjate po enem letu uporabe ali
po izto€enih 5.000 litrih vode, odvisno od tega, kaj se

zgodi prej. $t. izdelka: 100186

: : Kdaj je filter potrebno zamenjati?
Ali ste vedeli? jie Tere :
Elektronski modul sledi tako ¢asu kot tudi uporabi sistema, ter
Kokosove lupine se uporabljajo kot natanéno dolo¢a ucinkovitost filtrskega viozka. Ko je filter
P P Ja
surovina za ogljik v filtrskem viozku potrebno zamenijati, vas na to opozori pisk, kar vam olajsa

ugibanje o tem, kdaj je potrebno filter zamenjati.

Zaradi priro¢ne oblike eSpring sistema za precis¢evanje pitne
vode, bo zamenjava filtra enostavna, brez nepotrebnega napora.
Enostavno odstranite zgornji del ohisja, odstranite cevi,

g pOMo Cj 0 eSpH ng S|Stem a elektronski modul, odvijte obro¢ za namestitev filtra, ga dvignite

in odstranite star filtrski vlozek.
za precCisCevanje

pitne vode
se NAPIE) uzivaite
v Cisti, okusni vodi in narocite
nov filter Se danes!

-




Vsestransko uporabni L.O.C.™ (istilni robcki in plastenke nudijo novo moZnost uporabe stevilnih
LO.C.™ Plus ¢istil, skupaj z ucinkovitostjo in kakovostjo, na katero racunate.

Na voljo od 1. marca!

Primerno za uporabo v in zunaj doma.
Samo dodajte ustrezno L.O.C.™ Plus

gistilo v plastenko, vlozite L.O.C.™ (

Cistilne robc¢ke in spremenite A A }
vsakodnevno cisCenje vasega doma v

manj teZzavno opravilo. Plus

* [zredna vsestranskost, odlicha moc,

izredno prirochi. Prodajajo se skupaj z L.O.C. Plus
* Povrdine so po cidcenju sveZe in ciste.  Nalepkami za oznacevanje, za lazjo
* Primerno tudi za posebne cistilne prepoznavnost vsebine v plastenki.

Plastenko po vsakokratni uporabi
rob¢kov tesno zaprite in jo shranite do
naslednje uporabe.

naloge.

* Uporablja se skupaj z LO.C.™ Plus
distilom za kopalnico, LO.C.™ Plus
¢istilom za kuhinjo, LO.C.™ Plus
cistilom za steklo.

* Vpojna tkanina dopusca najboljso
moZno prepojitev s
cistilno raztopino.

$t. izdelka: 101427
L0.C.™ Plus cistilni robcki
in plastenke —

4 plastenke, | komplet nalepk
1a oznacevanje in 4 zavitki po
40 robckov

$t. izdelka: 102897
LO.C.™ Plys ¢istilni robeki —
4 zavitki po 40 robckov, |

komplet nalepk za oznacevanje

Kako pripraviti mesanico?

1. Do oznake v plastenko nalijte vodo, dodajte
izbrano cistilo in premesajte.

=N a

@, 10°¢
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2. Vstavite robc¢ke v embalazo tako, da bo 3. Plastenko obrnite na glavo za 15 minut,
zacetni del robcka gledal iz plastenke, tako da se bodo robc¢ki prepaijili s Cistilom.
potegnite ga skozi odprtino s pokrovckom
za zapiranje, plastenko s pokrovékom
tesno zaprite.
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izdelek=Q)'
Uredba (ES) st. 648/2004 Evropskega
barlamenta in Sveta o detergentih

Da bi izpolnili zahteve iz uredbe $t. 648/2004 o detergentih, si je sestavine za
vsako Amwayjevo pralno sredstvo in ¢istilo, ki ga Amway prodaja v Sloveniji,
moZzZno ogledati na nasi spletni strani www.amway-europe.com.

Eden izmed ciljev te uredbe, ki je
stopila v veljavo v vseh drZzavah
Evropske Unije, je zagotoviti vecjo
stopnjo informiranosti in zascite
potrosnikov. Zaradi tega razloga so vse
sestavine, ki so del posamezne formule
pralnega sredstva in/ali ¢istila,
objaviljene na omenjeni spletni strani.

Do informacij lahko dostopate na sledec¢ nacin:

Pojdite na spletno stran
www.amway-europe.com in v
meniju v levem spodnjem
kotu strani kliknite na naslov
“Home Care Ingredients”.

Za vsako posamezno sestavino mora Povezali se boste s stranjo, kjer so vse
biti objavijena sledec¢a informacija: zastave drzave ¢lanic Evropske Unije.
e skupno kemijsko ime, S klikom na slovensko zastavo boste
e Stevilka CAS (identifikacija snovi kot je vstopili na stran na kateri so objavijena
priznana na svetovni ravni). vsi izdelki iz skupine za nego doma, ki

Sestavine so navedene v padajocem T Tl UTShio) ) (e ey

zaporedju po tezi; prva sestavina na
seznamu bo vedno tista, ki jo pralno
sredstvo vsebuje v najvecji
koncentraciji. S klikom na naziv izdelka, o
katerem iscete informacije, boste

dobili celovit seznam sestavin v

Opozorilo: Definicija detergenta za ‘ ek :
namen Uredbe (ES) st. 648/2004 Shemee CINEE S

Evropskega parlamenta in Sveta o
detergentih

“Detergent” pomeni vsako snov dli pripravek, ki
vsebuje mila in/ali druge povrSinsko aktivne snovi,
namenjene za postopke pranja in ciscenja.
Detergenti so lahko v kateri koli obliki (tekocing,
prasek, pasta, ploscica, kos, ulit ali oblikovan kos itd.).

Ostali izdelki, ki jih je potrebno upostevati kot

detergente so:

- “Pomozni ostali pripravki”, predvideni za

‘ namakanje (predpranje), splakovanje ali beljenje

oblacil, gospodinjskega perila itd,;

- “Sredstva za mehcanje tkanin”, namenjena
spreminjanju otipa tkanin v postopkih, ki
dopolnjujejo pranje tkanin;

- "Pripravki za cicenje” namenjeni za univerzaina Prosimo vas, da si vzamete nekaj ¢asa in se seznanite s
gospodinjska cistila infali druge vrste cicenja to novo moznostjo, ki je na voljo na spletni strani. Ce bi
povrsin (npr. materiali, proizvodi, stroji, strojne ] v e
naprave, prevozna sredtsva in pripadajoca ob tem naleteli na kakrSnokoli teZavo glede
oprema, instrumenti, aparati ipd.); posameznega izdelka, se obrnite na Amway Slovenija.

- “Drugi pripravki za ciscenje in pranje”, namenjeni
za vse druge postopke pranja in ciscenja.

&
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(u)—izdelek

LO.C.™ in LO.C.™ Plus izdelki za ciscenje
v gospodinjstvu ponujajo odlicno
specializirano ciscenje posameznih predelov
vasega doma z vidnimi rezultati.

So koncentirani in mocno ucinkoviti. L.O.C.
je ime, ki predstavija kakovost, Zivljenjsko
tradicijo in odlicen ucinek.

Zmencaiiiy
gne, razgradi
Qbo in




L.0.C.™ Plus ¢istilo
za kovine
0094 - 500 ml

AMWAY™ |os&¢ilo
za pohistvo
100712 - 400 ml

Posebno los¢ilo s
ebno mesanico
in silikonov, ki
los¢ijo in

OsvezZite

PURSUE™ ¢istilo za
straniséno skoljko z
organsko kislino

| bo prinesla razliko.

L.O.C. Plus SEE
SPRAY™ aerosol
8116 - 500 ml

naredila

Prodre v masc¢obo
in umazanijo na
steklu, oknih in

ogledalinh, ki nato
blescece sijejo.

AMWAY™ koncentirani
osvezilec zraka
8193 - 150ml

Zakaj ne bi 1zbrd
bosebne disave,
ki bo vase ciscenje

prijetnejse’

3951 - 750 ml

Odstrani neprijetne
vonjave s
podezelsko disavo
spomladanskega
travnika.

Med sirokim izborom pripomockov in
nanasalcev izberite tistega, ki ga
priborocamo za uporabo s posameznimi
izdelki, in si tako olajsajte ciscenje.

AMWAY™ plastenka z razprsilcem + 100712
AMWAY nanasalec sampona za preproge * 100715
AMWAY nanasalec sampona za oblazinjeno pohistvo * 100719
AMWAY pokrovcek za merjenje in izlivanje T 5113

L.O.C. Plus cistilni robcki in plastenke (4 plastenke + 4 role) = 01427

Pred uporabo vedno preberite navodila zorabo na izdelku.

Trije iziemni Cistilni izdelki, ki ocistijo in \
osveZijo vas dom, se nahajajo v Trendovskih
kolekcijah za dom. Vsaka od njih je
odi$avljena s posebno disavo, ki
vzpodbudi vase cute in odisavi vas dom.

N
Spiced Pear -
(hruska zacinjena s cimetom)

- 101958

Splash of Citrus
(eksplozija citrusov)
-101959

Sugar Plum

(sladka sliva in jesensko
jagodicje)
- 102800
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(%) —POSLOVNEinformacije

Zvisanje cen

s 1. marcem 2006 .-

Obves¢éamo vas, da se bodo, zaradi usklajevanja
z evropskimi cenami in lanskoletno inflacijo,

s 1. marcem 2006 zvisale cene izdelkov, ki jih
ponujamo na trzis¢u v Sloveniji.

Cene so v povprecju visje za 2,6 %, pri nekaterih pa se je
spremenilo samo razmerje med TV in VP, saj je nov TV/VP
koeficent: 1 TV = 298 VP.

Od 1. marca bosta tako na voljo nova Amwayjev cenik in
Cenik za stranke. Stari ceniki prenehajo veljati 28. februarja
2006.

Kot ponavadi so v novih cenikih dodani vsi izdelki, ki so na
trzisce prisli od novembra 2005 in vsi izdelki, ki bodo na
voljo do maja 2006 in so predstavljeni v Dodatku k
Amwayjevemu katalogu izdelkov, ter tudi izdelki iz novega
Evropskega kataloga izdelkov.

BODY SERIES.

vlazilna krema v stiku -
prenehanje prodaje izdelka

Z obzalovanjem vam sporo¢amo, da bomo prenehali s
prodajo izdelka BODY SERIES™ vlaziina krema v stiku (§t.
izdelka: 101058). O dejanskem datumu prenehanja prodaje vas
bomo obvestili v prihodnjih sttevilkah revije AMAGRAM™,

Prenehanje prodaje izdelka ni bila lahka odlocitev, zato
razumemo vase razocaranje, ¢e je bil to vas priljubljeni
izdelek. Prosimo, sprejmnite nase opravicilo za vse
nevsecnosti, ki jih bo povzrocilo prenehanje prodaje. Za vase
razumevanje se vam v naprej zahvaljujemo.

Canik i
Fis| 5.|IL'II'I:CHP:
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Vsi Amwayjevi ¢lani bodo Amwayjev cenik (3t. izdelka: 0013)
prejeli z revijo AMAGRAM™, Dodatkom k Amwayjevem
katalogu izdelkov in Evropskim katalogom izdelkov po
posti, dodatne izvode pa bo mozno kot navadno tudi kupiti,
in sicer od 1. marca 2006.

Od 1. marca bo prav tako mozen nakup Cenika za stranke
(8t. izdelka: 0124 - 5 izvodov), nove cene pa si boste lahko
ogledali tudi na straneh www.vebso.si.

Aty Sovanis

Ay Siovengs
m 2

MEDNARODNI SPONZOR

V zadnjem ¢asu se je na nas obrnilo ve¢ SNP-jev z
vprasanji o mednarodnem sponzorju in razliki med
nacionalno in krusno (foster) sponzorirano skupino.
Vecina SNP-jev/SK+ -ov nima mednarodnega sponzorja, saj
jim je Amwayjevo priloznost predstavil nekdo iz njihove
drzave, ki je potem njihov nacionalni sponzor. Samo v
primeru, ko vam je Amwayjevo priloznost predstavil nekdo
iz druge drzave, je to vas prvi oziroma mednarodni sponzor.
Mednarodni sponzor vam potem pomaga najti krusnega
(foster) sponzorja, ki vam pomaga pri gradnji vasega
Amwayjevega posla v vasi drzavi. Dokler krusna (foster)
skupina ne doseze 21 % stopnje za uspesnost, je krusna
(foster) skupina za krusnega (foster) sponzorja enakovredna
kot njegove nacionalno sponzorirane skupine, ki nimajo
mednarodnega sponzorja. Ko pa krusna (foster) skupina
doseze 21 % stopnjo uspesnosti, si krusni (foster) sponzor

deli 4 % vodstveno nagrado z mednarodnim sponzorjem
(vsak 2 %) in tudi kriteriji za pridobitev vodstvene nagrade se
za krusnega (foster) sponzorja razlikuje od kriterijev, ki veljajo
za sponzorja nad osebno sponzorirano kvalificirano skupino.
21 % nagrada za uspesnost se po krusni (foster) liniji
navzgor ne prenasa avtomati¢no.

Neprimerno je, ¢e SNP brez upravi¢enega razloga vpliva,
predlaga ali zahteva od na novo vpisanih, da njega ali koga
drugega vpisejo kot mednarodnega sponzorja. Zaradi vpliva
na potek nagrad, drugac¢nih kriterijev, ki veljajo za SNP-je
nad krusno (foster) skupino za vodstveno nagrado ter zaradi
razlike med 4 % in 2 % nagrado, bi bilo tako ravnanje
manipulacija Amwayjevega Plana prodaje in trzenja.
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SATINIQUTE

razprSilo za zaséito las -
prenehanje prodaje izdelka

Obves¢amo vas, da bomo prenehali s
prodajo SATINIQUE™ razprsila za
zascito las (st. izdelka: 5065) in ga
nadomestili z novim izdelkom:
SATINIQUE™ razprsilom za zaséito
barve las. Nov izdelek bo vseboval vse
prednosti Razprsila za zascito las,
dodane pa so prednosti za zas¢ito
barvanih las.

Nov izdelek bo na voljo predvidoma
jeseni 2006, razprsilo za zascito las pa
bo v prodaji dokler ne bo na trzisce prisel
nov izdelek, oziroma do prodaje zalog.

Obves¢amo vas, da smo prenehali s
prodajo ANTICIPATE moske vodice
po britju (st. Izdelka: 100601). Izdelka zal
ni ve¢ na voljo.

Spremembe najmanjSega
zneska narogila brez
placila stroskov dostave
Obves¢amo vas, da so 1. marca
2006 najprej v veljavi novi znesKi
najmanjsega zneska posameznega
in skupinskega narocila brez placila
stroskov dostave.

Posamezna narog¢ila

V kolikor bo vrednost posameznega
narocila 15.000 SIT ali ve¢, bo stroske
dostave kril Amway. Ce bo vrednost
narocila manj$a od 15.000 SIT, vas
bomo bremenili za 900,00 SIT.

Kolektivna naro¢ila

V kolikor bo vrednost kolektivhega
narocila 50.000 SIT ali ve¢, bo
stroske dostave kril Amway. Ce bo
vrednost kolektivnhega narocila
manj$a od 50.000 SIT, vas bomo
bremenili za 3.000 SIT.

Partnetrstvo amis 3 in debitel
Zaradi spremembe TV/VP koeficienta

se s 1. marcem spremenijo tudi TV, ki
jih prejmete na podlagi porabe za
storitve nasih partnerskih podijetij. Nove
vrednosti si lahko ogledate na
www.vebso.si.

Svetovalec za odstranjevanje madezev

Vas$ nepogresljiv spremljevalec pri spomladanskem
¢is¢enju, saj vam bo v pomo¢ pri odpravi raznolikih

madezev v vasi kuhinji in drugih prostorih vasega doma.

$t. izdelka: 201150

informacije—@

dogodki
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(3)—NOVizdelek
Nov

Evropski katalog izdelkov

na voljo marca 2006!

Na 36 straneh katalog ponuja ne le izdelke za vso
druzino, ampak tudi izdelke za zabavo in razvedrilo,
pripomocke v gospodinjstvu ter Stevilne druge.

Katalog vsebuje izbor izdelkov
zasnovanih na pametnih poslovnih
reSitvah, osnovne potovalne
pripomocke in moderne dodatke
za navdih v kuhinji, zabavno
elektroniko in okraske

za zunanjost doma.

Bodite pozorni zlasti na
najnovejse izdelke kolekcij
GEVAN™ in GRAND PLAZA™
oblikovanih posebej za
Amway, ob nakupu katerih
prejmete polni TV in VP.

Narocite svoj izvod
kataloga tudi za
vase stranke!

Radi bi vas obvestili, da nam jo je v katalogu Zal zagodel
tiskarski skrat, zato spodaj objavijamo popravke:

e Stran 3: e Stran 29:

- lzdelek GRAND PLAZA™ - Pri izdelku KARCHER DS500
moska srajca — st. izdelka: sesalniku z vodnim filtriranjem
971030 ni velikost S, temvec Jje iz objave pomotoma
velikost M. izpadel Se en rezervni del. Na

- GRAND PLAZA™ moski voljo je torej tudi KARCHER
pulover — st. izdelka za nadomestni motorni filter, st.
velikost XL ni 971079 kot je izdelka: 960843.

bilo napacno objavijeno,

ampak je &. izdelka: 971100,  ° Stran 30:
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Vse cene so v SIT in vkljucujejo 20 % oz. 8,5 % DDV. Veljavne so od 1. marca 2006. Cene v EUR so informativnega
znacaja in so preracunane po centralnem paritetnem tec¢aju 1 EUR = 239,640 SIT, veljavnem v ¢asu tiska revije.




St. izdelka: 101825,

Vrnite se K svojim

koreninam

Spektakularen videz las se za¢ne z
vasim lasis¢em.

SATINIQUE™ serum za lasi$¢e obcutite kot dokonéno
razvajanje las, vendar je izdelek v resnici napredna znanost
o laseh s ceramidnim infuznim sistemom, vitamini,
antioksidnati in lipidi. Samo vmasirajte izdelek v lasisce in

obcutite popolnoma nov naé¢in vlazenja, krepitve, zas¢ite in
osvezitve vasega lasisc¢a.

Nega lasis¢a je zadnji modni trend v elitnih frizerskih salonih
povsod po svetu, sedaj je ta izdelek lahko tudi vas. Sedaj imate
lahko moc¢nejse, gladkejse, na pogled bolj zdrave lase.

Preberite si nekaj poudarkov SATINIQUE
seruma za lasisce pri testiranjih:

@ Hitro prodre v lasisce in lase ter jih takoj navlazi, povpre¢no
83 % povecanje vlaznosti v prvi uri po uporabi.

# Ojac¢a naravno pregrado lasi$¢a za ohranjanje vlaznosti in
lasiS¢u omogoca, da ostane enako dobro navlazeno $e do
24 ur.

@ Lasje postanejo tako gladki, po samo enem nanosu so lasje
70 % lazji za raz¢esavanije.

@ Po zakljuceni petnajstdnevni intenzivni negi za pozivljanje
lasi$c¢a, je bilo pri uporabnikih, ki so sodelovali v raziskavi
vidno 53 % zmanj$anje luscenja suhe povrhnjice lasis¢a.”

@ Lasje so vidno bolj elasti¢ni ze po eni sami uporabi, zato so
bolj odporni na lomljenje in cepljenje.

* Serum za lasisce klinicno dokazano zmanjsa lus¢enje povrhnjice lasisca, ki nastane zaradi suhosti
ali neprehranjenosti lasi$¢a, kar pa ni povezano z nastajanjem prhljaja. Za odpravljanje prhljaja
priporo¢amo uporabo SATINIQUE $ampona proti prhljaju, ki vam bo pomagal pri njegovem
odpravljanju, za razvajanje in hranjenje lasi¢a pa uporabljajte SATINIQUE serum za lasisce.

SATINIQUE

8 steklenick x 6 ml Repairs, strengthens and protects in one use.

Urednica: Anita Stefin

AD: Nives Okorn

Prelom: Studio oko d.o.0., Ljubljana
Tisk: Collegium Graphicum

Amwayjevim ¢lanom se dovoli ponatis kateregakoli
¢lanka v tem ¢asopisu za razmnozevanje v Sloveniji, pod
pogojem, da je ¢lanek tiskan v celoti in ima pripombo:
“Ponatis z dovoljenjem Amwaya Slovenija L.L.C.,
Podruznica Ljubljana”.

©Amway Slovenija L.L.C, Podruznica Ljubljana
Smartinska cesta 130
1000 Ljubljana

Tel. oddelka za stike s strankami: (01) 5844 100 Naslov PIC-a:

Faks: (01) 5404 554 Amway Slovenija L.L.C., Prevzemno-informacijski center,
Telefon tajnistva: (01) 5844 104 Obrtna cona Logatec 3, 1370 Logatec

Faks: (01) 5404 451 Tel: (01) 750 98 71

Racun pri NLB d.d. 02056-0011212367

Racun pri Bank Austria Creditanstalt d.d. Rradneiieiplsarm:

29000-0001908332 PON, TOR, SRE, CET od 9.00 do 15.00

Spletna stran: www.amway.si Az EE B0 ED TR
Elektronski naslov: amway_slovenia@amway.com Delovni éas PIC-a:
PON, TOR, SRE, CET, PET od 10.00 do 17.00

Spletna trgovina: www.vebso.si ZADNJA SOBOTA V MESECU od 9.00 do 13.00
E-naslov za naro¢anje izdelkov: sloorder@amway.com Ob sobotah, nedeljah,

St. odzivnika ATIS: (01) 5844 160 praznikih in prvi delovni

$t. odzivnika ATOS: (01) 5844 150 dan v mesecu je PIC zaprt. Am g)!




