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Senzacionalni sezonski
sustav za obnavljaF‘n‘“’"

Inovativna formula pospjesuje prirodnu spbso'bhbgt kozé‘dée_ obnavlj‘5
od o$tec¢enja uzrokovanih zimskim uvjetima. Zahvaljujuéi ov01 formuli
koza ostaje sjajna i mladeg izgleda, spremna za proljece.

Optimizira zdravlje vase koze i poboljSava reagiranje koze na
va$ svakodnevni program njege te sadrzi izrazito
koncentriranu formulu - kompleks s dubinskim djelovanjem
preko noéi - koji pomaze u spre€avanju pojave vidljivih
znakova preuranjenog starenja.

Jednostavno dodajte svojem programu

za njegu koze i nanesite Citav sadrzaj

jedne ampule na lice, vrat i ruke 14
noci za redom.

Br. proizvoda:
100282 -
14 ampula (1,5ml)

Kao sastavni dio Time Defiance linije
proizvoda protiv starenja intenzivni

serum za obnavljanje koze dokazano
prkosi vremenu i konkurenciji.

-
POSEBNA PONUDA

Ako kupite cetiri ili viSe pakiranja TIME DEFIANCE -
intenzivnog seruma za obnavljanje koZe tijekom Idealno vrlje.me Za. uporabu TIME
razdoblja od 12 mjeseci, dobit ¢ete popust za buduce DEFIANCE intenzivhog seruma za
kupovine do vrijednosti od: obnavljanje koze
4 komada - 60 Eura 16 komada - 480 Eura L. R .
8 komada - 180 Eura 20 komada - 600 Eura Ozujak Nalkrajulzime ifpocetion prolicca
12 komada - 270 Eura 24 komada - 720 Eura Lipanj Na kraju prolje¢a i pocetkom ljeta
Za svaka 4 komada kupljena nakon 24 komada primit Ruian Na kraiu lieta i pocetkom ieseni
éete dodatnih 120 Eura. ! IR J
Razdoblje kvalifikacija: Prosinac Na kraju jeseni i pocetkom zime
1. oZujak 2006. do 28. veljace 2007. godine
Popusti se ostvaruju od svibnja 2007.
Popust ne moZe prelaziti 50% vrijednosti narudzZbe.
Svi se bonusi moraju iskoristiti do kraja svibnja 2008.
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Nikada ne podcjenjujte vrijednost
vlastitog ugleda. Nadalje, poduzmite
sve Sto je u vasoj moci kako bi svatko
koga srecete iz dana u dan prepoznao
pozitivan ugled koji im prezentirate.
Nikada im ne dajte priliku da vas ugled
dovode u pitanje.

Djelo Sest stupnjeva razdvajanja
autora Johna Guarea treba nas
podsjecati na to koliko je svijet zapravo
malen. Potrebno je samo Sest ljudi da
bi dosli do bilo koje osobe na planetu.
Nadalje, potrebno je samo Sest ljudi da
biste zapoceli glasinu o svome ugledu
koja bi mogla dovesti do vase propasti.
Mozda cete pomisliti: "Ne mogu
kontrolirati Sto ljudi misle". Mozda ne,
ali mozete ih navesti da na povoljan
nacin razmisljaju o vama i vasem
poslu.

Novosti

3 Uvodnik

30 Poslovne informacije
35 Cjenik

Poslovanje
Krstarite li prema uspjehu?
Mapa za prijavu

Predsjednik Mesi¢ u posjeti
Amway Turska

Unicef
Uspjesi SNP-a

uvodnik©

Potrebno je samo Sest ljudi

"Tko krade moj novac, krade smece; to je nesto, nista;

Robovalo je meni, njemu i robuje tisucama, ali onaj koji

od mene krade moje dobro ime, krade mi ono Sto njega

ne bogati, a mene c¢ini zaista siromasnim."

William Shakespeare, Othello

Tih Sest ljudi mogu pridonijeti vasem
uzdizanju i uzdizanju vaseg posla do te
mjere da vam zarada raste, a donja
linija se Siri.

Svima su nam poznate glasine. Svi
smo mi bili zrtve glasina, bilo osobno,
bilo profesionalno. Nadajmo se da
nitko od nas nije ovjekovjecio glasine,
iako smo to mogli napraviti i bez
vlastitog znanja.

Ugled tvrtke - ili pojedinca - moze
ozbiljno biti narusen uvjerljivom mo¢i
aluzija.

Najbolja obrana protiv glasina je
sljede¢a: (1) komentare shvacajte
ozbiljno bez obzira koliko vam se
smijesni Cine, (2) zanijecite netocne
tvrdnje Sto je brze moguce, (3)
ponudite mnostvo konkretnih dokaza
koji opovrgavaju glasinu, (4) istinu

Proizvodi

2 ARTISTRY TIME DEFIENCE™
intenzivni serum za obnavljanje
koze - promocija

Tranquility kartica
ARTISTRY™ kartica boja
Tranquility dekorativha kozmetika

HYMM™ brija¢ i zamjenske
britvice

PETER ISLAND™ proizvodi za
suncanje

ARTISTRY krema za ruke

Vise od prirode.... viSe od zivota
Proizvodi za proljetno ¢iSéenje
BOA promocija

NUTRILITE™ Karamel vanilija

uvjerljivo predstavite svakome tko je
povezan s glasinom.

Zastitite svoj ugled. | ako ste greSkom
ucinili nesto zbog ¢ega zalite, odmah to
priznajte. NiSta ne zaustavlja kritiku
brze od poniznog priznanja i obeéanja
da ¢ete se popraviti.

Rije¢ima Alexandera Popea, jednog od
najveé¢ih engleskih pjesnika 18.
stoljeca:

"Covjek se nikada ne bi trebao sramiti
priznati da je bio u krivu, $to drugim
rijeCima zapravo znaci da je danas
mudriji nego Sto je bio jucer".

*1'—E££ﬂif %%#&?VL"

Steve Van Andel
Chairman

Doug DeVos
President

Dodatak Amwayevom katalogu
proizvoda

eSpring - promocija

SATINIQUE™ serum za tretman
viasista

Umetak

ARTISTRY™ proizvodi za njegu
koze i dekorativna kozmetika
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Ove ¢e godine Strucni seminar povesti europske SNP-e na  Navecer se mozete sastati s ostalim uspjeSnim Amwayevim

putovanje njihova zivota, tamo gdje se spajaju Istok i Zapad. SNP-ima koji su se kvalificirali za putovanje i izmjenjivati
Dozivite grcke otoke i zapadnu obalu Turske, ispunjene iskustva. Slavite proslost, nazdravite uspjehu i napunite
povijescu, tradicijom i filozofijama koje veé tisu¢ama godina baterije za buduée napore. Vjerujemo da dobri rezultati ne
vrSe utjecaj na svijet. dolaze samo kao rezultat napornog rada i usredoto¢enog

truda, potrebno je i upoznavati ljude slicnog nacina
razmi$ljanja, stjecati prijatelje i poslovne kontakte...Sto vise
ljudi poznajete i $to viSe vjerujete ljudima oko sebe, tim bolje
rezultate mozete posti¢i u buduénosti.

Brod "Brilliance of the Seas" povest ¢e vas na nezaboravno
putovanje u trajanju od pet dana; od Istanbula u Turskoj, do
grckih otoka Mykonosa i Santorinia, do Kusadasia i
natrag do Istanbula. Tijekom tih pet dana mozete

jednostavno uzivati u blistavom i uzbudljivom okruzenju, Tijekom putovanja, imat ¢ete i jedinstvenu priliku upoznati
mozete kupovati i cjenkati se s tradicionalnim trgovcima ili se  europske vode¢e SNP-e i saznati vazne poslovne

mozete jednostavno opustiti uz hladna pica u sjeni lokalnog informacije na godiSnjem poslovhom sastanku Stru¢nog
kafica i upijati atmosferu koja vas okruzuje. seminara. On ¢e se odrzati na brodu, u sklopu ‘Pacifica

Theatre’...

...Vjerujte nam kada kazemo, ovo je

prilika koju ne Zelite propustiti.
Morate biti tamo! 1

Amway T
-

e
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Dolazi uzbudljiva no
Mapa za prijavu SNP-a!

i pokazati u nasim materijalima za prijavu - inspiriranjem potencij
za prijavu i izgradnju vlastitog posla.

Tako cete od 01. ozujka 2006. moci vidjeti dinamiCne nove materijale za prijavu u
sklopu Upisnog kompleta. Privlacna nova mapa odrazava nasu globalnu veli€inu i
prisutnost, zajedno s podsjetnikom na izvanredno pozicioniranje Nutrilite i Artistry
linije proizvoda - te sluzi kao podsjetnik da se novi SNP-i povezuju s vrlo
uspjeSnom i eti¢ki globalnom korporacijom.

Standardizirali smo formulare unutar mape - prijavu, prvu narudzbu, podaci o
isplatama/nagradama - svi su formulari azurirani i odrazavaju pravne zahtjeve te
su u skladu s nasim novim Pravilnikom o sankcioniranju koji je uveden u rujnu
2005.

Takoder smo za lakSe koristenje i jednostavnije informiranje
iskoristili priliku i u jedan dokument objedinili nasa Nacela
poslovanja, Eticki kodeks i razne pravilnike - sada pod
imenom Amwayevo poslovanje.

Amwayevo poslovanje i nova Prijava bit ¢e dostupni i na
va$oj lokalnoj internet stranici!

... ne zaboravite, da biste povecali broj prijava mozete
naruciti novi letak "Prava prilika za vas" u pakiranju od 10
komada.

Dostupno na br. proizvoda: 215732 -
po cijeni od 27,45 HRK.
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Amway i UNICEF su dogovorili dugoro¢no
partnerstvo. Kompanija je 17. listopada 2005.
potpisala ugovor na pet godina s
Medunarodnim dje¢jim fondom UN-a kojim
se obvezuje na doniranje viSe od 2.5
milijuna eura za potporu projekata
cijepljenja i obrazovnih projekata.

Donacija za djecu u iznosu od milijun eura

Miinchen, 17. listopad 2005. r Aw

Amway, kompanija za direktnu prodaju, u buduénosti treba
podupirati projekte UNICEF-a, Medunarodnog djecjeg
fonda, donacijama od najmanje 500 000 eura godiSnje.
Tvrtka je preuzela tu ugovornu obvezu za sljedecih pet
godina.

Donacija ¢e sti¢i od Amwaya i njihovih vise od 345 000
Samostalnih nositelja posla te preko 900 zaposlenika u
Europi. Oko 20% svih sredstava bit ¢e utroSeno u obrazovne
programe zemalja u razvoju; 80% u trenutne i buduce
projekte cijepljenja.

"Sredstva iz Amwaya pomoci ¢e nam narocito u borbi protiv
djecje paralize", objasnjava Ann M. Venemann, koja je od
svibnja Executive Director UNICEF-a. "Zapravo, mislilo se
da je djecja paraliza nestala, ali ponovna kriza u Africi i Aziji
uzrokovala je pogorSanje te se ova smrtonosna bolest prosle
godine znatno proSirila”.

Amway c¢e
redovite donacije
takoder podupirati i
druge UNICEF
projekte, kao na
primjer kampanju
cijepljenja protiv
ospica koja je u
tijeku u
Tadzikistanu.
"Zelimo svoj djeci
svijeta dati jednaku
priliku da vode
zdraviji zivot", kaze
Mark Beiderwieden, Senior Vice President i Managing
Director Amwaya za Europu. "Taj cilj dijelimo s UNICEF-om
i zbog toga smo se odlugili na dugoro€no partnerstvo." Tvrtka
podupire Djecji fond od 2001. - i od tada je viSe od 2 milijuna
eura dospjelo u UNICEF. Ova je obveza dio globalne "Jedan
po jedan " kampanje, koju je Amway zapoc¢eo za djecu 2002.
godine. Ovom kampanjom Amway podupire regionalno i

Mark Beiderwieden, Vice President Amway Europe i
Ann M. Veneman, UNICEF-Executive Director
predstavljaju "Lily" Amway-UNICEF znacku novinarima

Mark Beiderwieden, Vice President Amway Europe i Ann M. Veneman,
UNICEF-Executive Director i Christian Ude, gradonacelnik Mi{inchena
inozemno obrazovanje, zdravstvo i kulturne projekte za djecu.

Samo u protekle tri godine donirano je 26 milijuna dolara.

Priblizavanje milenijskim ciljevima
Mark Biederwieden
uvjeren je da
preventivna
zdravstvena skrb
nije jedino $to je
potrebno za
poboljSanje djecjih
Zivota: "Djeci se u
isto vrijeme moraju
dati i prilike za
obrazovanje da bi
izbjegli siromastvo."
Zbog toga ce dio
godisnje donacije biti usmjeren u obrazovne projekte. "Do
2015. zelimo omoguciti svakom djetetu da pohada Skolu. To
je jedan od milenijskih ciljeva Ujedinjenih naroda", rekla je Ann
M. Venemann, Executive Director UNICEF-a. "Trenutno se to
¢ini vrlo dalekom buduénosti, ali zahvaljujuci podrsci
kompanija kao sto je Amway, mozemo uspjeti.

Mark Beiderwieden, Vice President Amway Europe
i Ann M. Veneman, UNICEF-Executive Director
potpisuju ugovor na sljedec¢ih 5 godina. Amway ce
osigurati 2,5 milijuna za UNICEF-ov program
cijepljenja te takoder za projekte $kolovanja.

OZUJAK 2006.
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Rodena sam i jo$ uvijek zivim u velikom i predivnhom mjestu
Dnipropetrovsk. Zivim u velikoj i lijepoj kuéi s muzem i dvoje
djece. Moj sin, Anatoly, ve¢ je ostvario kvalifikaciju za
Zlatnog SNP-a te sa svojom zenom Olgom vrlo aktivno
razvija Amwayev posao. Njegov san je ostvariti kvalifikaciju
koja je potrebna za krstarenje Mediteranom. Moja kéer Anna
ima 13 godina i jos je uvijek Skolarka. Njezin hobi je jahanje.
U buducnosti namjerava stupiti u Amwayev posao.

Ja sam po zanimanju prehrambeni tehnolog te sam nakon
Skolovanja radila kao voditeljica javne prehrane. U jednom
smo trenutku suprug i ja otvorili vlastiti posao. Uvijek smo
trazili nove prilike jer nismo bili sigurni u nasu buducnost.
Kada smo ¢uli za Amwayevu poslovnu priliku, poduzec¢e u
koje mozete imati povjerenja, odlucili smo se bez ikakvih
nedoumica upustiti u taj posao.

Zivo se sjeéam prvog kontakta s Amwayem. Moj je prijatelj
pokudao unistiti moje odusevljenje i entuzijazam. Sto su me
drugi vise odvracali od posla, to je moj interes bio veci.
Sada vise ne razmisljam o stotinama onih koji su odbili
posao, vec se sjecam susreta s onim ljudima koji su
prihvatili Amwayevu poslovnu priliku bas kao i ja. Covjek ne
smije biti prestrasen i lijen pri dogovaranju susreta s ljudima.

Moj su posao moji ljudi, moji partneri. Ne pokusSavajte
napraviti ljude za posao, ve¢ posao za ljude. To je posao
koji moze raditi samo ako si i sam uspjeSan. Ako si kao

OZUJAK 2006.

uspjesi SNP-a

Nataliya Yena
Ukrajina

aEds KRUNA

i

pravi voda poslovno aktivan, stalno se obrazujes i
usavrsavas, tada moze$ ocekivati da ¢e jednako uciniti i tvoji
poslovni partneri. Otvorite ljudima svoje srce i pokazite im
sve Sto nosite u njemu - Zelju za uspjehom, iskrenu zelju za
pomo¢ drugim ljudima u poslu jer je ipak glavni razlog za
uspjeh u Amwayevom poslu pruzanje potpore drugim
ljudima pri izgradnji posla.

Cijenim jaku volju za zivotom, promisljenu ambicioznost,
marljivost i ustrajnost. Volim pozitivne i vedre ljude,
optimiste. Postenje i iskrenost donose zadovoljstvo pri
druzenju i prijateljstvu.

Motiviraju me naravno i velike nagrade i odlicna putovanja.
Kako bilo da bilo, priznanje uspjeha je najvazniji izvor
motivacije za mene. Uistinu sam zeljela postati prvi Krunski
SNP u Ukrajini.

Moiji jedini snovi su sre¢a i dobrobit moje obitelji. No, zelim
sudjelovati i na putovanjima koje Amway nudi - Skotska,
Pariz, Monte Carlo, Wimbledon turnir, Las Vegas, Formula 1,
dodjela Oskara, Ples na Dunavu, Australija, put oko svijeta.
Ove ¢u godine s djecom posijetiti SAD, Orlando, a zatim i
New York. Zelim da mi se na tim putovanjima pridruzi cijela
Amwayeva skupina i prijatelji. Moj najblizi cilj je kvalifikacija
za Krunskog Ambasadora u Ukrajini i kvalifikacija za Krunu u
Rusiji.



Razine uspjesnosti u Europi

Helene i Rudolf Schaaf [ »  TROSTRUKI DIJAMANTI

Njemacka 7 KOLOVOZ 2005.
Njihov poslovni put u Amwayu poceo je kao i kod mnogih drugih. Jednog
dana je poznanik s teCaja stranog jezika upitao Helene Zzeli li ostvariti
dodatnu zaradu kroz Amwayev posao. To je bilo u veljaci 1990. godine.
Helene je bila zainteresirana i zakazala je sastanak sa svojim poznanikom.
Rudi je doSao s njom na sastanak kako bi je sprijeCio u potpisivanju bilo
kakvih dokumenata.

Helene se dojmilo $to je saznala tijekom prvog razgovora. Rudi je s druge
strane bio skepti¢an. Helene ga je pokusala uvjeriti, ali bez uspjeha.
Buduci da Helene nije posjedovala vozacku dozvolu, Rudi ju je uvijek
morao pratiti kada je pohadala tecaj obuke kako bi saznala vise o poslu i
proizvodima. Nakon nekoliko seminara Helene i Rudi su shvatili da je ovo
njihova prilika. Nekada posao malih razmjera u Schwéabisch Gmindu sada
je prerastao u medunarodni posao.

Vecinu poslova i dalje obavljaju na podrucju Njemacke, ali Schaafovi su aktivni jo§ u 17 drugih zemalja. Njima se uglavhom
bavi Rudi, dok se Helene viSe posvetila poslu u Njemackoj. Ve¢ 1993. godine Helene je postala Dijamant - naporan rad joj se
isplatio. Njihov sin Matthias takoder radi zajedno s njima puno radno vrijeme. Njegovo sudjelovanje i podrSka od strane
njihove kéeri Anite od velike su vaznosti za Helene i Rudija Schaafa. Drago im je $to ¢e nesto $to su sami stvorili moci
proslijediti svojoj djeci, a s druge strane oni su obiteljski ljudi.

Sa svojim zivotnim sloganom: "Ako voli§ svoj zivot, nemoj gubiti vrijeme jer zivot se sastoji od njega", kvalificirali su se za
Trostruke Dijamante i dalje nastavljaju svoj put uspjeha.

Vira Arkhipova i Oleksiy Moutanov [l -~ DVOSTRUKI DIJAMANTI
Ukrajina ~ KOLOVOZ 2005.

Vira dolazi iz seoske obitelji. Postuje Zivot na selu i uziva raditi na zemlji.
Roditelji su radom na zemlji, kao poljoprivrednici, omogucili svojoj djeci dobro
obrazovanije, iako su uvijek bili na rubu prezivljavanja.

Planiranje njezine buducnosti zapocelo je u skoli. Izabrala je pedagosku Skolu
za odgajateljicu. Spoznala je da je taj posao oduSevljava, no uvijek je bez
novaca. S rodenjem drugog djeteta dosla su za nju teska vremena.
Neizlje€iva bolest njene kceri bila je uzrok za drugacije Zivotne odluke. Obitelj
se je suocila s bolesti djevojcice koja se je borila za Zivot. Sama Cinjenica da
¢e njena kéerka ozdraviti tjerala je majku da stalno ide dalje.

Nakon susreta s Amwayevim poslom u Ukrajini, Vira je shvatila da moze
zaraditi novac za potrebe svoje djece. Vodili su je snovi i vjera u ljepSu buducnost. Oleksiy je vojnik. Svoju je karijeru zapoceo
kao vojnik topnik i zavrsio kao grani¢ni Cuvar. Svaki zapoceti posao dovodi do kraja te mu ljudi zbog toga vjeruju te su ga
spremni slijediti. Prvi je put Cuo za Amway kada je kao vojnik bio u Njemackoj. TeSko je vjerovao da ¢e uskoro imati priliku da
u vlastitoj zemlji obavlja neki posao. No, nikada nije dvoumio u uspjeh takve prilike. Sve svoje slobodno vrijeme, vikende i
godisnje odmore posvetio je izgradnji posla. Vrlo je brzo, bez nedoumica, zamijenio svoju uniformu za odijelo i kravatu.

Taj predivan par ima velike snove i planove za buduc¢nost. No, najveci im je cilj izgraditi posao s tisu¢ama ljudi koji ¢e postati
Dijamanti i ostvariti vlastite ciljeve. Vira i Oleksiy su zahvalni Amwayu jer im omogucava izgradnju posla u brojnim zemljama
diliem svijeta.

OZUJAK 2006.
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Olexander Fedoseevy i Iryna Fedoseeva [ DVOSTRUKI DIJAMANTI
Ukrajina KOLOVOZ 2005.

Iryna i Olexander Fedoseev su tradicionalni poduzetnici i vlasnici ugledne privatne
stomatoloske klinike. Olexander je stomatolog, a Iryna ekonomistica. Klinika je
obiteljski posao u kojem se muz brine za strukovni dio posla, a zena je direktorica
poduzeca. Zajedno su izgradili odlicnu grupu strucnjaka: 20 lije¢nika i asistenata.
Fedoseevi su se upoznali s Amwayevim poslom kada su se zagrijali za vlastiti
projekt te su bili uvjereni da e ostati predani medicini. Amwayu su se pridruZili
kako bi pomogli Irynini majci Tamari Sokolov, koja je uvijek bila ugledna i mudra
osoba, ali uvijek bez novaca. Tamara je vrlo brzo postala Dijamant te tako bila za
primjer svojoj djeci i drugim ljudima. Iryna i Olexander su uskoro dozivjeli isti
uspjeh. Danas su uspjesni u oba posla, a odgoajili su i 14-godisnju kcer Lisu. Ona
trenira tenis i mnogo vremena provodi na terenu. Predstavlja marljivost i
pozrtvovnost u radu. "Amwayev posao je promijenio moju viziju Zivota", kaze Olexander. "Razumijem da moj zivot nije medu Cetiri
zida klinike - moj zivot nije ograni¢en. Volim svoj posao, ali jos vise volim slobodu. Amwayev posao daje mi osjecaj slobode, i to ne
samo meni, ve¢ i mojoj obitelji i drugim ljudima. No, to je samo pocetak. Pravi je uspjeh tek pred nama!"

"Nasa najjaca tocka je obitelj", kaze Iryna. Veseli smo Sto smo upoznali poduzece s zivotnim vrijednostima koje medusobno
dijelimo: predanost poslu, obitelji i pomoc ljudima. Zahvalni smo nasSim sponzorima, kao i Amwayu.

Taras i Iryna Demkura - Ukrajina

@ 1ZVRSNI DIJAMANTI

KOLOVOZ 2005.

Taras i Iryna Zive u slikovitom mjestu Ternopil na zapadu Ukrajine. Radili su kao
ucitelji u Skoli. Zbog nenadanih financijskih problema odlucili su nesto promijeniti
u svojem Zzivotu. S privremenim zaradama nisu mogli zajamg¢iti stabilnost i
povjerenje u sutrasnji dan. Kada su Culi za jednostavan, dostupan i perspektivan
Amwayev plan, koji nudi mogucnost osnivanja vlastitog posla u zemlji, bez
financijskog rizika i s minimalnim ulozenim kapitalom, oducili su se samo za
njega, u njega su ulozili svoje vrijeme, novac i obrazovanje.

Taras i Iryna misle da je garancija za uspjeh vjera u Amway i liniju sponzorstva.
Za svoj su uspjeh zahvalni i Jimu i Nancy Dornan, Hansu i Evi Nusshold, koji su
im prenijeli svoja bogata iskustva i pomogli im pri razvijanju karakteristika jednog
vode. Otkada su u ovom poslu, naucili su sanjati, postavljati si ciljeve i slijediti ih. Moto obitelji Demkura je vjera u slobodu,
neovisnost, mogucnost pomoci drugim ljudima na putu do boljeg Zivota i srece.

Valeria i lhor Kharatin - Ukrajina

@ 1ZVRSNI DIJAMANTI

KOLOVOZ 2005.

Ihor i Valeria Kharatin su radili kao ucitelji u Skoli u malom mjestu Mukachevo.
Oboje su s veseljem obavljali svoj posao, no njihove uciteljske place nisu znacile i
lijepu buduénost. Kada se je rodilo njihovo trece dijete, bili su pred velikim
izazovom - morali su odabrati $to Zele raditi u buducnosti i ozbiljno razmisliti o
budu¢énosti svoje obitelji. Nakon nekog vremena upoznali su Amwayevu poslovnu
priliku. Odlucili su da je to njihova prava prilika.

Njihova sposobnost da uce i poducavaju druge, ustrajnost, tezak rad i
sposobnosti jednog vode omogucili su im da osnuju jaku skupinu prijatelja
jednakog misljenja, koji se sa svojim Amwayevim poslom u mnogim europskim
drzavama ustrajno priblizavaju uspjehu. Valeria je uvijek sanjala da postane
"velika dama". Danas je pravi model uspjesSne poslovne zene za tisu¢e svojih rodaka, a Ihor voli ponavljati rijeci Winstona
Churchilla: "Uspjeh nikada ne zavrsava, pogreska nije nikada sudbonosna, a samo se hrabrost broji." To je moto bracnih
partnera Kharatin te svih onih koji grade buduc¢nost svojih obitelji zajedno s njima.
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Tetiana Kuzmenko i"Inna Polishchuk - @ 1ZVRSNI DIJAMANTI
Ukrajina KOLOVOZ 2005.

Tetiana i Ina su nerazdvojne jo$ od Skolskih dana. Ve¢ su u $kolskim klupama
sanjale o uspjesnim karijerama, velikim i lijepim ku¢ama i putovanjima po
cijelome svijetu. Kao i mnoge druge ljude u Ukrajini i njih je nadahnula
"perestrojka" i ideje poduzetnistva te su se pocele zanimati za prilike u
privatnom sektoru. Bile su zeljne zapoceti zajedniCki posao i ostvariti svoje
snove. Prilikom otvaranja Amwayeve podruznice u Ukrajini odlucile su da ce
nastaviti tradiciju dvaju nekadasnjih Skolskih kolega, Richa De Vosa i Jaya Van
Andela, te da ¢e zajednicki uloziti novac. Njihovo se poduzece temelji na
tradicionalnim vrednotama, kao $to su postenje, istinoljubivost i medusobno
postovanje. Te su im kvalitete omogucile da u Amwayevom poslu ostvare razinu
Dijamanta. Filozofija njihovog uspjeha u Amwayu je vrlo jednostavna - odgovornost za sve $to rade. Vidjeti uspjeh ljudi koje
su uklju€ile u posao za njih je najveca nagrada. "Mozda ¢e netko reci da su njihovi uspjesi odli¢ni, no mi same govorimo kako
je to dobar pocetak!"

Albert Schermacher i Beatrice Rinalda -
Austrija

@ 1ZVRSNI DIJAMANT]

KOLOVOZ 2005.

Albert Schermacher je bio upravitelj hotela, a Beatrice Rinalda diplomirani
sportski trener u srednjoj sSkoli. Svoj zivot u to vrijeme opisuju kao zivot iznad
prosjeka, ali otvoren prema novim idejama. Amwayev posao ih je zaintrigirao.
Beatrice se na pocCetku sama pocela baviti poslom, a Albert ju je promatrao oko
godinu dana. Jedan seminar je sve promijenio. Opsezan angazman, izazovni
cilievi, mnogo ljubavi za ljude i prihvac¢anje razli¢itih kultura omogucilo je
postizanje prvog velikog uspjeha, npr. istovremena kvalifikacija za Dijamanta u
Madarskoj i Austriji. "Neprestani rad na vlastitoj osobnosti i pozitivan stav,
¢itanje velikog broja knjiga i nepropustanje prilike za poboljSanje - to su odlike
nase organizacije. Zajedno smo jaki i odlican tim. Rezultat toga je uspjeh, novi
Dijamanti - novi Smaragdi i mnogo novih Platina. Sada vec¢inu vremena provode zajedno sa svojom sedmogodiSnjom
kéerkicom Violom, $to im je neko vrijeme bilo uskraceno. Viola se bavi baletom, veoma dobro skija i odrasta govoreci
nekoliko jezika - navikla je na zivot u nekoliko zemalja. Jednostavno zivimo predivnim zivotom, slobodni smo, imamo mnogo
prijatelja diliem svijeta. "Zivite juderadnje snove danas...a ipak razmisljajte o sutrasnjem danu i postavite si nove ciljeve"

Yildiz i Murat Kurmali - Turska

@ DIJAMANTI

SVIBANJ 2005.

Najvazniji ¢imbenik, koji je privukao policijsku nacelnicu Yildiz Kurmali u Amwayev
posao, bili su proizvodi koji nisu Stetni za okoli$. Dok je Yildiz pocela upotrebljavati
Amwayeve proizvode samo iz tog razloga, njezin je suprug Mehmer Kurmali bio taj
koji ju je stvarno potaknuo da se pocne baviti Amwayevim poslom. Yildiz se
prisjeca: "Kada sam postala Platina, po¢ela sam shvacati ekonomske prednosti
koje nudi Amwayev posao." Put do danasnjeg statusa, razine uspjesnosti
Dijamanta, zapoceo je idejom da "uporabom Amwayevih proizvoda zeli doprinijeti
zastiti okolisa". Trenutacno Yildiz vodi Amwayev posao zajedno sa svojim sinom
Muratom. Murat Kurmali je 1996. godine diplomirao na tehni¢kom fakultetu i stekao
zvanje industrijskog inZenjera, a sedam je godina radio u privatnom sektoru. S
Amwayevim poslom je po€eo nakon sto je usporedio razvoj pojedinca i ekonomske mogucénosti koje nudi Amwayev posao te
ga prepoznao u inozemstvu u nepravilnostima slobodnog trziSnog gospodarstva u razdoblju ekonomskih kriza. Murat Kurmali
tvrdi: "Priznajem da Amwayev posao nisam shvacao ozbiljno kada se njime bavila moja obitelj, ali ve¢ od 2003. godine je
jedini posao kojim se bavim, Amwayev posao."

Sljededi cilj obitelji Kurmali bio je dovesti ljude iz svoje skupine do uspjeha, koji su sami ve¢ iskusili, te da sto vise njih
postane Smaragdima i Dijamantima.

OZUJAK 2006.



Razine uspjesnosti u Europi

Muzeher i Halil Ibrahim Oruc - Turska DIJAMANTI
SVIBANJ 2005.

Amwayev posao dosao je u moj zivot u razdoblju kada sam zelio postati ekonomski
samostalan, uspjes$an, produktivan i kada sam Zelio iskoristiti svoj unutarniji
potencijal. U knjizi, koju sam procitao prije nego $to sam stupio u Amwayev posao,
bilo je receno sljedece: "Svatko bi morao otkriti za $to je stvoren, morao bi
upotrijebiti svoj krajnji potencijal te ga velikodus$no S$iriti medu ljudima.". Ta je ideja
postala moja zivotna filozofija. Najprije smo upotrebljavali proizvode. Kako smo ih
upotrebljavali i upoznavali, tako sam sve viSe postao uvjeren u kvalitetu ovog posla.
Svaki mjesec postavljam si odredene ciljeve i tako napredujem, a sustavno
planiranje postalo je moj nacin Zivota. Moj disciplinirani i ustrajni rad odrazava se i u
mojoj obitelji. Nasa vizija zivota promijenila se pozitivno. Spoznali smo da je
Amwayev posao nas najveci dobitak. Zahvaljujuci povjerenju koje ulijevamo drugim ljudima na$ posao brzo raste. S ponosom
primjecujemo da se iz nase grupe profiliralo mnogo Platina. Na putu do Dijamanta ponovo smo obnovili nase snove. Poslu
smo dali veci znacaj kako bi pomogli $to vecem broju ljudi. Zbog toga smo i puno radili. Postali smo Dijamanti i vrlo smo sretni

zbog toga.
@ DIJAMANTI

SVIBANJ 2005.

lidiko i Arpad Csaba Peter - Rumunjska

Kada su se sreli s Amwayevim poslom lldiko je bila inspektorica u osiguranju, a
Csaba slikar. Csaba je u Amwayevom poslu odmah prepoznao priliku za dobar
prihod za obitelj i njegov posao, na kojem je dao otkaz kako bi mogao sudjelovati
na izlozbi u Europi na koju je bio pozvan. lako se obitelj nije s njim slagala, lldiko je
ipak imala povjerenja u svog muza. U samo pet mjeseci Csaba je dosegao 15% te
dokazao da je sposoban uspjeti u tom poslu. Ovaj braéni par ima dvoje predivne
djece, luliju i Attila, te njima Zele biti najbolji uzori. Nacela koja ih vode prilikom
vodenja posla jednaka su nacelima koja su imali suosnivaci Amwaya: obitelj,
sloboda, nada i nagrade. Amwayev posao pruza ljudima nadu i vieru u to da mogu
svoj zivot uzeti u vlastite ruke. Nagrade posla mjere se obzirom na medunarodne
standarde, nevezano uz to ima li pojedinac posao u zapadnoj ili istoénoj Europi. Klju¢ uspjeha je timski rad, skromnost i
slijedenje onih koju su vec uspjeli. Podrska voditelja i povjerenje obitelji Nusshold te poStovanje koje poduzece iskazuje
svojim partnerima, bili su veoma vazni ¢imbenici u procesu postizanja kvalifikacije. Ljepota posla lezi u tome sto se mjerilom
uspjeha smatra broj ljudi kojima ste pomogli da ostvare uspjeh. Uz to je njihov cilj da pomognu $to ve¢em broju roditelja da
ostvare dobar odnos s djecom i da za njih budu dobar uzor.

Njihov moto je: "l dobra i loSa strana posla je da Covjek u svakom slu€aju mora predstavljati uzor."

loana i Adrian Guta - Rumunjska @ DIJAMANTI

SVIBANJ 2005.

loana i Adrian su po zanimanju tehni¢ar i inzenjer. Imaju 16 godisnju kcer Irinu i

zajedno zive u Bukurestu. S poslom su zapoceli u teSkom zivotnom razdoblju kada

! su odlucili poceti ispocCetka te su nakon mnogo istrazivanja odabrali Amwayev

,.I' posao. Uvijerili su se da ¢e svoju buducnost poloziti u ruke sigurne prilike. "Mislili

| smo da sve znamo i da ovaj posao nije nista novoga, da znaci samo brzo zaraden
novac, bez emocionalne povezanosti, da je to posao kao i svaki drugi na svijetu i u
kojem se moze puno toga desiti..." No, otkrili su poseban i jedinstveni okolis, s
istinskim ljudskim vrednotama, izvanrednim poslom i Zivotnim principima, koji su
promijenili njihov nacin razmisljanja. Taj im je okoli§ dao hrabrost za snove o
ispunjenom zivotu, koji uklju€uje: novac, vrijeme, samostalnost, postovanje,

priznanje, ljudskost, prave prijatelje, Cistu savjest i nadu. "Za nas je najveci uspjeh u poslu biti okruzen ljudima kojima smo

pomogli da uspiju.” Ponosni su na njihov tim, na njihovu liniju sponzorstva, koja im je vrlo zahvalna za sustav predavanja, na

Amway, a svakom SNP-u zele ponuditi toliko povjerenja koliko god je moguce. "Nije bilo lako te nece biti ni u buduénosti, no

nagrada je tisucu puta vec¢a od cijene."
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Else Bang - Danska @ DIJAMANT

KOLOVOZ 2005.

Else je proZivjela mnogo toga: razvod, poravnanje duga i smrt oba roditelja. Kada
su je prijatelji upoznali s Amwayevom poslovnom prilikom postala je znatizeljna.
Pokazali su joj videosnimku s nekoliko inspirativnih ljudi koji su preuzeli kontrolu
nad svojim zivotima i zivjeli stilom Zivota o kojem je Else oduvijek sanjala. "Pomislila
sam, ako oni to mogu, mogu i ja", kaze Elsa. "Samo sam se morala usredotociti na
ono $to doista zelim od zivota. Mnoge sam stvari zapostavila tijekom nekoliko
godina dok sam se doista usredotocCila na to da pokrenem posao. Kada si sam,
uvijek imas neke sumnje i uhvatila sam se kako razmisljam mogu li ja to i odgovor
na to pitanje je bio: "Da, naravno da to mogu! Upoznala sam nekoliko predivnih
ljudi u liniji sponzorstva koji su mi jasno i iskreno dali nha znanje da vjeruju u mene.
Vjerovala sam u liniju sponzorstva i Amway, a uz pomo¢ mojih poslovnih partnera uspjeh je bio predivan. Kupila sam ku¢u u
blizini svog sina Dannya, njegove Zene Charlotte i dvogodiSnjeg Lucasa. U potpunosti uzivam u zZivotu bez stresa sa svojom
obitelji."

Andrea i Dietmar Dengg - Ceska Republika b DIJAMANTI
KOLOVOZ 2005.

Dietmar je bio poslovoda u toplani, a Andrea voditelj proizvodnog odjela. Bili su
financijski osigurani, ali ne i slobodni. Na Amwayevom su seminaru upoznali priliku
za posao. U samo 18 mjeseci postali su Dijamanti u Njemackoj. S poslom u Ceskoj
poceli su 1994. godine, nastavili ga voditi u Njemackoj gdje su 2000. postali
Dvostruki Dijamanti, a 2001. Trostruki Dijamanti. Veoma su sretni $to su u kolovozu
2005. postali Dijamanti u Ceskoj. "Amway je sada na$ Zivot, zbog njega su nam se
ostvarile mnogobrojne Zelje. NaSa prva nagrada iznosila je 200 ¢eSkih kruna. Kada
bi nam bio vazan samo novac, tada ne bi nikada izgradili ovakav posao. Vazno
nam je da nasi poslovni partneri postignu nove i nove kvalifikacije jer smatramo da
svatko moze postati Dijamant. Htjeli bismo se zahvaliti sponzorima, Platinama na
vi8oj razini uspjesnosti i svom osoblju Amwaya u Ce$koj. Ponosni smo na na$ posao i svima zelimo mnogo uspjehal!

Gabriela i Catalin Hogas - Rumunjska b DIJAMANT

KOLOVOZ 2005.

Gabriela je diplomirala kemiju i engleski jezik. Njezin suprug, Catalin, je vojni ¢asnik.
Imaju dvoje djece - Bogdan, 17 godina, i Andra, 15 godina.

"S poslom sam se upoznala kada sam nakon 7 godina rada u Skoli spoznala da
drzava nikada nece stvarno cijeniti moj rad, niti ¢e mi to pokazati u obliku place,
koja mi je potrebna. Stoga sam odlucila da svojoj djeci viSe nikada necu reci da
nesto ne mogu.

Moja prilika je bio susret sa stru¢njakom, koji je znao kako iskoristiti jedinstvenu
zivotnu priliku za zZivot medu pobjednicima, medu ljudima koji zivot uzimaju u svoje
ruke i koji su u potpunosti sami odgovorni za svoje rezultate. Nase vrijednosti su:
vrijeme, novac, postovanje, dobar uzor za djecu, mogucnost putovanja u najljep$e dijelove svijeta, a pomocu pravih prijatelja
mozete izgraditi zivot iz snova! Uspjeh lezi u timskom radu, a ljepota tog rada je u tome da ako zeli$ postici cilj mora$ pritom
pomagati drugima. "Na ovoj razini imam mogucnost zahvaliti voditeljima moje skupine na povjerenju i ulozenom vremenu te
svim ljudima dokazati da vas, ako su snovi dovoljno stvarni, nista ne moze zaustaviti".
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Nina i Oleksandr Koryak - Ukrajina DIJAMANTI
o KOLOVOZ 2005.

. Zive u Odesi, mjestu na jugu Ukrajine, koje je ujedno i vrlo poznato ljetno odmaraliste

i velika luka. Jos od 1988. godine radili su kao poduzetnici na podrucju prodaje i
prehrane. Postigli su odli¢ne uspjehe, no dozivjeli su i velike gubitke. Nakon jo$
jednog stecaja otvorili su mali kafi¢ u iznajmljenom prostoru te su poceli s
poslovanjem od pocetka.

Tada su se upoznali s Amwayevom poslovnom prilikom. Najprije je nisu shvacali
ozbiljno, kupili su nekoliko proizvoda, ali su cijenili njihovu vrhunsku kvalitetu. U

fl posao su stupili tek nakon druge prezentacije. Nakon mjesec dana su zatvorili kafi¢ te
se u potpunosti posvetili Amwayevom poslu. Naucili su osnovna nacela poslovanja te

\

su koracali po putu uspjeha, korak po korak. Od pocetka bavljenja Amwayevim poslom mentor im je bio madarski par Gidofalvi.
Imaju dva sina, Petra i Oleksandra, koja su obojica u poslu te su postali kvalificirani u¢enici svojih roditelja. Oleksandr i Nina
vjeruju da na putu do uspjeha moraju biti uskladene misli, rijeci i djela.

DIJAMANTI
KOLOVOZ 2005.

Marie-Michelle i Paul-Robert Négoti - Francuska

Prije nego je postao Amwayev SNP Paul-Robert je bio glavni direktor tvrtke na
otocima French West Indies, Marie-Michelle je bila tajnica u racunovodstvu.

U travnju 1996. Paul-Robert je prvi put upoznao svoje buduce sponzore. Kasnije su
krenuli na Martinique kako bi Marie-Michelle i druge ljude upoznali s poslovhom
prilikom - ona jo$ uvijek nije bila uvjerena u to. U to vrijeme Paul- Robert je
pokusao pokrenuti Amwayev posao za vrijeme vikenda, ali bez mnogo uspjeha, a
Marie-Michelle je Cinila sve u svojoj moci kako bi ga obeshrabirila.

U lipnju 1997. Marie-Michelle je sudjelovala na satu treninga, koji je promijenio
njezino mislienje o Amwayu. Od tada su Négoti zapoceli sa zajednic¢kim radom, a 1998. godine su se kvalificirali za Platinu.
Kada su se 1999. godine kvalificirali za Rubine, Marie-Michelle je dala otkaz kako bi se posvetila svojoj kéeri Amandi (sada
staroj 10 godina). Za Safire su se kvalificirali 2000. godine, a 2001. za Smaragde, $to je potaknulo Paul-Roberta da takoder
da otkaz. "Zelimo se zahvaliti Anwayevom timu u Francuskoj na njihovoj dragocjenoj suradnji." Négoti sada imaju dva glavna
cilja: drugima dati snage da ostvare svoje snove te i dalje pomagati svojim SNP-ima na njihovom putu do uspjeha.

Laszl6 i Irénke Németh - Madarska DIJAMANTI
KOLOVOZ 2005.

Uciteljica sam likovne kulture, a moj muz je ucitelj inzenjerstva. Najvaznije stvari za
nas su uc¢enje i osobna samostalnost. Vrlo nam je drago $to su financijski neovisni i
nasi poslovni partneri - uistinu je bajkovito raditi s njima. Mir i sklad u nasim
dusama vazniji su nam od novca koji zaradujemo.

Zahvalni smo Amwayu na njegovoj poslovnoj prilici te SNP-ima iznad nas (gornja
linija) s ostvarenom zna¢kom Krunskog ambasadora, Evi i Hansu Nussholdu, Sto su
nam bili tako dobri uzori. Cestitke koje su nam poslali poslovni partneri bit ¢e za
nas nezaboravne uspomene. S Amwayevim poslom smo postali ¢lanovi
medunarodne obitelji, Zivimo mirno i u sigurnoj okolini.
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Serpil i Serdar Ocal - Turska DIJAMANTI
KOLOVOZ 2005.

Serdar i Serpil Ocal su se upoznali u srednjoj $koli, a oZenili su se kao studenti.
Serdar je diplomirao matematiku, a Serpil je zavrSila medicinu. Oboje su dobili
dobre poslove i dobro zaraduju. Kod tako brzog nacina Zivota suocili su se s
problemom kada i¢i zajedno na odmor sa svojim sinom. Braéni par Ocal kaze. "Sve
Sto u zivotu o€ekujes se ostvari. Vazno je uciniti pravu stvar u pravom trenutku.
Kada dobijes priliku kao $to je Amway vaznije je raditi pravilno, a ne naporno.
Pravilnim radom Covjek postaje u€inkovitiji i mozZe ostvariti uspjeh u kratkom
vremenskom periodu. Potrebno se obrazovati, predstavljati posao drugim ljudima,
organizirati sastanke i predavanja. Za izvrSavanje zadataka potrebne su tri stvari:
biti otvoren za u€enje, zadobiti iskustvo od drugih i podijeliti iskustvo s drugima te biti pozitivho raspolozen."

Pia i Harri Pentti - Finska DIJAMANTI
KOLOVOZ 2005.

Harrijev posao se 1999. godine sastojao od putovanja diliem Finske, a njegova
supruga Pia je vodila malu trgovinu koja je jedva opstajala. U travnju te godine
Harri i Pia su saznali za Anwayev posao i odmah mu se posvetili. Harri je sljedeci
dan urucio svoj otkaz! "Amway Skandinavija je otvorio svoja vrata u lipnju 1999., a
mi smo bili medu prvima koji su se registrirali. Pia je odmah nakon toga zatvorila
svoju trgovinu. Nismo imali vise nikakvih primanja ni novaca!"

"Nikada nismo pozalili zbog nade odluke. Nasa najstarija kéi i njezin partner
trenutacno su na razni Platine. Na$ najstariji sin i njegov partner su na 15%, a nas
sredniji sin je na 12%. Neopisivo smo ponosni na nasu djecu jer su svoju buducénost uzeli u vlastite ruke!"

"Poslovna godina 2004./2005. bila je toliko nevjerojatna da jo$ uvijek ne mozemo shvatiti Sto se dogodilo. U veljaci smo
postigli razinu Smaragda, a u kolovozu 2005. razinu Osnivac¢a Smaragda i Dijamantal" "Uvijek ¢emo biti zahvalni nasim
sponzorima. Bez njih danas ne bismo bili ono $to jesmo. U svima nama krije se potencijal da postanemo Dijamanti! Jedino je
potrebna hrabrost i vjera u to da ste dovoljno dobri!"

Dmytro Sheynin i Maryna Firsina - Ukrajina DIJAMANTI
KOLOVOZ 2005.

Prije nego §to smo saznali za Amwayevu poslovnu priliku, pitali smo se kako bismo
mogli ostvariti bolji Zivotni standard i ostvariti svoje Zelje. Znali smo za Amwayevu
priliku, ali usprkos tome nismo znali odgovoriti na mnoga pitanja. Vijest o poslovnoj
prilici je bila za nas istinsko otkrice. Zasto? Jer smo se odlucili da je bolje
upoznamo. Zgrozimo se na pomisao da tu priliku nismo nikada uspjeli upoznati.

Prijatelji! Svi koji sada Citate ove retke, znajte da je va$ Zivot u vasim rukama.
Dozvolite si i dokucite Sto vam sve nudi ovakva poslovna prilika. | nikada je vise
necete ispustiti iz ruku. Jedino $to nas dijeli je vrijeme koje smo ve¢ posvetili ovom
predivhom poslu. To je uistinu iznimna prilika za sve vas koji se cijenite i postujete,
a vasim najblizima Zelimo sve najbolje.

OZUJAK 2006.



Razine uspjesnosti u Hrvatskoj i Sloveniji

Sladan i Zora Brs¢i¢é Pula - Hrvatska

SIJECANJ
240,00 HRK /7.500,00 SIT
(ili popust)

Anici¢ Valenci¢ Ksenija
Antonijevi¢ Goran
Banjeglav Vesna
Belovi¢ Igor

Bizjak Monika i Neza
Bogataj Vida
Cervenjak Srdjan

Cut Stjepan i Nada
Dombaj Bojana

Drole Nada

Burdevi¢ Sinisa

Buri¢ Zlatko i Galina
Filip¢i¢ Stefan

Hrovat Marija Magdalena
Ivanov Risto i Kristina
Jadrijevi¢ Anton
Jejina Jelena

Jelusi¢ Leon i Mateja
Jerbi¢ Maria
Jovanovi¢ Biserka
Kardum Ante

Kljaji¢ Sandra i Igor
Koprivec Janez

Ko@tomaj Alen i
Zafran Spela

Kozulj Maja

OZUJAK 2006.
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PLATINE
SIJECANJ

samostalni poduzetnik i
ekonomska tehni¢arka

ZLATNI SAMOSTALNI
NOSITELJI POSLA

inZ. oblikovanja tekstila i odjece i
univ. dipl. inz. arhitekture

Marijana i Porde Hrkalovi¢ Pula - Hrvatska

.y

ZLATNI SAMOSTALNI

'~ NOSITELJI POSLA

profesorica i poduzetnik

Zivana i Dragan Krivokapi¢ Zadar - Hrvatska

SIJECANJ

Ljiljana i Petar Slavik

SREBRNI SAMOSTALNI
"% NOSITELJI POSLA

E

ugostiteljski tehnicar i
inz. pomorskog strojarstva

Program osobne aktivnosti

Iskreno cestitamo prvim kvalificiranima koji su primili isplatu ili popust u visini od 240,00 HRK/7.500,00 SIT ili 80,00 HRK/2.500,00 SIT!

Kramberger Spela

Krej¢ir Marijan i Mihaela

Kristan Marinka

KutleSa lvana

Lakovi¢ Dobrilo

Lipanovi¢ Maja

Ljubi¢ Mira

Lonc&ar Anita

Marn-Golob Janja

Medi¢ Dijana

Mihailovi¢ Aleksandra

Mireni¢ Maja

Miscéevi¢ Dalibor i
Drazena

Moze Alojz

Muck Stanka

Muraus Franc i Darinka

Novkovi¢ Stojan

Novkovi¢ Sasa

Obid Jaka

Pal lvan

Paukovi¢ Ana

Plesko Janko

Rakusc¢ek Nevenka

Rogelj Ana

Rom Jelka

Sokaci¢ Branimir i Anica

Srdanov Dev¢i¢ lvana

Stojiljkovi¢ Bora
Studen Mojca
Tezak Matej
Verhov$ek Roman
Vukovi¢ Jelena
Vuksan Misel

Zabukovec Milan i
Luzar Melita

Zajc Alojzija
Zitko Barbara

SIJECANJ
80,00 HRK/2.500,00 SIT
(ili popust)

Arcon Barbara
Brumec Zinka i Tomo

Bubica Sari¢ Bjanka i
Bubica Valdi

Carapi¢ Dusica
Cergonja Alen i Jelena

Cerne Darja i
Novak Boris

Coso Misa i Dragica
Daci¢ Emir

Demiri Nedzmi

Divi¢ Jasminka

Dobi¢ Petra
Dobovisek Karmen
Dul¢i¢ Marin
DZunuzovi¢ Sulejman i

Munira
Filipovi¢ Krstivoje i

Verica
Florjanci¢ Klemen
GliSovi¢ Mirjana
Glogovsek Zdenka
Gode¢ Natasa
Gruiji¢ Verica
Gudzuli¢ Danijela
Hadzi¢ Behija
Horvat Nada
Hudobivnik Alenka
Husnjak Ivanka
lli¢ Dragica
Intihar UrSka
|zakovi¢ Barica
Jakseti¢ Marija
Jaska Zlata

Kapetanovi¢ Adem i
Jasmina

Knavs Darja

Kolo$ Zahida
Kolundzija Milana

Kraft Anabell

Krvina Andreja

Lazi¢ Milorad i Milica
Lelas Tomislav

Lerga Tamara

Markelj Bostjan i Milena

Markov Milos
Mavec Andreja
Medenica Ana
Medved Mihael
Mevc Hedvika i Irena
Miheli¢ Rok i Natasa
Milovanovi¢ Zorica
Morac¢a Mirej i Mario
Moze Miroslav i Tamara
Mukanovic¢ Fadil i

Hasnija
Munih Pokovec Arteja
Nedelkovska Vesna
Nevajdi¢ Branka
Ogrinc Dragica
Orli¢ Dorina
Ostreli¢ Alfonz
PeSec Marija-Nezika
Petri¢ Uro$ i

Marka Nina
Petrovi¢ Andreja i Rok
Petrovi¢ Gorica
Podunavac Matija
Polak Stanislava
Ponjevi¢ Mensuda
Primozi¢ Mateja
Pusi¢ Bernard
Radakovi¢ Marko
Radinovi¢ Andela

Rebec Angela

Ribi¢ Jozef

Romih Mitja

RoZzman Maja
Sevénikar Mateja
Sliskovi¢ Marija

Sorci¢ Mateja

Strelec Sre¢ko

Sidjanin Mirjana

Simi¢ Milica

Skari¢i¢ Silvana
Strekelj Gregor

Tomi¢ Ljiljiana

Ubovi¢ Dusan

Valek Damir

Veselinovi¢ Jelena i Nina
Vladovi¢ Bojana
Vodopi¢ Esminka i Mirza
Volarevi¢ Tomislav

Vuk Dalibor

Vukoja Peter i
Ocepek JozZi

Zezovska Vera



poslovanje @

Postignuti stupnjevi popusta

Stalnih kupaca plus u Hrvatskoj i Sloveniji

18 % SK + Fetahovi¢ Ajsela
Gasparovi¢ Miroslav

SIJECANJ Gjurovié Anka

Dobrota Snezana lljazi Bekim

lli¢ Biljana lljazi Kadri

lvanov Ljiljana lljazi lljaz

Markovi¢ Zorana

Milosevi¢ Dusica

Orehar Andrej i Anka
Stankovic-Nedeljkovi¢ Vesna

15 % SK +

Jovanovi¢ Nadica
Katani¢ Milo$

Kleut Tanja

Kocbek Anica i Joze
Kora¢ Nejma
Kovacevi¢ Bozena

SIJECANJ

Aleksi¢ Sladana

Aleksi¢ Brankica

Cvetkovi¢ Jovan i Vera

Dordevi¢ Vladimir

lli¢ Mira

Jovanovi¢ Miroslav i Marica

Kisi¢ Dragomir

Kosti¢ Marina

Kosuta Simon i Muhi¢ Marija

Marjanovi¢ Nenad i
Marosevi¢ Nikolina

Nagode Polona

Nikoli¢ Ksenija i lvan

Nizam Zehrija i Ibro

Novokmet Slobodan i Branka

Novosel Visnja

Perica Dragica

Petrovi¢ Gordana

Radosavljevi¢ Marko

Rubesa Andrej

Stojanovi¢ Sasa

Stojanovska Elena

Stojiljkovi¢ Bora

Simunovié-Horvat Dunja

Zori¢ Milunka i Luna

Kovacevic¢ Bosiljka
Kozani Ekrem
Krivokapi¢ Minja
Leskovec Saso

Ljaji¢ Sead i Muzafera
Ljimani Ljuci

Lubura Muamer
Lukanci¢ Fani

Luki¢ Vedran

Mamuzi¢ Nenad
Mantalica Kate
Marciu$ Vlatka

Marusi¢ Jan

Maskari¢ Marija

Mati¢ Nikola

Mili¢evi¢ Borka i Avramovi¢ Ivana
Mili¢i¢ Jadranka
Nikoli¢ Niksa

Prostran Zorka
Radetinac Naser i Adela
Raguz Ante

Ranitovi¢ Gordana
Remias Marjana

Rozi¢ Mitja

Rozman Evald i Sandra
Simunovié Lovorka
Sos Erzebet

Sterman Iztok

12 % SK + Strapajevi¢ Marica
Svagelj Martin

SIJECANJ Terzié Milan

Albreht Borut Tijani¢ Jelena

Anti¢ Vesna Tomovi¢ Denis

Avdi¢ Mensura Uglic Muhamed i Vesna

Azizi Aziz Vegelj Barbara

Barbulovi¢ Dragoslav Vidmar Tina

Beljic Nada Vuc€kovi¢ Zagorka i Dalibor

Besni¢anin Fatima Zitnik Anka

Blazenkovi¢ Dusica

Blazi¢ Jana 9 % SK +

Bygmeti Valon

Cebron Anja SIJECANJ

Damjanovié-Spiri¢ Vilma
Davidovi¢ Ranko i Divna
Draxler Mirjana

Erce Marija

Andrasek Vesna
Antonci¢ Mirko
Antonijevi¢ Goran
Arh Joze

Baji¢ Sandra

Baki¢ Dino i Bojana

Baranovi¢-Jurajec Davorka

Bartakovi¢ Vesna i KreSimir

Bedakovi¢ Damir

Bencak Bostjan

Beranovi¢ Zeljko i Silvija

Bijeli¢ Jovo

Bizjak Robert i Andreja

Bobanovi¢ Marko

Bogataj Katarina

Bogdani¢ Avdo

Bogdanovi¢ Zoran

Bogovi¢ Vesna i Miran

Bone Vesna

Boskovi¢ Gordana

Bratovz Bor

Bressan Leonardo

Bric Zdravko

Bucev Zivko

Bukumiri¢ Vojkan i
Stepanovi¢ Snezana

Bungié Zeliko

Camic¢ ReSad i Muzafera

Ceglar Gorazd

Cerovsek Tatjana i KroSelj Silvo

Cicvari¢ Karmela

Crvelin Alida

Cvetanovi¢ Nenad

Cernic Andrej

Cigi¢ Tatjana

Daci¢ Enver i Senida

Dameski Slave

Danici¢ Zdenka

Demic¢ Hafis i Azra

Derbi$ Pavla

Dobrisavljevic Nenad

Dobrisavljevi¢ Jelena i Desanka

Dolni¢ar Dusica

Dragan Petra i Ljudmila

Drlje Ivica i Bozenka

Drobni¢ Matej i Sivec Karmen

Dumanci¢ Hrvoje

Durbaba Mirjana

Dordevi¢ Natasa

Pordi¢ Miroslava

Burdevi¢ Sinisa

Burdevi¢ Zdravko

Burica Tatjana i Milisav

E¢imovi¢ Dejan

Eremi¢ Nebojsa

Erjavec Maja i Mitja

Erski Manojlo

Feruh Andrea

Fidler Rok

Filipgi¢ Stefan

Filipovi¢ Katica

FiSer Jozica

Furlan Adrijana

Gajdek Pavle i Stojanka

Gajski Marija

Garofuli¢ Nives i Berislav

Girandon Sandi

Glavas Dragan

Gliha Hohler Jana i Janko

Glumici¢ Jelka

Goranc Darinka i Boris

Gvoji¢ Jelka

Hajo$ Miran

Hanzevacki Zaljka

Hasanbegovi¢ Muamer i Ajka

Haupert Marijan

Hrastnik Barbara

Igraci¢-Bukvi¢ Dubravka i
Bukvi¢ Damir

lli¢ Mislav

lljazovi¢c Edhem

Ivanov Ljupco

Ivkovi¢ Helena i Dusan

Jankovi¢ Vesna

Jankovi¢ Terzi¢ Katarina

JelerCi¢ Natasa

Jelusi¢ Leon i Mateja

Jenko Eda

Jere Vesna

Joci¢ Asmina i Nebojsa

Josifovski Tale

Jovanovi¢ Maja

Jovanovi¢ Momir

Jovovi¢ Dragan

Jug Tjasa

Junusi¢ Pero

Jurci¢ Karmen

Juri¢ Mate

Juri¢ Andrijana

Jusufi Mensur

Kaéar Rahman

Kajcevski Mico

Karlo Vadim

Karlovsek Nada i lvan

Keser Dijana

Knezevi¢ Peda

Knezevic Ljiljana i Aleksandar

Kocbek Andreja i Dejan

Kocila Danijela i Marko

Koleto Sasa

Koraé Saban i Suada

Kosmina Matjaz i Rebec Monika

Kosti¢ Aleksandar i Sonja
Kosti¢ Dragan

Kosti¢ Todorovi¢ Miroslava
Kovacevi¢ Andrija
Kovacevi¢ Miro

Kovacevi¢ Ruzica

Kovaci¢ Goran

Kovse Petra

OZUJAK



poslovanje

Kozar Ursa

Kristan Marinka

Krivosi¢ Darja

Krizstan Jan

Krizman Zdravka i Roman

Kujek Petra

Kumerdej Ales

Kuzmanovska Svetlana

Lazarovski Vesna i Ljupéo

Leki¢ Petra i Frano

LepSanovi¢ Ksenija i Bozidar

Leskovsek Katja

Livanc¢i¢ Kata

Ljubi¢ Teo

Lon¢ar Slavka

Lorenzetti Saso

Lovri¢ Mira i Mirko

Lozina Milan

Lozinsek Andraz

Luka¢ Rozalija

Luka¢ Nikola

Lukan Darja i Igor

Majer Vesna i Damir

Majstorovi¢ Dragi¢

Maksimovi¢ Biljana

Marceta Jovanka i Maja

Margu¢ Ferdinand

Marjanovi¢ Sladana

Markov Milo$

Markovina Sanja

Marovi¢ Dijana i Mladen

Marsani¢ Juri¢i¢ Sanja

Marusic Biserka

Mavrek Mirjana

Mavri Robert i Martina

Medi¢ Dijana

Medvid Tomislav

Megli¢ Mateja

Meloska Jana

Mestrov Miljenko

Mihelj Braco

Milinkovi¢ Bozo i Miroslava

Milovanovi¢ Milivoje i Dragana

Miranovi¢ Nebojsa

Mirt Katica

Miti¢ Ljiljana

Modrijan Janja i Tomaz

Mojcec Zdenka

Momc¢ilovi¢ Anica i Predrag

Mozeti¢ Roland i
Tomanovi¢ Katjusa

Muci¢ Tomislav i Tomi¢ Zdenka

Musi¢ Esad

OZUJAK

Musanovi¢ Martina
Muskovi¢ Karla
Nakaradi¢ Marinko
Nakic¢-Petrina Ljiljana
Nedelkovska Vesna
Nedimovi¢ Tanja

Neki¢ Slavi

Nicovi¢ Ana

Nikoli¢ Cristy
Nikolovska Venera
Novak Stefan i Silva
Novak Mirko

Omerovi¢ Mumin
Osmani Dzezjalj i Badet
Ostoji¢ Dragoljub i Marija
Otovi¢ Zorica

Pahljina Tanja i Josip
Paji¢ Ljiljana

Pali¢ Dragica

Paunovi¢ Petar i Zorica
Pavin Marijan

Pavlovi¢ Janja

Peri¢ Gorana

Petek Martina

Petrovi¢ Danijel
Petrovska Andrijana
PetruSevska Tatjana
Petrusevski Katerina i Saso
Pezelj Ana i Damir

Pir§ Franc

Plesko Janko

Popov Vladimir
Popovi¢ Milan

Poslon Valerija
Poznajelsek Vera i Bojan
Prin¢i¢ Silvana i Tomaz
Prpi¢ Nino

Puntar-Glas Brigita i Glas Zvone
Purgar Ana

Racman Franc

Ragic¢ SiniSa

Raci¢ Dejan i Vesnha
Radonii¢ Zivko i Rosa
Radovan Ivana i Damir
Rangelov Dejan
Razborsek Mitja

Rek Ema

Resovi¢ Semiha

Rezek Darko i Natasa
Rijavec Alan

Roganovi¢ Tatjana i Dragana
Rokvi¢ Stevo i Vesna
Roncevic¢ Anita

Rozi¢ Tomaz

Roznik Luiisa

Rupnik Janez

Rusti¢ Azra

Scheer Aleksandra
Schweitzer Marina i Branko
Semoli¢ Nada

Senica Stefka

Senica Aleksandra
Slap$ak Zlatko

Smaji¢ Alma

Smerke Andrej

Spiri¢ Dejan i Aleksandra
Stepanci¢ Karin
Stojanovic¢ Aleksandra
Stoji¢ Sonja

Stragaci¢ Hrvoje
Suboti¢ Smiljana
Suknjov Ferdo i Manda
Suli¢ Dusan i Ilvanka
Sulji¢ Jasmin

Sajne Maja

Saki¢ Miomir

Salamun Darko

Séuka Tine

Senkinc Rosanka
Simek Arijan

Skorjanc Vanja i Tomaz
Skrbinc Primoz

Sonije Livia

Sordjan Ljubisa Luka
Sparovec Bogdan Franc
Spenko Klavdija i Tadej
Stanfel Romana

Stebe Marjana i Lojze
Stojs Mojca i Bojan
Stuklek lvan

Stuklek Darinka
Stuklek Klemen
Svagelj Cvetka

Svagelj Boris i Karmen
Tamse Milena

Tegelj Anja

Tegelj Sonja

Terzi¢ Elvira

Tigeli Rok

Todorovska Ratka
Toljaga Boris

Toljaga Bogdan
Tomanovi¢ Natasa
Tomi¢ Zdenko

Tonti¢ Milan

Torbica Vali i Vladimir

Tosi¢ Bojan
Trambus Metka
Trampus$ Miroslav i
Trampus Kristan Ines
Trencevska Blagica
Tus Tomislav
Urankar Jolanka i Vidas Ivan
Usaj Suljki¢ Barbara
Valenti¢ Anka
Vaseva Stojmenka i Lidija
Vedrinski Sanja i Boris
VerhovSek Roman
Vesel Urska
Vidak Natalija
Visi¢ Ljerka i lvica
Vitez Darja i Horvat Srecko
Vladislavi¢ Toni i Linda
Vladovi¢ Bojana
Vlahovi¢ Lidija
Vol¢ansek Silvo i Darinka
Volmajer Janez
Vrani¢ Zdenka
Vrazi¢ Joze
Vucini¢ Danijela i Nebojsa
Vu¢ini¢ Mirjana
Vujasinovi¢ Dusko
Vujosevi¢ Radivoje
Vukadinovska Violeta
Vukovi¢ Tanja
Vukovi¢ Jelena
Vukovi¢ Ivana
Vukovi¢ Radovan
Vuksan Misel
Weisseisen Sandi i
Murovec Alenka
Zagorc Ana
Zajc Jurij i Mojca
Zdravkovi¢ Sanja
Zelji¢ Zlatan
Zidar Matej
Zikovi¢ Emina i Alickovi¢ Elida
Zivreva Desanka
Zori¢ Boris
Zuki¢ Jovo i Dragan
Zupan Janez
Zagar Goran
Zakelj Andrej
Zivkovi¢ Ferde i
Segovié Sanela-Antonija
Zufié Lara
Zuvié Zeljan i Keti
Zvanut Helena i Samo



ARTISTRY™ proizvodi za njegu
koze i dekorativha kozmetika

Donosimo znanstvena rjesenja za vasu kozu i potrebe vezane uz ljepotu

S tradicijom najnaprednije tehnologije koja traje vec

vise od 37 godina, ARTISTRY proizvodi pomazu pri
postizanju blistavog izgleda koze koja zraci...i
pomazu pri zadrzavanju takvog izgleda, iz godine u
godinu

S timom od 500 znanstvenika, inZenjera i dermatologa iz cijeloga svijeta, uz najsuvremenija istrazivanja
i razvoj na 89 lokacija diljem svijeta, u svijetu nas prepoznaju kao prvake u znanosti o njezi koze i kao
vodece strucnjake u istrazivanju koze kod pripadnika raznih etnickih skupina i komparativnog
istrazivanja koze jer razumijemo posebne potrebe razlicitih tipova koze kao nitko drugi.
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Sto imaju zajednic¢ko ARTISTRY proizvodi f
za njegu koze i svemirska letjelica?

|
Vjerovali ili ne, koristimo mna - >

iste tehnologije u proizvodniji
nasih proizvoda! Ljepota mozda_ .
nije "svemirska znanost"...ali u e ¥
ARTISTRY njezi koze, istrazivanja :
i postupci kontrole kvalitete zaista
su najmoderniji.

== ,

- s

P . A !p‘
Sofisticirane tehnologije, ukljucujudi sustave, koji su "—"')

originalno usavrseni za medicinu, ekolosko pracenje i cak

za putovanja u svemir, primjenjuju se za procjenjivanje

kemije sastojaka, za tehnike izrade formula te za £ ry ‘
interakciju raznih kemijskih komponenata sastojaka. Ovi o W
su analiticki alati apsolutno neophodni za nasa 2

istrazivanja i postupke provjere kvalitete.

Svaki je ARTISTRY savjetnik stru¢njak
na podrucju znanosti o kozi.

Medu nasim najboljim savjetnicima nalaze se glasoviti
medunarodni dermatolozi, kirurzi i istraZivaci. Mnogi su
vrlo uspjesni specijalisti u klju¢nim podrucjima, kao na
primjer u lijeCenju akni, proucavanju starenja kao
posljedice utjecaja svjetlosti ili oste¢enja koze
uzrokovanom suncevim zrakama.

Svi su nasi istrazivaci posveceni razumijevanju svakog
aspekta koze, posebice:

* Kako stari?
& Zasto stari?
o Sto joj je potrebno za zadtitu i - Ll B et
obnovu? Yy | “é =
a4 A f

Inovacije rodene iz beskrajne inspiracije

ARTISTRY su proizvodi poduprti opseznim I to od stru¢njaka u nasem istrazivackom i razvojnom
istrazivanjem, modernom tehnologijom i timu koji inspiraciju pronalaze na svakom koraku. Ovi
najsuvremenijim tehnikama proizvodnje, baziranim na su vrlo uspjesni znanstvenici sposobni primijeniti
naprednim znanstvenim formulama i dostupnim najnovija otkrica u tehnologiji sastojaka i formulaciji

tehnologijama: nasim vlastitima. proizvoda na posebne zahtjeve nasih kupaca.



1968.: ARTISTRY je roden

U zivahnim 60-ima trgovacka marka ARTISTRY debitira u
SAD-u i Kanadi u tirkizno-bijelom pakiranju. Nutrilite* je
bila mati¢na kompanija, koju su stvorili inovatori Carl
Rhenborg i Edith Rehnborg. Popularni proizvod u tim ranim
danima: Flatter Tan Tinted Liquid make-up, jedan od
originalnih Sest proizvoda u rastu¢oj ARTISTRY liniji
proizvoda. U tim su se ranim danima proizvodi proizvodili
u Nutrilite podruznici u Buena Parku, Kalifornija.

Vazna prekretnica

a
1976.: Prihvacanje razlicitosti

Ova je godina bila prekretnica
za marku jer je tada na trziste
plasiran cijeli niz proizvoda za
etnicki raznoliko trziste. Marka
ARTISTRY vodi s novim
kolekcijama kozmetike koja je
posebno razvijena za Siri spektar
tena. | druge inovacije ucinile su
ovo razdoblje iznimno
uspjesnim za tvrtku, medu njima
dodavanje boja za specijalne
efekte koje predstavlja iskorak
od uobicajene palete
proizvodaca, kao i proizvod
kojega ce kopirati stotine
pripadnika konkurencije,
Blusher Stick.

~

2004.: Pomicanje granica tehnologije njege koze

1984.: Investicije za rast

AMWAY otvara moderno
postrojenje vrijedno milijune
dolara za proizvodnju
kozmetike u Adi, Michigan,
omogucavajuci najbolju
kontrolu kvalitete dok se linija
proizvoda Siri. Do 1985. se
ARTISTRY proizvodi distribuiraju
u 13 drzava, ukljuCujuci Tajvan,
Austriju, Svicarsku, Belgiju,
Italiju, Panamu i Novi Zeland.
Godine 1986. marka ARTISTRY
donosi strateski vaznu odluku da
distribuira i u Japanu, koji je
odmah postao najvaznije trziste.

2000.: PrkoSenje vremenu

Nova ARTISTRY TIME
DEFIANCE™ linija predstavlja
marku ARTISTRY kao vodecu u
tehnicki naprednim formulama.
Ova tri nova proizvoda imaju
jedinstvenu tehnologiju,
karakteristicnu samo za
ARTISTRY, sa zastitnim
kompleksom 3.0, ekskluzivnim
kompleksom antioksidanata koji
usporava pojavu znakova
starenja tako Sto stiti koZu na sve
tri faze Stetnog djelovanja
slobodnih radikala*.

* Na temelju najnaprednijih
istrazivanja, znanstvenici vjeruju da
je najbolje koristiti pristup u tri faze
da bi se suzbili efekti Stetnog

L djelovanja slobodnih radikala.

Novo mijerilo industrije postavljeno je prodorom
tehnologije ARTISTRY TIME DEFIANCE intenzivnog
seruma za obnavljanje koze, prvog proizvoda ikada koji
garantirano umanjuje vidljive znakove starenja.

izvor: Euromonitor International

ARTISTRY™ je jedna od pet vodecih i
najprodavanijih prestiznih svjetskih marki
proizvoda za njegu koZe i dekorativne
kozmetike*. Ostali u ovoj istaknutoj grupi su
Clinique, Lancoéme, Estée Lauder i Chanel.

*Na temelju studije o globalnoj maloprodaji za 2003.,
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ARTISTRY razlika
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Za razliku od mnogih kozmetickih
kompanija, mi proizvodimo gotovo
sve nase proizvode. To znaci da
moZemo jamciti za njihovu kvalitetu
od pocetka do kraja. Sve pocinje
nasim timom vrlo uspjesnih
stru¢njaka koji razvijaju i usavrsavaju -!;--
svaku formulu.

Svi su ARTISTRY proizvodi dermatoloski i alergoloski
ispitani. Nijedan na$ proizvod nije testiran na zZivotinjama.
Zapravo, kada smatramo da je dovoljno sigurno, testiranja
vrsimo na ljudima.

ARTISTRY su proizvodi jasni i nekomplicirani. Nase upute
su jasne, nase tvrdnje nisu besmislice. Ne nudimo lazna
obecanja, samo iskrenu ljepotu.

Toliko smo sigurni u nase proizvode i toliko svjesni nase
obveze prema vama, tako da je vase zadovoljstvo u
potpunosti zajamceno.

ARTISTRY

Za vise informacija: ARTISTRY brosura (broj proizvoda: 201643)

Za vise detalja o cjelokupnoj paleti Najbolje od
Amwaya*, koja predstavlja veliki potencijal za
ostvarivanje profitabilnosti, pogledajte Amwayev
katalog proizvoda.

LAFF W .

-

(broj proizvoda: 200448 pakiranje od 5
komada)

ili www.hr.vebso.com

*jedinstven odabir Amwayevih )
najprodavanijih i najkonkurentnijih proizvoda
© 2004 Amway (Europe) Limited na trzistu.




NOVIproizvodi

Jeste li ve¢ dozivjeli novu
Tranquility dekorativnu kolekciju?

Omogucite svojim strankama da isprobaju
nove uzbudljive nijanse i formule iz nove
Tranquility dekorativne kolekcije.

Svaka kartica sadrzi Lace, Celadon, Poetic nijanse sjenila
i Peony rumenilo u prekrasnim kutijicama te ruza za
usne Ray Glistening, u koli€ini dostatnoj za 1-2
nanosenja. Kartica je savrSen nacin da predstavite
moderan i svjezi ARTISTRY™ izgled. Ukupni izgled je
elegantan i sofisticiran, s prekrasnom ravnotezom
suptilnih nijansi, sjaja i atraktivnih boja.

Posaljite primjerak kartice svojim strankama putem
maila ili ostavite primjerak kartice kod stranke
imajuc¢i na umu cinjenicu da ce stranke, kad jednom
vide ove predivne nijanse i formule, biti motivirane
da vas ponovno nazovu radi nove narudzbe.

Dostupno do isteka zaliha R—I— I S—I— RY
Br. proizvoda: 217005 A

Br. proizvoda: 217109
(5 kom. u paketu)
Vec danas narucite novu

ARTISTRY™ karticu boja!

Jednostavan dizajn, sa slikama i grupiranjem
proizvoda, €ini ovu ARTISTRY karticu boja
neophodnom za predstavljanje kompletne palete
ARTISTRY dekorativhe kozmetike.

ARTISTRY kartica boja sadrzi fotografije proizvoda koje
jasno pokazuju Siroku paletu proizvoda i kategorija,
uklju€ujuci nove olovke za usne, o€i i obrve, koje
izlaze uskoro na trziste.
Svojstva i tocan prikaz boja pomoci ¢e vasim
strankama da vec na prvi pogled vide Siroku paletu
dostupnih ARTISTRY boja. U odabiru Zeljenog
proizvoda pomoci ¢e im i brojevi proizvoda.
U Amwayevom cjeniku (0013) objavijen je stari broj

proizvoda kartice boja, pa vas molimo da prilikom
narudzbe koristite ovdje navedeni broj proizvoda.

ARTISTRY

OZUJAK 2006.



lzgled je odraz Ciste suptilnosti - Tranquility dekorativna
kozmetika

ARTISTRY™ Tranquility dekorativna kozmetika dizajnirana je kako bi definirala novi elegantan i dostojanstveni
stil. Rijec je o sofisticiranom pristupu modernom poimanju liepote. Nema potrebe za naglaSavanjem, dovoljna
je suptilna primijecenost.

PREKRASNE | RAZNOLIKE BOJE PROIZVODI

Ova kolekcija sadrzi delikatne nijanse sjenila i Dvije nove palete boja, svaka sadrzi tri
besprijekorna rumenila za Sto jednostavniji, ali zadivljujuci komplementarna sjenila za oci i jedno rumenilo.
izgled. Zahvaljuju¢i barSunastim teksturama i elegantnim Nalaze se u elegantnoj i prakti¢noj kutijici s
kutijicama, ovo je neophodno kozmeticko pomagalo. ogledalom. Dva sjajna ruza za usne dat ¢e zavrsni

sjaj vaseg izgledu i upotpuniti svaki ten.

OZUJAK 2006.



NOVE NIJANSE SJENILA |
RUMENILA

Njezno naglasavaju o€i i obraze svojim suptilnim,
transparentnim nijansama. Odaberite neke iz nasih
novih Whispers i Watercolours paleta. Svaka kutijica
sadrzi njeznu zelenu ili porculansko plavu nijansu te
savrSene nijanse ruzic¢astog i smedeg sjenila te
ruzigastog ili naran&asto-crvenog rumenila. Cetiri
kremaste formule dobro se razmazuju te se prodaju u
elegantnim, srebrnim kutijicama. Finoca i sofisticiranost
objedinjene su u dvije posebne palete.

Watercolours
Definirajte oci s Pearl, Tranquil i Doe sjenilima te Poppy
rumenilom (103067).

Whispers
Naglasite oCi s Lace, Celadon i Poetic sjenilima te
Peony rumenilom (103068).

Oba kompleta sadrZe kistove s dva kraja, s mekanim
kistom na jednom Kraju i zaobljenim kistom na drugom
kraju. To omogucava kontroliranu i preciznu primjenu
suptilnih boja i tekstura koje ¢e naglasiti vasa najljepSa
svojstva.

NOVI SJAJNI RUZ
ZA USNE

Upotpunite izgled ovim novim, kremastim i biserno
sjajnim ruzem za usne. Svaki ima tracak hladnih tonova
u dvije sjajne nijanse: boji leda (pale Icing) (103070) ili
blistavo ruzi¢astoj boji (peachy Ray) (103069).

proizvodi @

Za Serene izgled

Serene objedinjuje jednostavnost prirode i svjeZinu rose
kao prvog prolietnog dana. Razigrana nijansa
propupalog lis¢a daje posebni izraz ovoj elegantnoj
paleti. Crvenilo prolietnog cvijeca preslikava se na vase
obraze i usne. Harmonija ovih boja daje moderni i
razigrani pristup prirodnoj liepoti.

Ovaj Cete izgled ostvariti s Tranquility karticom

uzoraka - br. proizvoda: 217005. Sadrzi Lace,

Celadon, Poetic i Peony nijanse sjenila i rumenila iz

Whispers palete u kutijicama i Ray sjajni ruz za usne,
koji su dostatni za 1-2 nanoSenja.

)/
)

Whispers
(103068)

) leing —
T (103070)
- Watercolours
(103067)

Oci: Obrazi:

@ |z Whispers palete sjenila i @ Na jagodice obraza nanesite
rumenila uzmite Celadon Peony nijansu za zdravi,
nijansu i nanesite preko rumeni sjaj.
cijelog kapka, od linije Usne:
trepavica do pregiba kapka i @ Upotrijebite prirodnu nijansu
razvucite sve do vanjske Ray ruza za usne za prirodni
tre¢ine donje linije trepavica. izgled usana koji daje

& Do Celadon nijanse nanesite ravnotezu cijelom izgledu.
Lace nijansu na pregib
kapka pa sve do linije obrva.

@ Zavrsite s dva sloja crne
maskare koju cete nanijeti
na gornje i donje trepavice..

OZUJAK 2006.



(2)—NOVIproizvodi

"~ USKORO NA T8

HYMM™ za muskarce
novi brijac

Amway ce plasirati na
trziSte novi i poboljsani
HYMM brija¢ s trostrukom
britvicom i zamjenske
britvice kao zamjenu za
trenutni brija¢ s
trostrukom britvicom za
musku njegu.

Na trziste dolazi nakon
isteka zaliha starog, a
ocCekuje se u travnju 2006.
godine.

Detaljnije informacije procitajte u sljedecem broju casopisa AMAGRAM™.

O NA TRZISTU...

PETER ISLAND™

Kako se priblizava proljece i ljeto,
temperature rastu i zrake sunca su sve jace i
Stetnije. S promjenom vremenskih uvjeta
vazno je upotrebljavati proizvode za zastitu
koze od sunca.

Cijela paleta PETER ISLAND *
proizvoda za sunc¢anje i nakon .
suncanja bit ce plasirana na
trZiste ovog prolj

OZUJAK 2006.



NOVIiproizvodi @

ARTISTRY™ krema za

ruke sa ZF |5

Luksuzna hidratantna krema za ruke

zadrzava mladost vasih ruku

Ova krema za ruke protiv starenja trenutno
vlazi, obnavlja i §titi vase ruke. Opskrbljuje kozu
potrebnom vlagom i umanjuje pojavu sitnih bora
| pjegica od sunca, spreCavajuci njihovu
ponovnu pojavu.

# Bogati hidratantni sastojci trenutno obnavljaju
izgubljenu vlagu i ¢ine kozu svilenkasto
mekom. Redovitom primjenom koza ¢e
zadrzati mekocu i podatnost.

# Biljni ekstrakti za posvjetljivanje koze
prikrivaju pjegice i hiperpigmentaciju te
posvijetljavaju i ujednacuju ten.

& ZF 15 i Siroki spektar UV zastite spreCava
prodiranje suncevih zraka u epidermu, a time
i oStecivanje kozZe i preuranjeno starenje.

@ Ucinkoviti antioksidanti umanjuju znakove
starenja kao posljedicu stresova iz okolisa
kako bi vase ruke duze zadrzale mladenacki
izgled.

Upute za primjenu Br. proizvoda:
Svakodnevno po potrebi umasirajte 102205 - 75g

malu koli¢inu na ruke, uklju¢ujuci i
prste. Malim koracima do savrsenstva.
Nanesite 15-30 minuta prije izlaganja
suncu. Ponovo nanesite nakon pranja
ruku, plivanja ili teSkog znojenja.

Za ARTISTRY spa uZitak njege ruku
najprije napravite peeling pomocu
peeling gela za lice (br. proizvoda
100196) i nakon toga nanesite kremu
za ruke za osnovnu njegu.

ARTISTRY.

OZUJAK 2006.



proizvodi

Vise od prirode...
...vise od zivo

Metode uzgoja i proizvodni procesi koji se primjenjuju
u proizvodnji NUTRILITE™ proizvoda govore nam da
dobivamo vise od prirode, kako bi dobili vise od

Zivota.

NUTRILITE™ dodaci prehrani djelomi¢no su bazirani
na zdravoj, cjelovitoj hrani iz jednog jednostavnog
razloga - prehrambene potrebe tijela bazirane su na
zdravoj, cjelovitoj hrani. Neosporivo je da je uloga
svjezih, cjelovitih biljaka u ljudskoj prehrani presudna.
Stotine istrazivanja diljem svijeta pokazala su da
prehrana bogata biljkama poboljSava zdravlje.

Dobro uravnotezena prehrana jedno je od najboljih
ulaganja koje mozete poduzeti za dugoro¢no zdravlje.
Vazno je jesti redovito i uravnoteziti izbor hrane u
pravom omjeru. Ipak, u uzurbanom nacinu zivota cesto
se susre¢éemo s izazovima i aktivnostima koje nas
odvracaju od planiranja i konzumiranja uravnotezene
prehrane.

Sada se vise oslanjamo na hranu koja nam je pri ruci
nego na svjezu hranu. Pa tako postoji vjerojatnost da
negdje u planu prehrane propustate neke vitamine,
minerale i druge hranjive sastojke koji Cine
uravnotezenu prehranu.

Hrana koju jedemo i vjezbe koje radimo mogu imati
veliki utjecaj na nase buduce zdravlje. Prihvacanje
zdravog stila zivota moze pridonijeti postizanju i
odrzavanju vitalnosti organizma te smanjiti rizik od
pojave tegoba vezanih uz stil Zivota.

NUTRILITE™ dodaci prehrani mogli bi odigrati vaznu
ulogu u vasoj uravnotezenoj prehrani jer nadomjestaju
hranjive sastojke koje niste unijeli u organizam zbog
loSeg izbora hrane. MozZete vjerovati da ¢e
NUTRILITE™ dodaci prehrani pomo¢i u stvaranju
prehrambene sigurnosti za svaki zivotni stil i u svakom
Zivotnom razdoblju.

Dobra prehrana podupire vitalnost
organizma i osigurava povecani

kapacitet za fizicke i mentalne "
aktivnosti. 71
e T
)y
1 i
& L

I
v



Vise od prirode...
NUTRILITE koncentrati

Pazljivom obradom sirove se biljke isusuju i koncentriraju u
sitan prasak (zvan koncentrat) koji sadrzi prirodne biljne
hranjive sastojke i fitokemikalije bez vode. lako je svaki
NUTRILITE koncentrat jedinstven, svima je zajedni¢ko to
Sto im je temelj biljka bogata hranjivim sastojcima. Ovi se
koncentrati dodaju mnogim NUTRILITE proizvodima zbog
toga Sto daju Sirok spektar fito-hranjivih tvari (kemikalije ili
sastojci iz biljaka koje ne mozemo svrstati u vitamine i
minerale).

NUTRILITE proizvodi sadrze hranjive
koncentrate s fito-hranjivim tvarima

iz cjelovitih biljaka jer vjerujemo ih je
priroda za to i namijenila.

NUTRILITE™ je vodeca svjetska marka vitamina,

minerala i dodataka prehrani.

(na temelju prodaje iz 2004., poduprto istraZivanjem
koje je proveo Euromonitor International)

Vise od zZivota...
ObveZite se na promjenu

Filozofija uravnotezenog stanja i vitalnosti
organizma Nutrilite Instituta za vitalnost naglasava
sljedece:

TeZiti vitanosti znaci svaki dan odabirati pravu
hranu i dodatke prehrani kada je to prikladno,
vjezbati i odmarati se te primjenjivati zdrave
navike i biti uravnoteZeni u svemu sto cCinite.

Ako odgovarate profilu prosjecne osobe koja Cesto
preskace obroke, ne mijenja hranu, ne spava
dovoljno, ima manje energije, redovito jede vani ili
se Cini iscrplijenom, tada je vrijeme da se obvezete
na promjenu zivotnih navika. Razmotrite ovih pet
nacela i dobijte ono najbolje od svog tijela:

¢ dobra prehrana

# redovita vjezba

# izbjegavanje Stetnih ¢imbenika
4 dovoljno odmora

# pozitivan stav

Primjena ovih nacela doprinijet ce
dugorocnim pozitivnhim uéincima jer
se dobro zdravlje stjece s vremenom.

"=

NUTRILITE

BEST OF NATURE. BEST OF SCIENCE.

OZUJAK 2006.




Ciljani proizvodi za

proljetno

\se\s /J °

ciscenj

Sada kada se zimski mjeseci priblizavaju
kraju, zaboravite na zimsku melankoliju |
osvjezite svoj dom pravim proljetnim
ciScenjem.

Kako bi izbjegli frustraciju koja je obi¢no
popratna pojava svakog Ciscenja,
Amway vam nudi kompletnu paletu
proizvoda za Cis¢enje domacinstva, koji
su specijalno dizajnirani za ciljane
zadatke ciScenja kako bi vas dom bio

Cist, svjez I sjajan.

Cistoca

- L.O._C. L.O.C. Plus L.O.C. Plus
viSenamjensko sredstvo za
sredstvo za Soo -
sredstvo za N e ciScenje tus
Sou ciSéenje kuhinje o
ciSéenje 7477 - 500 ml kabine i kade
0001 -11 8757 - 500 ml
L.O.C. Plus RS L.O.C. Plus blago
sredstvo za
sredstvo za Sou sredstvo za
S CiScenje Sou
ciSéenje stakla kupaonice CiS¢enje
7485 - 500 ml 3854 - 500 ml 0951 - 500 ml

ZoOoOM™ x
AMWAY™ koncentrirano zAaM::IaﬁlTestzr:izzni
Sredstvo za univerzalno tapeciranog
I CiS¢enje pecnice sredstvo za namjeStaja
0014 -11 ciSéenje
100711 -11

8213 -11



oji predstavija razliku.

L.O.C. Plus SEE

L.O.C. Plus SPRAY™

sredstvo za
CiS¢enje metala
0094 - 500 ml

AMWAY™ Vosak
za poliranje
namjestaja

100712 - 400 ml

sredstvo za
CiSc¢enje prozora
8116 - 500 mi

Prodire kroz
masnocu i
prljavstinu na
staklu, prozorima i
ogledalima, Cinedi
ih blistavo
sjajnima.

AMWAY™
GREEN
MEADOWS

Specijalno sredstvo

PURSUE™
sredstvo za
ciS¢enje WC

Skoljke s
organskom
kiselinom
3951 - 750 ml

koncentrirani
osvjeziva€ zraka
8193 - 150 ml

Uklanja neugodne mirise
sa svojim ugodnim
mirisom proljetne livade.

proizvodi—(#)

Odaberite proizvode iz Siroke palete
plasticnih bocica i aplikatora dizajniranih
za uporabu s razlicitim proizvodima iz
Amwayeve pdlete proizvoda. Razvijeni su
kako bi vam olaksali ciscenje.

AMMAY™ Plasti¢na bocica s rasprsivatem + 101712
AMWAY Aplikator za pranje tepiha * 100715
AMWAY Aplikator za pranje tapeciranog namjestaja * 100719
AMWAY Zatvara¢ za mjerenje i izlijevanje 5113
LO.C™ Plus spremnik za maramice ® 101427

Uvijek procitati upute za uporabu prije same primjene proizve
L

/asto ne odaberete

specijalni sezonski
miris?

Home Trend kolekcija sadrZi tri izvanredna \
proizvoda za Ciscenje koji e osvjeZiti i oistiti
vas dom. Njihovi specijalni mirisi pobudit ce vasa
osjetila i uciniti va§ dom uistinu posebnim.

Pikantna kruska b
101958

Miris agruma

101959

Slatka sljiva

102800

Zeleni ¢aj i korijandar
101988

OZUJAK 2006.
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proizvodi

Posebna ponuda iz Artistry

Osnovna njega vase koze

ARTISTRY™ kompleti za svakodnevnu njegu koze razvijeni b3
su za svaku zenu bez obzira na godine ili porijeklo. ':_“i J’t

Krajem svibnja 2004. na poziv prijatelia zapoleli smo Amwayev posao i vec . tf %
prvog mjeseca prisustvovali raznim prezentacijama i treninzima. Vjerujemo s

da uspjesna prodaja proizvoda ovisi o znanju i osobnoj uporabi tih

proizvoda. ARTISTRY™ Josion za obnavijanje koZe je bio prvi proizvod koji

mi je bio predstavlien i kojeg sam od tada pocela koristiti. Sada ga moj muz

takoder koristil Odmah sam pocela osjecati ucinkovitost tog proizvoda,

popravio je problemati¢no stanje moje koZe i smanjio iritaciju. Nakon kraceg

vremena koriStenja moja je koZa postala njeZnija, meksa i hidratiziranija.

J Hidrolipidna skupina koju krema sadrZi je zaista ucinkovit sastojak. i
. Ly Rad s ljudima zahtjeva pristojan izgled
B Vi t
IV:) la.n avpotici koji takoder ukljucuje i zdrav izgled Svaki ARTISTRY komplet za svakodnevnu njegu koze uklju€uje kremu
arjeta Leban y . . Lo, g Lo s
y . koZe. Isprobajte proizvode, istraZite za CiSc¢enije, tonik i hidratantnu kremu - klini¢ki je dokazano da
avpotic njihova svojstva i prednosti, neka vas kombinirano djeluju u tri koraka za ljepsi izgled koze.

Zlatni SN, Slovenija  izgled zabiista te podjelite uzbudjjive

™l - . e
spozngje oko proizvoda sa svima, ARTISTRY™ losion za obnavljanje koZe pospjesuje prirodan proces

uklanjanja odumrlih stanica koze za glatku kozu mladeg izgleda. Formula
ne sadrzi kiseline te je stoga dovoljno blaga za uporabu dvaput dnevno.

Osjetljiva koza a

Posebna ponuda - besplatni tonik za vase potrebe:

Kako biste zapoceli ili poboljsali svoj program njege za savrsenu koZu, odaberite jednu od dolje
navedenih posebnih ponuda koja najbolje odgovara potrebama vase koZe te koje su u
ekskluzivnoj ponudi samo za oZujak 2006:

Besplatni hidratantni tonik za Besplatni tonik za normalnu do Besplatni tonik za osjetljivu kozu:
normalnu do suhu kozu: masnu kozu: Kupite jedan ARTISTRY losion za

Kupite jedan ARTISTRY losion za Kupite jedan ARTISTRY losion za obnavljanje koze, jedan ARTISTRY
obnavljanje koze, jednu ARTISTRY obnavljanje koze, jednu ARTISTRY umirujuéi losion za njegu osjetljive
kremu za njegu normalne do suhe kremu za njegu normalne do masne koze i jedno mlijeko za €iSéenje
koZe i jednu hidratantnu kremu za koze i jedan gel za CiS¢enje normalne osjetljive koze i dobit éete na poklon
¢isS¢enje normalne do suhe koze i dobit do masne koze i dobit ¢ete na poklon ARTISTRY tonik za osjetljivu kozu.
¢ete na poklon ARTISTRY hidratantni ARTISTRY tonik za normalnu do .

; . . Br. proizvoda: 217092
tonik za normalnu do suhu kozZu. masnu koZzu.

Br. proizvoda: 217090 Br. proizvoda: 217091

Ponuda traje do 31. ozZujka 2006.

Iskusite vec danas izvanredne rezultate
ARTISTRY proizvoda za njegu koze!
OZUJAK 2006.



Izvrsni novi okus medu POSITRIM™
PROTEINSKIM PLOCICAMA

Karamel
vanilija

Kao i kod ostalih plo€ica, tako i kod ove s okusom karamel vanilije,

dobit ¢ete hranjivi, proteinski proizvod s visokovrijednim, dijetalnim
vlaknima koja ¢e vam dati poletnost.

Ukoliko:

¢ imate uzurbani,
aktivni nacin Zivota

& preskacete obroke

¢ jedete male porcije
hrane o ili se vasa prehrana
bazira na strogo
kontroliranom unosu
ugljikohidrata

& dosadila vam je
konzumacija stalno
istih namirnica

Probajte hranjive POSITRIM proteinske plocice iz NUTRILITE™
palete proizvoda - s visokim udjelom proteina - koje su uvijek

spremne za jelo!

Svaka proteinska plocica sadrzi 22 grama proteina
vrhunske kvalitete koji osiguravaju svih 9 esencijalnih
amino kiselina. Svaka plocica ima samo 220 kalorija
(920 kJ), manje od 2 grama ugljikohidrata iz Secera i
Skroba te 20 grama iz poliola (alkohola Secera). Poliole
moze konzumirati vecina ljudi, ija se prehrana bazira
na strogo kontroliranom unosu ugljikohidrata. Polioli se
sporo i nepotpuno apsorbiraju iz malog crijeva u krv.

Brzi energetski zalogaj za ljude u pokretu

POSITRIM PROTEINSKE
PLOCICE

U PONUDI 3 IZVANREDNA OKUSA

Ovaj ukusni zalogaj brz je i praktican nacin da
opskrbite svoj organizam potrebnim proteinima bez
dodatnih ugljikohidrata.

Bez umjetnih aroma, boja ili konzervansa. Svako

pakiranje sadrzi 9 plocica od po 60 grama.
101141 - okus kreme od narance
101140 - okus mentol ¢okolade

102617 - okus karamel vanilije

Prehrambena vrijednost Na 100 g

Energetska vrijednost

Proteini

Ugljikohidrati, od kojih
Seceri
Skrob
polioli

Masti, od kojih
zasicene
mono-nezasi¢ene
poli-nezasi¢ene
kolesterol

Vlakna

Natrij

Kalcij

220 kcal (920 kJ)
229

23 ¢
0,2g
1,79
2049
8g
1,49
6,29
0449
5mg
29
0,39
200 mg

365 kcal (1525 kJ)
379
38¢g
0,3g
2,749
33 g

13 g
2,39
10,3 g
0,79
8,3 mg
339
059
333 mg

NUTRILITE.

Best of Nature. Best of Science

Nutrilite je vodeca svjetska marka vitamina, minerala i dodataka prehrani

(podaci se temelje na prodaji iz 2004. godine, izvor: Euromonitor International)
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W poslovneinformacije

Amway vikend otvorenih vrata u Koprivnici

I ove poslovne godine Amway ¢e u vedim NUTRILTT Em%

gradovima Hrvatske organizirati vikende SAG, I N1TOUE
otvorenih vrata. Ovaj mjesec vikend otvorenih BODRY SERIES. XCOOK

vrata odrzat ce se u Koprivnici.

Koprivnica, Hotel 'Podravina’, (Hrvatske drzavnosti 9)

12. oZujka, nedjelja, pocetak: 12.00 sati
Ove godine odlucili smo pruZiti vam nesto novo i zanimljivo!
Dane otvorenih vrata zamislili smo kao uzbudljivo putovanje kroz Amwayevu
povijest i proizvode.
Izlozit ¢emo i voditi vas kroz sve linije Amwayevih proizvoda, pruziti vam
prakti€na znanja i pokazati kako to doista u praksi nasi proizvodi djeluju.
Vjerujemo da ¢e ovakav interaktivan i dinami¢an program zainteresirati vas i

ARTISTRYTM . vase stranke te vas zeljno oekujemo!

dekorativha kozmetika

proljetni trendovi u KATALOSKI PROIZVODI

Sminkanju

14. ozujak, utorak u 18:00 Cijene za tri proizvoda sa zadnje strane kataloga kataloskih proizvoda (Viseca

u Zagrebu, Amway, J. Loncara 3 mreza, br. proizvoda: 960913, Komplet od dva jastuka, br. proizvoda: 960912 i
e Komplet od tri vrtna ukrasa Tiffany, br. proizvoda: 960911) dobivene su

Sredstva za Cis¢enje u naknadno te zbog toga nisu objavljene u cjeniku. Sada ih objavljujemo u

domacinstvu i novi Amagramu, a s 1. rujnom objavit ¢emo ih i u cjeniku.

L.O.C. Plus proizvodi
28. ozujak, utorak u 18:00
u Zagrebu, Amway, J. Lon¢ara 3

Kasna obnova c¢lanarine

Od 01. veljace 2006. godine zapoceo je period kasne obnove ¢lanarine u
iznosu od 245,00 HRK koji ¢e trajati do kraja mjeseca lipnja.

Svi €lanovi koji do sada nisu obnovill €lanarinu za poslovnu godinu 2005/2006
trenutno su neaktivni zbog neobnove ¢lanarine i ne mogu nista niti narucivati
niti kupovati dok se ¢lanarina ne obnovi.

Clanarinu je moguée obnoviti uz Zamolbu za reaktivacijom na sljedeé¢e nadine:
- uplatom na ziro racun 2360000-1101397958 (pod poziv na broj potrebno je
navesti Amway broj ¢lana), kopiju uplate potrebno je dostaviti na nasu adresu
Josipa Lon¢ara 3, 10090 Zagreb ili na fax broj 01/30 31 930;

- kreditnom karticom (VISA, EC/MC, DINERS, AMEX).

VEBSO mogucnosti
11. travanj, utorak u 18:00
u Zagrebu, Amway, J. Lon¢ara 3

Reguliranje tjelesne
tezine s NUTRILITE
proizvodima

25. travanj, utorak u 18:00

u Zagrebu, Amway, J. Lon¢ara 3

Clanovi koji niti u ovom periodu ne obnove ¢&lanarinu za poslovnu godinu
2005/2006 biti ¢e ispisani.

Amwayeva
prijava

PREDSTAVLJANJE PROIZVODA U OSTALIM
DIJELOVIMA HRVATSKE .

Molimo vas da
obvezno
popunjavate dio na
Amwayevoj prijavi
koji se odnosi na

SNP-i i dalje mogu narucivati predavanja za svoje grupe i u PRISTANAK NA UPORABU
ostalim dijelovima Hrvatske. Sakupite minimalno 35 ucesnika i OSOBNIH PODATAKA.

organizirajte adekvatan prostor, a Amway ¢e o svom trosku Te informacije su obavezne i bez

poslati stru¢nog predavaca. njih neéemo biti u mogucnosti

obraditi Prijavu.

T,
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Promjena sastava kompleta od 100 i 200 VB

S promjenom cijena proizvoda djelomi¢no se promijenio i sastav kompleta od 100 i 200 VB. U nastavku

mozZete vidjeti listu proizvoda za oba kompleta.

Komplet proizvoda od 100 VB

DISH DROPS™ sredstvo za pranje suda (0228)

L.O.C.™ viSenamjensko sredstvo za CiS¢enje (0001)

L.O.C.™ Plus sredstvo za CiS¢enje kuhinje (7477)

L.O.C. Plus sredstvo za CiSc¢enje stakla (7485

SA8 SOLUTIONS sprej za uklanjanje mrlja prije pranja

(0799)

SA8™ prasak za pranje djecjeg rublja (100779)

7. SA8 SOLUTIONS™ izbjeljiva¢ za sve vrste tkanina
(100273)

8. BODY SERIES™ osvjezavajuéi gel za tijelo (2162)

9. BODY SERIES dezodorans antiperspirant u stiku
(100276)

10.SATINIQUE™ Sampon s blagim regeneratorom (2 u 1)
(5030)

11.GLISTER™ viSenamjenska pasta za zube s fluorom
(6833)

12.GLISTER c¢etkica za pranje zuba (100957)

13.NUTRILITE™ Daily (5987)

14.NUTRILITE Kalcij magnezij za zvakanje (5847)

15.NUTRILITE Acerola C (4288)

16. AMWAY™ Plasti¢na bocica s rasprsivacem (101712)

S

o

Komplet proizvoda od 200 VB

17.L.0.C. Plus vlazne maramice za CiS¢enje (3897)

18.DISH DROPS SCRUB BUDS™ spuzve za CiS¢enje od
nehrdajuceg Celika (6407)

19.NUTRILITE Vitamin B kompleks (7337)

20.NUTRILITE Prirodni multikaroten (8058)

21.AMWAY Sredstvo za pranje auta (8708)

22.SILICONE GLAZE™ sredstvo za poliranje auta (8967)

23.L.0.C. Plus sredstvo za redovito ¢iS¢enje tus kabine i
kade (8757)

24.L.0.C. Plus sredstvo za CiS¢enje kupaonice (3854)

25.BODY SERIES hidratantni losion za ruke i tijelo (2175)

26.ARTISTRY™ losion za obnavljanje koze (100240)

27.ARTISTRY peeling gel za lice (100196)

28.ARTISTRY odstanjiva¢ Sminke s ociju .]..,,.,

i usana (4662) Ja ~§,~$’,;;
29.HYMM™ pjena za brijanje (102880) S, A, ‘
30.HYMM balzam poslije brijanja 4 y ;~$&

(102881) / 3,@@/
+ Komplet proizvoda od 100 VB ;&§

MEDUNARODNI SPONZOR

njihove drzave, koji je zato njihov nacionalni sponzor.

Amway posla u vasoj drzavi.

U zadnije vrijeme obratilo nam se vise SNP-a s upitima o medunarodnom sponzoru i razlici izmedu nacionalno i skrbnicki (foster)
sponzorirane noge. Veéina SNP-a/SK+-a nema medunarodnog sponzora, jer im je Amway poslovnu priliku predstavio netko iz

Samo u slucaju, kada vam je Amway poslovnu priliku predstavio netko iz druge drzave, to je vas prvi odnosno medunarodni sponzor.
Medunarodni sponzor vam zatim pomaze pronaci sponzora skrbnika (foster sponzora), koji ¢e vam pomoci pri gradniji vaSeg

Dok skrbni¢ka (foster) skupina ne ostvari 21% nagrade za uspjeSnost, skrbnicka (foster) skupina je za skrbnickog (foster) sponzora
jednako vrijedna kao i njegove nacionalno sponzorirane skupine, koje nemaju medunarodnog sponzora.
Kada pak skrbnicka (foster) skupina ostvari 21% nagrade za uspjeSnost, skrbnicki (foster) sponzor dijeli 4% nagrade za vodstvo s

OZUJAK 2006.



@ poslovanje

OD SADA NA TRZISTU!

DODATAK VASEM
KATALOGU PROIZVODA ZA

2 O O 6 I . : Ovaj je dodatak opremljen
. e LalblaS = najnovijim nadopunama
: Amwayevog portfelja, a
a sadrZi detaljnije informacije o:

¢ novoj ARTISTRY™ paleti boja
sjenila i rumenila

» - ¢ novim proizvodima unutar E.
FUNKHOUSER™ NEW YORK
profesionalne linije proizvoda

1 ¢ zastiti od sunca s novom PETER
- ISLAND™ paletom proizvoda za
£ suncanje
s, ‘,

Dodatak koristite zajedno s
katalogom proizvoda koji vec¢ imate i
svijet Amwayevih kvalitetnih
trgovackih marki i proizvoda bit ce
vam nadohvat ruke.

Dodatak Amwayevom katalogu proizvoda (br. proizvoda: 1945)

SATINIQUE™ sprej za zastitu i jacanj
kose - prestanak proizvodnje

Obavjestavamo vas da prestajemo s proizvodnjom SATINIQUE™ spreja za
zastitu i jacanje kose (br. proizvoda: 5065), koji ¢e zamijeniti novi proizvod:
SATINIQUE sprej za zastitu obojane kose od isuSivanja. Ovaj ¢e proizvod imati
svojstva spreja za zastitu i jacanje kose te neke dodatne prednosti vezane uz
zastitu obojane kose.

Novi sprej za zastitu obojane kose od isuSivanja bit ¢e plasiran na trziSte na E‘i
jesen 2006. godine, a sprej za zastitu i jatanje kose moci ¢ete nabaviti sve do
plasiranja novog proizvoda na trziste, tj. do isteka zaliha. S’-T' HIQU E

Lagveiond Lock in

SATINITIQUE T

Repairs, strengthens and protects in one use.

. . TAREEY by |75
5;.5:);:|zvoda. - Fa
J'.nrn i R
i g
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- BODY SERIES.

BODY SERIES™ hidratantna krema za lice
i tijelo u stiku+ - prestanak proizvodnje

S velikim vas Zaljenjem obavjeStavamo da prestajemo s
proizvodnjom BODY SERIES™ hidratantne kreme za lice i
tijelo u stiku+ (br. proizvoda: 101058). O datumu isteka
zaliha bit ¢ete pravovremeno obavijesteni u sljede¢im
brojevima ¢asopisa AMAGRAM™.

Razumijemo vaSe razoc€aranje zbog prestanka proizvodnje
ovog proizvoda. Primite nase iskrene isprike za sve
neugodnosti koje smo vam time prouzrocili te vam unaprijed
zahvaljujemo na razumijevanju.

OZUJAK 2006.




proizvodi
Vrijeme za promjenu?

eSpring™ uredaj za prociS¢avanje vode
predstavlja revoluciju u pruzanju Ciste,
bistre vode izvrsnog okusa koju vi i
vasa obitelj mozete svakodnevno
konzumirati.

Bez pravilnog tretmana vasa voda moze biti
potencijalno zagadena! Moze izgledati naoko dista,
a istovremeno biti izrazito zagadena ukoliko ne
prode odgovarajuéi tretman.

eSpring sustav za prociS¢avanje vode:

« uklanja preko 140 potencijalnih zagadivaca koji
djeluju na zdravlje i unistava preko 99,99%
bakterija i virusa potencijalno prisutnih u vodi za
pi¢e

* znatno poboljSava okus, miris i bistrinu vode

* primjenjuje jedinstvenu naprednu tehnologiju

* ima dokazano ucinkovito djelovanje - NSF certifikat

No, te su prednosti znatno smanjene, ukoliko se nakon
godinu dana ili nakon 5 000 litara potroSene vode ne

zamijeni filtar na bazi ugljena, ovisno $to prvo uslijedi. e [ B (LS

J t I I ) Kako cete znati kada je potrebno zamijeniti filtar?
este Il znail : Elektronski kontrolni sustav prati vrijeme i uporabu sustava kako

Ljuske kokosa sluze kao izvor SiI’OVOQ bi se to¢no odredilo v.r.uer.n'e trajanj? r:)unjema. Kad.Je flllt.ar
potrebno odmah zamijeniti, uz zvucni se signal pojavljuje

materijala za ugljen koji se vizualna poruka koja trepti te stoga korisnici ne moraju pogadati
upotrebljava u spremnicima filtra. LGl DT

Zahvaljujuc¢i dizajnu eSpring uredaja za prociS¢avanje vode
zamjena je jednostavna i prakti¢na. Jednostavno skinite gornji
pokrov, odvrnite prsten kucista filtra i pomoc¢u drske izvadite

Nastavite UZIVati kucidte fltra.
u CIStO] i bistroj

vodi izvrsnog okusa zahvaljujuci
eSpring uredaju za procCis¢avanje vode

te jo$ danas narucite novi filtar.
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ARTISTRY™ proizvodi

zvoda
¢ina
ovni %
na za

Izvoda

100282 TIME DEFIANCE™ intenzivni serum za
obnavljanje koze 1 kompl. 35) 117,77 1.087,00 1.326,14 1.790,29
102205 Krema za ruke ZF 15 759 35 10,40 96,00 117,12 158,11
100196 Peeling gel za lice 125 ml 35 12,03 111,00 135,42 182,82
ARTISTRY™ Tranquility dekorativna kolekcija
103069 Sjajni ruz za usne - Ray 1 kom. 85} 6,61 61,00 74,42 100,47
103070 Sjajni ruz za usne - Icing 1 kom. 85} 6,61 61,00 74,42 100,47
103067 Komplet u kremi za o¢i i obraze - Watercolours 1 kom. 35 15,60 144,00 175,68 237,17
103068 Komplet u kremi za odi i obraze - Whispers 1 kom. 35 15,60 144,00 175,68 237,17
SATINIQUE™
101825 Serum za tretman vlasista 1 kompl. 30 17,55 162,00 197,64 256,93
Sredstva za &i8¢enje u domadinstvu
0001 L.O0.C.™ visenamjensko sredstvo za ¢iScenje 11 30 3,90 36,00 43,92 57,10
7477 L.0.C.™ Plus sredstvo za ¢iSéenje kuhinje 500 ml 30 2,60 24,00 29,28 38,06
8757 L.O.C.™ Plus sredstvo za redovito ¢i§¢enje
tu$ kabine i kade 500 ml 30 2,82 26,00 31,72 41,24
7485 L.O.C.™ Plus sredstvo za ¢iS¢enje stakla 500 ml 30 2,82 26,00 31,72 41,24
3854 L.O.C.™ Plus sredstvo za ¢iS¢enje kupaonice 500 ml 30 2,82 26,00 31,72 41,24
0951 L.O.C.™ Plus blago sredstvo za ¢icenje 500 ml 30 3,90 36,00 43,92 57,10
0014 AMWAY™ Gel za ¢i$éenje pecnice 500 ml 30 3,58 33,00 40,26 52,34
8213 ZOOM™ konc. univ. sredstvo za ¢i$éenje 11 30 4,01 37,00 45,14 58,68
100711 AMWAY™ Sampon za pranje tepiha i
tapeciranog namjestaja 11 30 4,12 38,00 46,36 60,27
0094 L.O.C.™ Plus sredstvo za CiS¢enje metala 200 ml 30 3,03 28,00 34,16 44,41
100712 AMWAY™ Vosak za poliranje namjestaja 400 ml 30 3,14 29,00 35,38 45,99
8116 L.0.C.™ Plus SEE SPRAY™ sredstvo za
¢is¢enje prozora 500 ml 30 4,33 40,00 48,80 63,44
3951 Pursue™ 750 ml 30 4,33 40,00 48,80 63,44
8193 GREEN MEADOWS™ konc. osvjeziva¢ zraka 150 ml 30 3,36 31,00 37,82 49,17
Dodaci prehrani
NUTRILITE™ POSITRIM proteinske plocice 9 kom. 30 13,87 128,00 156,16 203,01
101140 Okus mentol ¢okolade
101141 Okus kreme od narance
102617 Okus karamel vanilija
Promocije
100186 eSpring™ zamijenski filtar 1 kom. 30 96,82 894,00 1.090,68 1.417,88
ARTISTRY™ kompleti za njegu koze 1 kompl. 35 38,03 351,00 428,22 578,10
217090 Komplet za normalnu do suhu kozu
217091 Komplet za normalnu do masnu kozu
217092 Komplet za osjetljivu kozu
Kompleti od 100 i 200 VB
200698' Komplet od 100 VB 1 kompl. zbr. osn. post. 100,42 927,00 1.137,04 1.463,02
200699° Komplet od 200 VB 1 kompl. zbr. osn. post. 204,67 1.889,00 2.310,68 3.009,75
Literatura
201643 ARTISTRY™ broSura za stranke 5 kom. 0 0 0 40,50 40,50
200448 BroSura “Najbolje od Amwaya” 5 kom. 0 0 0 45,30 45,30
217005 ARTISTRY™ Tranquility kartica sa testerima 1 kom. 0 0 0 16,50 16,50
217109 ARTISTRY™ Kartica boja 5 kom. 0 0 0 22,90 22,90
1945 Dodatak Amwayevom katalogu proizvoda 1 kom. 0 0 0 1,45 1,45
205496 ARTISTRY™ vrecica 10 kom. 0 0 0 40,25 40,25
205066 Katalog kataloskih proizvoda 1 kom. 0 0 0 9,75 9,75
100075 Informacije o proizvodima i prodaji 1 kom. 0 0 0 35,00 35,00
0013 Amwayev cjenik 1 kom. 0 0 0 3,70 3,70
204244 BroSura Zdruzene linije sponzorstva 1 kom. 0 0 0 2,90 2,90
215732 Letak “Prava prilika za vas” 10 kom. 0 0 0 27,45 27,45
Katalo3ka proizvodi
960913 Vise¢a mreza 1 kom. 20 14,75 136,00 322,08 386,50
960912 Komplet od 2 jastuka 1 kompl. 20 10,61 98,00 239,12 286,94
960911 Komplet od 3 vrtna ukrasa Tiffany 1 kompl. 20 7,37 68,00 165,92 199,10
' Cijena s popustom od 10% iznosi 1.023,34 HRK ? Cijena s popustom od 20% iznosi 1.848,54 HRK

OZUJAK 2006.



Zdrava kosa
od korijena do

vrha

Prekrasna kosa pocinje od vlasista.

SATINIQUE™ serum za tretman vlasista predstavlja
vrhunsku njegu, no i najnaprednije znanstveno dostignuce
zahvaljujuéi ceramidnom infuznom sustavu s vitaminima,
antioksidantima i lipidima. Jednostavno utrljajte u viasiste i
iskusit cete potpuno nov nacin hidratacije, njege, zastite i
osvjezenja vaSeg vlasista.

Njega vlasista je najmoderniji tretman u elitnim salonima
posvuda u svijetu, a sada je i vi mozete isprobati. Vasa ¢e kosa
na taj nacin postati Cvrsta, glatka i zdravijeg izgleda.

Evo nekoliko karakteristika SATINIQUE seruma za tretman
vlasiSta koje su se pokazale prilikom testiranja:

@ Brzo prodire u vlasiste i kosu te trenutno pruza potrebnu
dodatnu vlaznost, a unutar prvih sat vr.emena nakon primjene
dolazi do 83% porasta vlaznosti u prosjeku.

@ Jaca prirodnu barijeru zadrzavanja vlage vlasista te

Preporucena uporaba: Upotrebljavajte jednu bocicu
svaki drugi dan tijekom programa obnavljanja
vlasista u trajanju od 15 dana krajem ljeta i onda
ponovo krajem zime. Kako bi zadrzali dobivene
prednosti, dva puta tje tiekom ostatka godine
prlmjenju1te uobié ajen d':mz ode za njegu kose.

L) L
_||_I'JJ ﬂ‘

“Br. proizvoda:

101825, 8 bocica

po 6ml

Urednica: Zeljka Radinovié
Dizajn, gra
priprem

Nakladnik:

Tel. Odjela za odnose sa
strankama:
Faks:

Tel. tajnistva:
Faks:

e-mail:

aquadesign
Amway d.o.o.

Amwayevim distributerima se dozvoljava kopiranje bilo kojeg

Elanka pod uvjetom da je &lanak $tampan u cijelosti i ima
napomenu:
“Tiskano s dozvolom Amway d.o.0.”
© Amway d.o.o
Josipa Lonc¢ara 3, 10090 Zagreb

Ziro racun:

amway_croatia@amway.com
e-mail za naruéivanje: croorder@amway.com
2360000-1101397958

omogucava vlasiStu da odrzi povecanu hidrataciju do 24 sata.
4 Na taj nacin kosa postaje glatka, dok je nakon samo jedne

primjene za 70% lakSe rasc¢esljati kosu.

@ Nakon zavrSetka programa obnavljanja vlasista u trajanju 15
dana kod ispitanika je utvrdeno smanjenje ljustenja suhog

vlasista za 53%*.

@ Kosa pokazuje i znatno poboljSanu elasti¢nost nakon samo
jedne primjene, ¢ime postaje otpornija na pucanje i cvjetanje

vrhova.

* Klinicki Je dokazano da serum za tretman viasista smanjuje ljustenje uzrokovano suhim ili
nedovoljno njegovanim vlasistem, a koje nije povezano s prhutom. Preporu¢amo redovitu
uporabu blagotvornog SATINIQUE sampona protiv prhuti kako biste direktno djelovali na prhut,

dok serumom za tretman vlasista njegujete i hranite svoje vlasiste.

SAT I Q U

=

Radno vrijeme PUC-a
(01) 3031 900
(01) 3031 930
(01) 3031 910
(01) 3031 940

PONEDJELJAK - PETAK

ZADNJA SUBOTA U MJESECU

Subotom, nedjeljom, praznicima i prvi radni
dan u mjesecu PUC je zatvoren.

Radno vrijeme ureda
PONEDJELJAK - CETVRTAK
PETAK

Repairs, strengthens and protects in one use.

11.00-18.00
09.00-13.00

09.00-15.00
09.00-13.00




