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(2 —poslovanje

Rekli smo da ce biti proslava
kao nijedna do sada... to
smo i mislili!

Dijamanti i viSe znacke, u cijelom svijetu, slavit ¢e
Amwayevu 50 godisnjicu u prisustvu, ne jednog, ne dva vec
5 svjetskih renomiranih zabavljaca... kakva ce to fantasticna
proslava biti!

® WYNTON MARSALIS - jedan od najistaknutijih jazz muzicara naseg
vremena... Ostvario je 16 klasi¢nih i vise od 30 jazz produkcija... osvojio je devet
Grammya... i dobio je Pulitzerovu nagradu za muziku, prvi puta je nagraden za
jazz izvedbu.. WYNTON MARSALIS!

o LEANN RIMES - Usla je u povijest kada je njena pjesma, Blue, ostvarila prvo
mjesto na top ljestvici kada je imala samo 13 godina... Sada u svojim 20-tim, ova country
pjevacica je prodala vise od 37 millijuna albuma. Osvojila je dva Grammmya i brojne druge
country i pop muzicke nagrade... LEANN RIMES ¢e nam se pridruziti.

® STING - Prodao je viSe od 45 millijuna ploca i dobio viSe od 16 Grammy nagrada za
svoj rad. Prije pocetka svoje solo karijere, bio je glavni pisac pjesama, vodedi pjevac i bas
gitarista rock grupe, The Police. Kladim se da znate o kome sada govorimo... STING ¢e
nastupiti zadnju vecer na nasoj proslavi u Adi!

® THE BLUE MAN GROUP - Nas prvi nastup u Las Vegasu, u sastavu tri muskarca
koji su poznati po svojim talentima... njihovoj tihoj komediji... i vierojatno jedini nastup na
kojem se prije nastupa dijeli poncho... nastupit ¢e THE BLUE MAN GROUP!

® SIR ELTON JOHN - Nastupit ¢e na zadnjoj veceri proslave u Las Vegas, on je jedan
od dominantnih snaga rocka i popularan muzicar vise od 40 godina... Ima viSe od
50 Top 40 hitova ukljucujuci sedam uzastopnih #1 albuma... imao je 59 Top 40
singlova i devet #1 hitova. Osvojio je pet Grammy nagrade i 1994. postao je dio
Rock and Roll Hall of Fame. Cetiri godine kasnije postao je vitez... SIR ELTON
JOHN!
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ldemo dalje,

Mi smo uspjesna, jaka kompanija — o tome
nema sumnje. | ponosni smo $to smo sve
to postigli u posljednjih 50 godina. Ali biti
samo uspjesan i jak nije dovoljno, jer svi
znamo da mozemo i dalje, i bolje.

Jedan od nasih prioriteta ove godine je
obratiti paznju na linije proizvoda i cijene
iz perspektive potrosaca. Moramo znati
sto ljudi zele i koje proizvode mozemo
ponuditi, a koje ¢e stranke htjeti kupiti.
Takoder, trebamo znati koje e cijene biti
najprihvatljivije za kupnju proizvoda od vas.

U posljednje tri godine utrostrucili smo
budet za istrazivanje, a to smo ucinili iz

brze

vrlo dobrog razloga — jer zelimo otkriti
Sto misle potrosaci. Kada otkrijemo koje
proizvode Zele potrosaci, odmah to
proslijedimo u laboratorij, proizvedemo i
plasiramo na trziste - brzo!

Zelimo imati u ponudi Sto je viSe moguce
proizvoda po povoljnim cijenama jer nista
vise ne pomaze vasem poslu od nekoga
tko voli proizvode koje vidi i koje moze
kupiti po dobroj cijeni.

S ponudom najboljih proizvoda i pravom
cijenom modi éete ostvariti najvise od ove
prilike. A pomaganje vama da postanete
uspjesni je nas najvedi prioritet.
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Kupnjom Kalendara 2009.
podrzat ¢ete UNICEF-ove
obrazovne i zdravstvene

projekte u cijelom svijetu.

Br. proizvoda: 107071

pakiranje od 5 kalendara i 5 omotnica
(ograniceno trajanje) — 45,14 HRK
Dimenzije otvorenog kalendara:
31cm x 19 cm

Neka 2009. bude godina kampanje
Jedan po jedan

2,5cm visina

S ponosom nosite znacku Alex
i budite primjer drugima kako
mala gesta moze ucniti mnogo
za mnoge

Br. proizvoda: 107069 -
18,30 HRK

unicef &

Pomognite UNICEF-u da
pomogne djeci. Donirajte — to
je tako jednostavno.

Br. proizvoda: 101568
za donaciju 8,00 HRK

\)
)




Daje li bozi¢no i novogodisnje slavlje osjecaj uzbudenja o godini koja je pred vama?
Obecali ste da cete ove godine raditi drugacije?

Dakle, ovdje mozete napraviti prve korake prema postizanju financijeskih rezultata u
buducnosti, za vas, vasu obitelj i vas posao.

Godisnja nagrada za Q12 Platine nudi dodatnih 36.600,00 HRK u
poslovnoj godini 2008./09.

Kvalifikacijski kriteriji:

1. Postici 12 kvalificiranih mjeseci (Q12)

2. Postici ciljani volumen za svaku godinu kvalifikacije
3. Odrzavati najmanje volumen iz prethodne godine*

Budite sigurni da znate kako cete zaraditi ovaj fantasticni dodatni bonus

— pitajte svoju Platinu iz gornje linije za informacije o kvalifikacijama i kako ih postici
ili se obratite Amway d.o.o. ili pogledajte internet stranice na www.amway.hr
Imate neke od najboljih proizvoda, fantasti¢ne vode i kontinuiranu podrsku, a sve u
svrhu vaseg uspjeha.

* SiP volumen je grupni volumen, ukljucujudi volumen vasih donjih linija srebrnog/zlatnog ANP-a,
ali bez volumena nekvalificiranih Platina.

Amway

SIP®
Europe




Razine uspjesnosti u Hrvatskoj i Sloveniji

Bernard Cupi¢ i Sanja Vale Cupié, Hrvatska
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- RUJAN

«Z.» SREBRNI SAMOSTALNI Bevc Peter
 NOSITELJI POSLA

dipl. ing. brodogradnje i dipl. ekonomistica

[ > REYZ LISTOPAD
Melina Mlekuz i Simon Krajnc, Slovenija “@!’ °

Bakoti¢ Mirjana i Petar
Vesi¢ Nermina i Damir

—

&> SREBRNI SAMOSTALNI
. NOSITELJI POSLA

ekonomska tehnicarka i alatnicar

(573 LISTOPAD
lvica i Tamara Osibov, Hrvatska -

Jelenc Sandi i Sanda

Pensa Vedrana

Peri¢ Ivan i Peri¢ Jezernik Andreja
Rutar Mirjam i Franci

Vodopia Robert i Andreja

—

“Z . SREBRNISAMOSTALNI
= NOSITELJI POSLA

automehanicar i ekonomistica

Vinko Trcek, Slovenija

—

%2> SREBRNISAMOSTALNI
~ NOSITEL) POSLA
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Razine uspjesnosti u Europi

Iryna i Taras Demkura
Ukrajina

.. KRUNSKI
AMBASADORI

Tijekom proslih godina Taras i Iryna su postigli nove nivoe kvalifikacija.
Kvalificirali su se kao Krunski Ambasadori u Isto¢noj Europi i kao Osnivaci
Dvostrukih Dijamanata u Rusiji. Radili su kao uitelji. Zive u slikovitom gradu
Termopilu u zapadnom dijelu Ukrajine. Uzivali su u svom radu s djecom,

ali kada su se suocili s financijskim problemima, bili su prisiljeni razmisljati u
drugom smijeru. Probali su razlicite aktivnosti, ali su postigli samo trenutacne
rezultate. Oni misle da su promjene osnovni dio Zivota, zbog toga su jedne
zimske veceri donijeli pozitivhe promjene u svojem zivotu. Te veceri im je
predstavljena Amwayeva mogucnost. To je za njih bila Sansa da zapocnu
svoj vlastiti posao s Amwayem, stabilnom kompanijom na koju se mozete osloniti. Taras i Iryna misle da su im Jim i Nancy
Dornan, Hans i Eva Nusshold pomogli da razviju svoje vjestine u ovom poslu. Pruzena im je moguénost da koriste svoja iskustva.
Kazu da Amwayeva poslovna mogucnost nije samo posao za vode koji su sposobni voditi ljude, ve¢ i sposobnost da razviju tim.
Pronasli su se u radu s cijelim timom kao linijom sponzorstva i kao Amwayevi nositelji posla unutar njihove grupe. “MozZemo sa
sigurnoscu redi da se zbog Amwayeve poslovne moguénosti mogu ostvariti sve ambicije ako imate samopouzdanja i naporno
radite” — kazu Taras i Iryna. Sada se raduju putu u SAD-e na koje su pozvani kao Krunski Ambasadoti.

“Zelimo uspjeh u poslu svima, da postave svoje ciljeve i ostvare ih. Vazno je ne odustati, nikada”.

SIJECAN]J 2009.
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Alexander i Lora Dobler
Njemacka

@ KRUNE

Kada su Lora i Alexander Dobler zapoceli svoj Amwayev posao nisu mogli

ni zamisliti da ¢e iza sebe jednom imati 15 vrlo uspjesnih godina. Ali njihov
entuzijazam za Amwayeve proizvode kao sto su ARTISTRY™ i NUTRILITE™

i njihovu sklonost da rade zajedno s ljudima koji su im pomogli da dospiju tu
gdje su sada. Oni su jedni od najuspjesnijih poslovnih partnera u Njemackoj

i Europi. Trenutno su bili svjesni mogucnosti koje je nudio Amwayev posao.
Shvatili su koje su prednosti neovisnosti i kontrole uspjeha. “Nema ogranicenja
za uspjeh. Svaki dan motiviramo nove ljude i nudimo im uzbudenja moguénosti
Amwayevih poslovnih ponuda. Kvaliteta izvanrednih proizvoda pridobila je
zainteresirane ve¢ na prvoj prezentaciji koju je odrzala Lora. Njihov sin Arthur je upoznat s poslom i ve¢ pomaze roditeljima kada
su oni odsutni na poslovnim putovanjima.

Lora i Alexander savjetuju nove poslovne partnere da zapocnu svoj posao uspjesno, daju im mnogo paznje i trude se da ne
odustanu. Slijedeci svoje vlastite principe uspjeli su i u izgradnji svojih medunarodnih poslova. Ne rade samo u Europi ve¢ su
pokrenuli svoje poslove i u SAD-u.

Kada su kod kuce, uzivaju u slobodnom vremenu provedenom s obitelji. “Amway je omogucdio savrSenu kombinaciju naseg
privatnog Zivota i obitelji s poslom,” misli Lora. U buducnosti zele privu¢i mnogo ljudi s poslovhom mogucnosti i dati im priliku da
Zive isti ispunjeni zivot koji su zivjeli.

IZVRSNI
DIJAMANTI

Radili smo kao prevoditelj, inZinjer i ekonomist. Uvijek smo Zeljeli izvrstan zivot, istrazivati
svijet, susretati interesantne ljude i uciti o novim stvarima. NaS§ Amwayev posao nam je sve
to omogucio. Nas put do Izvrsnih Dijamanata nije bio spektakularan, ali nas je naucio kako
biti strpljiv i uporan. Sada znamo Stu su nasi mentori mislili kada su rekli: “Uspjeh znaci drzati svakodnevnu disciplinu”.

Postizanjem novih nivoa kvalifikacije, moZzemo promatrati i uzivati u uspjehu poslovanja ANP-a. Vrlo smo ponosni na nas tim i
njihovo postignuce. lako aktivno radimo, uzivamo u vrlo srethom Zivotu s nasim dvjema kéerima — Martom i Adom koje se vesele
budu¢em radu u Amwayu.

SIJECAN]) 2009.
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IZVRSNI
DIJAMANTI

Zahvaljujuci velikom uspjehu Davida Setzera, naseg sponzora, mentora i trenera, postali
smo Izvrsni Dijamanti. Od samog pocetka on nam je pomagao da se popnemo tako
visoko. Samo zamislite kako se mi osje¢amo u ulozi sponzora i voda, znajuéi da smo dobar
primjer za nasu grupu. 2005. smo postali Osnivaci Smaragda, 2007. Dijamanti i 2008. Izvrsni Dijamanti!!!

Uisinu smo izgradili Amwayev posao, promovirali proizvode, naucili i provjerili da Amwayev posao poboljsava sva podrucja naseg
Zivota. Zahvaljuju¢i Amwayevom poslu, nase obitelji imaju vrlo ugodan Zivot , a mi imamo mogucnost da putujemo po cijelom
svijetu. Zamislite Sto Zelite i kako Cete se osjecati kada postignete svoje ciljeve.

IZVRSNI
DIJAMANTI

Ludmyla i Anatoliy Kleimenovy upoznali su se kada je Ludmyla dosla studirati na uciteljski
trening institut, a Anatoliy je bio dobro poznati u SSSR-u kao igrac¢ hockeya.

Kao i mnogi ljudi na pocetku 1990-te njihova obitelj je imala tradicionalni posao. Na
kraju su sve izgubili, svoje nade, mir i uStedevinu. Ali oni nikada ne odustaju. Pronasli su novi nacin — to je bio pocetak njihovog
Amwayevog posla. Odjednom su Ludmyla i Anatoliy shvatili da je to njihova buducnost.

Sada imaju odlican posao i kazu da je to zahvaljujuci stalnom razvoju kompanije za koju su sigurni da ima buducnost, posebno
sada kada imaju svoje prvo, dugo ocekivano unuce!

IZVRSNI
DIJAMANT

Pocela sam izgradivati svoj posao sa svojim suprugom Laszlém u vrijeme kada smo oboje
radili kao profesori na srednjoj skoli. Postigli smo kvalifikaciju Dijamanta i zajedno putovali
svijetom, ali vazniji za nas su bili novi kontakti koje smo ostvarili Amwayevim poslom.

Za razliku od financijske nezavisnosti koju smo postigli, najvrednija stvar za mene je mogucnost kontinuiranog obrazovanja

i osobnog razvoja. lako je moj suprug preminuo, ljubav i podrska koju mi je davao pomogli su mi da se nauc¢im nositi s tim
gubitkom. Oba moja sina vide svoju buduénost u Amwayevom poslu i moguénostima koje on pruza. Moj stariji sin je postigao
nivo Platine, a mladi je na 9%.

Mnogo hvala svima nasima iz gornjih linija, obiteljima Nussholda i Dornan, i jedinstvenoj Amwayevoj prilici.

SIJECAN] 2009.
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@ DIJAMANTI

Prije 15 godina, kada smo pokrenuli Amwayev posao, morali smo mnogo toga nauciti kao
kako usmijeriti konverzaciju i kako nauciti vise o proizvodima. Na pocetku smo provodili
vecinu slobodnog vremana na poslu. Danas radimo dva do pet sati dnevno. Kako bi uspjeli u
Amwayevom poslu potrebna vam je jaka Zelja i upornost. Usto posao se treba obavljati svakodnevno — kao vjezbanje.

@ DIJAMANTI

Zahvalni smo nasoj liniji sponzorstva — Romanu i Giti Hassman, obitelji Setzer i Dexter.
Naprijed Dijamanti i posti¢i cete izvanredan posao. Postavite prave prioritete, planirajte
fleksibilno. Ima mnogo mijesta za one koji su skromni, hrabri, disciplinirani i koji imaju nadu,

ljubav i vjeru... Amwayu... HVALA Tl

@ DIJAMANTI

Valentyna i Mykhailo su u braku vise od 30 godina. Amwayev posao otvorio je cijeli novi
svijet mogucnosti za njih. Kroz naporni rad i liniju sponzorstva na koju su se mogli osloniti
uspjeli su postici kvalifikaciju Dijamanta.

Valentyna i Mykhailo su spremni na nove uspjehe u buducnosti.

@ DIJAMANTI

“Jos jednom zahvaljujemo Amwayu za prilike u mnogim zemljama i svima onima koji rade i
streme postizanju svojih vlastitih ciljeva. Uzbudljivo je izgraditi Amwayev posao s podrskom
kompanije.

Nas cilj je pomaganje nasoj grupi u radu, da postignu svoje ciljeve: s Amwayem je sve to moguce!”

SIJECAN]) 2009.
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@ DIJAMANTI

Gulnara se upoznao s Amwayevim proizvodima prvi puta 2003, i cijeloj obitelji se svidjela
njihova kvaliteta. Ozbiljnu odluku da zapocnu svoj vlastiti posao donijeli su kada su upoznali
Larysu Hajievu i Rauf Huseynov. Njihov primjer i uspjeh ucinili su Amwayev posao vrlo
atraktivnim. Cilj Gulnara i Elkhan je poticanje drugih da i oni uspiju u poslu.

@ DIJAMANTI

Kada im je predstavljen Amwayev plan prodaje i trgovanja pomislili su da bi to mogla biti
prava prilika za njih. Sigurni su da svatko najprije treba u potpunosti razumjeti detalje posla i
plana i samo tada oni mogu postati potpuno stvarno uspjesni.

Njihov moto je: “Ne nadjacati veé uvjeriti — to je ono Sto donosi uspjeh”.

@ DIJAMANTI

Amway je za nas posao s principima i temeljima. Ponosni smo na nasu kvalifikaciju i obeéanje
koje smo dali nasim ANP-ima. Takoder bismo Zeljeli zahvaliti nasima iz gornjih linija za njihov
doprinos nasem uspjehu.

@ DIJAMANTI

Oleksandr je ucitelj tielesnog odgoja, Vira je uciteljica biologije. Imaju troje djece. Njihov
Amwayev posao bila je moguénost da promjene svoj nacin Zivota i provode viSe vremena sa
svojom obitelji. “Zadovoljni smo s postignu¢ima ANP-a iz nase poslovne grupe. Inspirirani

smo rezultatima i samim poslom”.

SIJECAN]J 2009.
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@ DIJAMANTI

Olena je rodena u Norilsku, onda se preselila u Kryviy Rig gdje je upoznala svog buduéeg
j supruga — Gennadiya. Zapoceli su Amwayev posao kada je njihova kéer navrsila 10 mjeseci.
Kada se par kvalificirao kao Smaragd, roden im je sin. “Mi shva¢amo ovaj posao kao dio

naseg zivota jer to uistinu i jest na$ Zivot.”

@ DIJAMANTI

Ludmyla je ekonomistica, a Mykhailo je pravnik. Dugo vremena obitelj je pokusavala pronaci
mogucnost da zapocnu svoj vlastiti posao koji bi im osigurao bolju buduénost. Amwayev
posao je tako postao prava prilika u njihovom zZivotu. Par je zahvalan Amwayu te njihovoj
liniji sponzorstva, Iryni i Tarasu Demkuri.

@ DIJAMANTI

Ponosni smo $to smo clanovi Amwayeve grupe ANP-a koja je motivirana ljubavlju, istinom
i zajednickim ciljevima. S ponosom predstavljamo ovu kompaniju jer je Zivot igra, a posao s
nasim fantasti¢nim vodama i gornjim linijama zadovoljstvo.

@ DIJAMANTI

Aleksandra i Valeriy rade kao inzinjeri i njihov hobi je penjanje po stijenama. Imaju dvoje
djece — Anastasiyu i Andreya, koji su studenti. Par je zainteresiran principima i vrijednostima
Amwayevog posla — obitelj, sloboda, nada i nagrade. Zahvalni su Nataliyi Ena za pomo¢ i
podrsku u njihovom poslu i svakodnevnom Zzivotu.

SIJECAN]) 2009.
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@ DIJAMANTI

Prije pokretanja Amwayevog posla, Vladimir je bio poslovan Covjek, a Milana student.
Vladimir i Milana kazu: "Timski nam je rad u naSem Amwayevom poslu dao Sansu da
- budemo bolji kao muz i Zena, kao roditelji, kao djeca i kao vode. Pa zasto ne zgrabite priliku i
iskoristite tu Sansu?” Njihova gornja linija Igor i Valeriya Haratin cijelo su ih vrijeme podrzavali.

@ DIJAMANTI

Larysa i Petro su shvatili da Amway, s izvrsnim proizvodima i jedinstvenom prilikom, moze
promijeniti njihov zivot. Energija, upornost i zelja bili su potrebni za postizanje njihovih
cilieva i to nije problem za ovu obitelj. Bili su spremni za naporni rad. S pozitivnim stavom i
predanoséu, nova postignuca i vrijeme prosperiteta je pred njima.

@ DIJAMANTI

Lima radi kao odvjetnik, Vitaliy je serviser. Oni vole svoje zanimanije, ali je nezavisnost za

njih vaznija. Kada im je predstavljen Amwayev posao, shvatili su da je to bila moguénost da
- ispune svoje ambicije.

Znaju da je to mogucée s podrskom i uspjehom njihove linije sponzorstva.

@ DIJAMANTI

Mi smo majka i kéer i u Amwayevom poslu smo vec¢ 8 godina. Za nas, dok nismo saznali

za Amwayevu mogucénost nismo naisli na posao koji kombinira pozitivne vrijednosti i nudi
tako nevjerojatnu mogucénost uspjeha. Nikada nismo ni sanjali da iza fantasticnih Amwayevih
proizvoda stoji veliki globalni posao koji nudi ogromne mogucénosti ambicioznim ljudima.

SIJECAN]J 2009.
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Postignuti stupnjevi popusta

18 % SK +

RUJAN

Cvek Ivana

Raste Branko i Robert
Simonovi¢ Maja
Udovici¢ Claudia

Vasi¢ Mirela i Zarko

LISTOPAD

Petkovsek Marija

Ruzi¢ Nevenka i Aleksandra
Soldo Ruzica i Josko
Tranfi¢ Niksa

Tréek Vojko

15 % SK +

RUJAN
Albreht Borut
Hatezi¢ lvan
Oreb Jelica
Sterman Iztok

LISTOPAD

Bedjan Elizabeta

Biskup Bozo

Brali¢ Damir

Dadi¢ Miodrag

Danici¢ Patricia

Dobrajnscak Miran i Milena

Fekner Sabina

Gregorina Branka i Nino

Horvat Danijela

Kozi¢ Zoran

Krivaci Karcika

Kutin Mateja i Andrej

Lindi¢ Martina

Lipuscek Bostjan

Mareli¢ Danijela

Marici¢ Danijela i
Josipovi¢ Darko

Mijac¢ Marijana

Milisi¢ Neda i Ugrina Ante

Miskovi¢ Marija

Novaci¢ Ninoslav

Ogresta Nada

Osibov Marijo i Martina

Osibov Katarina i
Mustafi¢ Denis

Pavli¢-Blazevi¢ Dubravka
Plentaj Ladislav i Dobrila
Radi¢ Ivana i Cedomir

Raduni¢ Nikolina i
Slavi¢ Tomislav

Salobir Matej i
Oplotnik Jasmina

Sunara Goran i Natasa
Stenkler Tomaz
Zigon Andrejka i Primoz

12 % SK +

RUJAN

Barut Jadran

Basi¢ Ksenija i Vladimir
Biskup Bozo

Blatnik Stojan
Debenjak Liljana
Dolinar Bojana

Greblo Patrik i
Gacnik Greblo Petra

Gregorina Branka i Nino
Jezernik Tjasa
Jezernik Matjaz
Jezernik Katja
Klari¢ Rozana
Klesci¢ Sonja
Konda Lovre i Skender Ana
Kova¢ Mojca
Krivaci Karcika
Majoranc Franc
Peri¢ Franka
Princic¢ Silvana i Princi¢ Tomaz
Puljko KreSimir i
Puljko Vranci¢ Diana
TerSek Rok

LISTOPAD
Brankovi¢,Nada i Dragomir
Brci¢ Marija i Markica

Brko Anto i lvana

Crnjac Sinisa

Cernigoj Barbara

Crnigoj Dasa i Mitjan

Stalnih kupaca plus u Hrvatskoj i Sloveniji

Cule Anita i Zlatuni¢ Dragan
Cuk Zdravko i Andelka
Dobrajnscak Janja

Gabri¢ Ruzica i Jakov

Gabri¢ Dragica i
Kuzmani¢ Antonio

Grgantov Anton
Gudelj Stjepan
Jovanovi¢ Bojan
Jurcevi¢ Ana

Milasi¢ Danka i Stelio
Orli¢ Veselin i Ivana
Skorup Ivana

Tuta Ivana

Urh Jure

Vrbanec Danijela i Mario

9 % SK +

RUJAN

Bevc Miha

Brankovi¢ Nada i Dragomir

Bratuli¢ Irena i Mirjan

Cesar Ivanka i Mirko

Crnigoj Da3a i Mitjan

Dvojmoc Antonija

Funda Silvana i Darko

Gaberscek Tantely i Alojz

Grosman Matjaz

Janc Gregor

Jarkovic¢ Petra-Zvonka

Kolari¢ Ognjen i Ivana

Kosanovi¢ Dejan

Lovis¢ek Blanka

Mjeda Livia

Mrgole Vera

Obadi¢ Bozo i Burda

Ocvirk Marija

Residovi¢ Hasija i Senad

Sablji¢ Marijana

Sodin Katarina

Strmecki Ljiljana

Salamon Romana i
Zorko Matej

Sarman Robert

Temnikar Tomaz

Verhovsek Jure

Vigna Frencis i Frano
Vrbanec Danijela
Zaloznik Majda
Zlatoper Marjan
Zlatoper Srecko

LISTOPAD

Baricevi¢ Mirjana

Barun Maja i Mate

Bracun Matej

Cermelj David

Dolinar Alfonz

Filipi¢ Rada

Galinec Josip

Glavac Renata

GostiSa Marjana

Grgat Sonja i Frane

lli¢ Ankica

Kozar Majda i Alojz

Lesjak Milan i Martina
Lorger Margareta

Lovri¢ Jozo i Anica

Makri¢ Jagoda

Mirt-Rado¢aj Biserka i Zeljko
Misic Jan

Mulc Vladimira

Muzini¢ Jelena

Papi¢ Anita i Tomislav
Situm Mate i Drmi¢ Jasmina
Strucl Nuga

Trebse Stolfa Ljudmila
Turic¢ Josipa i Stankovi¢ Dragan
Vatovec Sabina i Milan
Vrbanec Ivana i Damir

Zekar Barbara

SIJECAN])



Barberi¢ Martin
Bevc Miha

Budisa Marjan
Hrepi¢ Sandra
Kodrin Luetic Vlasta
Kralji¢ Josipa i Davor
Livak Damir
Maduna Zvonko
Marini¢ Barbara
Obadi¢ Bozo i Purda
Orli¢ Veselin i Ivana
Stuklek Tomaz
Toki¢ Tatjana
Umbergar Kristjan

Amway i Access Business Group su dio
Alticor Inc. Grupe kompanija, koje su u
vlasnistvu obitelji DeVos i Van Andel.

Access Business Group je organizacija
koja se brine o svim Amwayevim

proizvodima u 80 zemalja Sirom svijeta.
Glavne aktivnosti na svjetskoj razini:

® |strazivanje i razvoj
® Proizvodnja

® Agrikultura

® | ogistika

Videc Maja
Vrscaj Mojca

Vuskovi¢ Jadranka i Vedran

Zavsek Marija i Milan
Zebec Marjan
Zgrabli¢ Irena i Valter

Bizjak Zdravka

Crnigoj Dasa i Mitjan

Cuk Zdravko i Andelka

Dimi¢ Dalibor i Danijela

Filipi¢c Rada

Grgorini¢ Visnja

Hercigonja Tina

Jarkovic Petra-Zvonka

Jezdimirovi¢ Milovan i
Radmila

Klanac Visnja

Kotnik Robert

Krsti¢ Nikola i Katarina

U proslom broju Amagrama pri objavi kvalifikacija za svih 12 mjeseci u poslovnoj

godini 2007./2008. Programa osobne aktivnosti sa liste su izostavljeni gda. i g.
Zuzli¢ Jozica i Joze. Zbog ovog propusta iskreno se ispri¢avamo.

Program osobne aktivnosti

Iskreno cestitamo prvim kvalificiranim koji su primili 80,00 HRK/10,00 €!

Lahovnik Dragica
Lenhart Anita
Marceta Ana
Markic Jernej
Mladin Boris
Pejci¢ Ninoslav
Plaskonj Sasa
Prezelj Mojca
Susic¢ Sinisa
Stefovi¢ Zeljko i Valentina
Sustarsi¢ Robert
Toplikar Primoz
Vuci¢ Roberta
Zlatoper Robert
Zlatoper Srecko

Amway
Gip=

Vasa usluga distribucije

“ABG se razvija zavisno od potreba Amwaya u
Europi kako bi pruzao moderne logisticke usluge za
25 europskih zemalja sa Sirokom ponudom usluga i

proizvoda.

ABG Europa zaposljava preko 500 zaposlenika i ima strateski pozicionirane usluzne
centre u Nizozemskoj, Poljskoj, Madarskoj i po cijeloj Rusiji s ukupnim kapacitetom
skladistenja paleta od 42 500, godisnji prosjecni promet u pakiranju proizvoda iznosi
62 milijuna proizvoda i 5 milijuna paketa distribuiranih u 22 zemlje za vas i vase

stranke.

Prepoznajemo i poStujemo klju¢nu vaznost nase uloge kao logisticke ruke Amwaya i
usko suradujudi s viSim Amwayevim europskim managementom dajemo fleksibilnu i
odgovarajucu “logistiku usmjerenu na stranke” koja omoguéava Amwayu da fokusira
svoju stru¢nost na podrzavanje prodaje i na ANP-e."

Frank Timmers

Vice President, ABG logistika Europe



poslovanie—@

STRANICA ZA NOVO UPISANE

saznala, ispri¢ala sam Ferdi i
vec u startu smo razmisljali
0 mogucnosti da tako
nesto prihvatimo. Prije
nego smo se uclanili
trazili smo jo$ neke
dodatne

informacije. Glavna
motivacija za
Amwayev posao

nam je prosperitetna
buduénost. Odmah
smo vidjeli da je ovaj
posao stabilan, trasparentan i

s nepobitnim kreditibilitetom $to je vezano
uz tvrdnje o proizvodima. Na svakom
pocetku pa tako i ovdje, postoji odredena
nesigurnost i ne ide uvijek sve glatko,
posebice zato jer je posao vezan uz rad
sa strankama. Osobno sam odusevljena

Prica o uspjehu
Jelena Peran TopcicC i

Ferde Peran, Hrvatska

Za Amwayeve proizvode sam ¢ula prije
par godina, ali kako nisam bila dovoljno
upucena u logistiku koja stoji iza proizvoda
bila sam priliéno kriti€éna. Upravo u vrijeme
kada sam se intenzivno informirala o
kvalitetnim kremama za lice, prosle zime,
prijateljica mi je predloZila besplatan
tretman. Na tom sam tretmanu upoznala
svoju mentoricu. Znajudi da se radi o
Amwayevim proizvodima, pitala sam je za
posao kojim se bavi. U najmaniju ruku
ostala sam znatizeljna. Sve sto sam

kozmetikom i rado je prezentiram. Ferde

je prvenstveno odusevljen
poslovnom moguénoscu i cilj
nam je biti ustrajni do
postizanja nasih financijskih
cilieva. Najteze nam ide
realizacija planova i
vjerojatno ¢e prodi jos neko
vrijeme dok ne postignemo
stabilnost. Vjerujemo u ovo
sto radimo i u tim koji stoji iza
nas. Preporu¢ujemo svima
novoupisanima da vjeruju u svoj
tim i mentore jer od njih mogu dobiti

provjerene smjernice.

Amway Zeli Jeleni Peran Topcic i
Ferdi Peran i dalje mnogo uspjeha

pri gradnji Amwayevog posla.

S programom START! do uspjeha

Od svibnja 2008. pa nadalje, u okviru Programa START vrijedi
poseban program sakupljanja bodova. U ¢asopisu AMAGRAM™
svaki ¢emo mjesec objaviti prvih 10 (prva objava za period svibanj,
lipanj i srpanj za upisane u svibnju 2008.) koji budu sakupili najvise
bodova Programa START], u Sloveniji i Hrvatskoj, u svakom
tromijesecju. Oni ¢e takoder dobiti i osobnu cestitku. Svaki mjesec
¢emo izabrati jednog od najuspjesnijih u tom programu i u casopisu
AMAGRAM ¢emo objaviti njegovu pricu o uspjehu. Naizmjenicno ce
biti objavljivane price hrvatskih i slovenskih Amwayevih nositelja posla
(ANP-a) i Stalnih kupaca Plus (SK+).

Novo upisani ANP/SK+ sakuplja bodove sa svojim osobnim
kupnjama i kupnjama svojih osobno sponzoriranih ANP-a/SK+ u
mijesecu upisa te u dva sljedeca (2) mjeseca (zajedno 3 mjeseca).

Ljestvica bodova

od 100-199 VB 2 boda Programa START!

od 200-299 VB 3 boda Programa START!

od 300-399 VB 4 boda Programa START!

od 400-499 VB 5 bodova Programa START!

od 500 VB i vise 6 bodova Programa START!

PROGRAM START - prvih deset, koji su
sakupili najvise bodova Programa START u
razdoblju od srpnja do rujna 2008. godine.
Svima iskreno cestitamo!

S PROGRAMOM START!
DO USPJEHA

Jarkovic Petra - Zvonka - 17
Crnigoj Dasa i Mitjan - 17
Zlatoper Robert - 14
Peran Ferde i

Peran Topci¢ Jelena - 14

Filipi¢c Rada - 13

Dimi¢ Dalibor i Danijela - 13
Popadi¢ Dusan - 13

Vuga Lea - 12

Bertok Izabel - 12

Nikoli¢ Dusanka - 14

SIJECAN] 2009.
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PARTNERSTVO MARKE
NUTRILITE™ | HRVATSKOG
OLIMPIJSKOG ODBORA

Obavjestavamo vas da s 31. prosincem 2008. istjece ugovor o
partnerstvu marke NUTRILITE i Hrvatskog olimpijskog odbora.

Ovo uspjesno partnerstvo zapocelo je prije 4 godine i na
zadovoljstvo hrvatskih sportasa olimpijaca i nas trajalo sve do danas.
Zahvaljujuci vrhunskim, kvalitetnim proizvodima marke Nutrilite i mi
mozemo reci da smo sudjelovali u tim slavnim trenucima uspjeha
nasih olimpijaca.

Zahvaljujemo se Hrvatskom olimpijskom odboru na iskazanom
nam povjerenju i Zzelimo svima mnogo uspjeha u radu.

QO
® NUT;E;LITE'" M "

PARTNER
HRVATSKOG OLIMPIJSKOG
ODBORA

O

SIJECAN]J 2009.




STVARANJA PROMJENA kroz vodstvo.

Potrebna je vizija, ustrajnost i mnogo napornog rada za ucinkovitog vodu. Rich DeVos i Jay
Van Andel su to znali prije 50 godina — i danas su, Doug DeVos i Steve Van Andel lu¢onose
voda za Amway. To je ta Zelja za vodstvom koja motivira viSe od tri milijuna nasih ANP-a u
80 zemalja i teritorija diljem svijeta. Sve je to dio poduzetnickog duha koji je pomogao da
Amway naraste u vodecu svjetsku firmu direktne prodaje.

2009







poslovneinformacije—9)

Kada su Rich DeVos i Jay Van Andel osnovali Amway 1959.,
dva prijatelja su stvorila duboko i dugotrajno partnerstvo,
jedan s drugim i s mnogo drugih ljudi koji su vjerovali u
Amwayevu mogucnost.

Rich i Jay su dijelili svoje ideje s prvim Nositeljima posla
— pocevsi s osnovama poslovanja i slobodom, obitelji, nadom i
nagradom.

“Mi smo u poslu koji pomaze ljudima da si pomognu sami,”

rekao je Rich. “Ovaj posao nastavlja rasti i napredovati na tim
temeljima.”

UOBLICUJE NASU BUDUCNOST.

Globalno, Amway je

platio svoje Nositelje

Neke se stvari ne mijenjaju, ¢ak i nakon 50 godina. posla vie u bonusima

od bilo koje druge
Danas, sljedeca generacija Amwayevih — nositelja posla i kompanije direktne
vodedih ljudi kompanije — vodena je i dalje tim osnovama i prodaje u povijesti.

partnerstvu kojem je stalo.

“Stav briznosti i milosrda je srce i dusa naseg posla,” Rich
DeVos je jednom rekao grupi Nositelja posla. “Ono sto ljude
potice da ostanu, ¢ak i onda kada zele prekinuti — je upravo

Moguc'nost saznanje da ljudi brinu o vama.”

Za Svakoga Biti partneri takoder nas cini vode¢ima u medunarodnoj
direktnoj prodaiji.

Amwayevi nositelji posla vrijedni

su zbog svoje individualnosti. Sirom svijeta, ljudi prepoznaju nase vrhunske marke -

Rich DeVos jednom je rekao, NUTRILITE™, ARTISTRY™, SA8™, DISH DROPS™.

“Nema prosje¢nog Nositelja

posla. Svatko ima razlicitu pricu, | svaka podruznica daje novim Amwayevim nositeljima posla

razli¢itu pozadinu ovog posla. mogucnost da ostvare svoje zivotne ciljeve sa svojim vlastitim
poslom.

Amwayev Predsjednik Doug

DeVos ponavlja rijeci svoga oca; “Moj otac i Rich Zeljeli su stvoriti mogucnost gdje ¢e svaki

“Najjedinstveniji dio ovog posla Amwayev posao i svaki Nositelj posla trajati generacijama,”

upravo su ljudi koji rade zajedno. rekao je Amway Chairman Steve Van Andel.

Oni koji su izvjesno vrijeme vec

u poslu imaju bogato znanje Rich i Jay izgradili su koncept svoga posla jos davne 1959.

i razumijevanje koje mogu — mogucénost za svakoga da kreira posao koji moze trajati

podijeliti s drugima i pomodi im generacijama.

da uspiju. Nasa je snaga u tim
odnosima.” To je vrijednost velikog partnerstva.




Proslavimo zajedno!

Kao dio nase 50 godiSnje proslave, Amway vam nesto
vraca! Nudimo vam fantasticno, samo sada, smanjenje
cijena nasih najbolje prodavanih proizvoda. Promocija je
predvidena za 2009. godinui.

Ovo je savrseno vrijeme za predstavljanje poslovnih moguénosti i Amwayevih
proizvoda novim strankama. Mozete kupovati vase omiljene proizvode sa
smanjenom cijenom i podijeliti ih strankama, obitelji i prijateljima. Promotivni
letak, s detaljnim informacijama o ovoj fantasti¢noj promociji, bit ¢e na
raspolaganju od 1. ozujka (10 kom. u paketu) po cijeni od 8,50 HRK paket. Ne
odgadaijte, prosirite dobru vijest.

Br. proizvoda: 233137
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Kupite bilo koji od sljedecih proizvoda i ostvarite popust na cijenu od 25%*

SA8™ tekuci deterdzent za pranje BODY SERIES koncentrirani tekuci sapun  BODY SERIES punjenje za osvjezavajudi
osjetljivih tkanina za ruke gel za tijelo

Br. proizvoda: 3272 - 1 litra Br. proizvoda: 100100 -1 litra Br. proizvoda: 2163 - 1 litra

BODY SERIES™ hidratantni losion za BODY SERIES osvjezavajuci gel za tijelo

ruke i tijelo Br. proizvoda: 2162 - 400 ml

Br. proizvoda: 2175 — 400 ml

* VB/VP se smanjuje prema smanjenju cijene.

Promocija je na raspolaganju od 1. sijecanja do 31. prosinca 2009., a u veljaci na trziste dolazi joS 6 proizvoda sa nizenim
cijenama (vise informacija u Amagramu veljaca 2009.).

Za vise informacija o 50-toj godisnjici pogledajte na www.amway.hr
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proizvodi

ARTISTRY™ TIME DEFIANCE™ linija proizvoda

najnovije iInformacije

ARTISTRY TIME DEFIANCE proizvodi vise su od
izvrsnih proizvoda i koriste najnapredniju znanost za
obnavljanje koze do sjajnog izgleda.

Prosle godine dva smo klasi¢na proizvoda, Losion

za obnavljanje koze i Esenciju za izjednacavanje tena
koze, repozicionirali i stavili pod TIME DEFIANCE liniju
proizvoda, tako da su sada svi vidljivi znakovi starenja pod
jednom linijjom. Sa svim osnovnim koracima koje pokriva
ova linija, prodaja TIME DEFIANCE proizvoda strankama
postaje lagana.

ARTISTRY TIME DEFIANCE

losion za obnavljanje koze

Losion za lice koji ne sadrZi kiseline pojacava

prirodni proces odstranjivanja odumrlih stanica koze

i trenutno poboljSava teksturu koze. Koza je meka

na dodir i vise od 45% glada.

Br. proizvoda: 100240 - 30ml|

ARTISTRY TIME DEFIANCE

esencija za izjednacavanje tena
— e ]

koze (zamjenski proizvod za
ARTISTRY Bright Idea)

Lagana, mlije¢na esencija koristi vodecu, vrhunsku
tehnologiju kombiniranu s prirodnim sastojcima

ARTISTRY

«TISTH AR IRY za posvjetljavanje i snaznim antioksidantima koji
s M izjednacuju izgled koze. U manje od dva tjedna,
- s koza izgleda izjednaceno.

Br. proizvoda: 105711 — 30ml|

Losion za obnavljanje koZe i Esencija za izjednacavanje tena koze
postizu najbolje rezultate ukoliko se koriste s drugim proizvodima iz
ARTISTRY TIME DEFIANCE linije proizvoda.

Posjetite ARTISTRY TIME DEFIANCE Centar za marke proizvoda

l online na www.amway.hr

SADA VI — NE VRIJEME — KONTROLIRATE SUDBINU SVOJE KOZE
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NUTRILITE™ DAILY PROMOTIVNO PAKIRANJE!

U 2009.-toj, nastavljamo s proslavom
uspjesnog partnerstva izmedu
Ronaldinha i NUTRILITE marke s
eksluzivnom naljepnicom na svakoj r
bocici NUTRILITE Daily!

U 12 mijeseci od 1. sije¢nja 2009., ovo promotivno pa-
kiranje nudi vam novi, pozitivan nacin predstavljanja svih o
prednosti multivitamina, multiminerala vasim strankama. -I a'a

Ronaldinho uzima NUTRILITE Daily i vjeruje NUTRILITE =
marki koja mu pomaze da dobije od prirode najvise sto ]

ona moze pruziti... a tako i vasim strankama. o, e
Br. proizvoda: 100032 {

TEAM
NUTRILITE. 0%

%

ARTISTRY™ Creme LuXury je dobila nagradu za dizajn pakiranja

ARTISTRY Creme LuXury pakiranje je osvojilo Medunarodnu nagradu za dizajn pakiranja, u kategoriji
prestiznih proizvoda za njegu koze (IPDA), na HBA dogadanju u New Yorku. Osim ARTISTRY Creme
LuXury na natjecanju su sudjelovale i druge vodeée marke kao Sto su Estee Lauder Companies Inc. i
Hommage Inc. HBA je pravi dogadaj za industriju kozmetike, parfema i proizvoda za osobnu njegu.

ARTISTRY Creme LuXury
pakiranje je kreirao jedan od
najistaknutijih dizajnera na tom
polju, Olivier Van Doorne. Njegov
rad izaziva trenutnu rekaciju na
potrosace, dok u isto vrijeme stvara b =
dugotrajni image na trzistu.

Posjetite ARTISTRY Creme LuXury Centar za marke proizvoda online na www.amway.hr
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NOViproizvodi
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Postanite strucnjak za njequ koze s
NOVIM ARTISTRY™ uredajem za
kozmeticku analizu

ARTISTRY uredaj za kozmeticku analizu koze dat ¢e vam sigurnost

prilikom preporuke najprikladnijeg proizvoda za stranku. To ¢e doprinijeti
profesionalnosti vaseg posla i uistinu pomoci u izgradnji posla s proizvodima
za njegu koze.

Kako djeluje ARTISTRY uredaj za kozmeticku analizu koze?

ARTISTRY uredaj za kozmeticku analizu koZe moze identificirati sljedeca dva aspekta koze vasih stranaka:

Razinu vlage u kozi
oje ARTISTRY™ proizvod poruditi... ‘ - ) L
Vazno je odrediti razinu vlage u koZzi vasih

stranaka za odrzavanje, uravnotezenost i

zastitu koze.
ARTISTRY esse?Fials hidratantna ARTISTRY essg!'ltials umirujuci ; .
TIME DEFI»“:II\ICE“4 krema ﬂ TIME DEFI»:INCE losion RaZInu masnoce
. s Vazno je odrediti razinu masnoce u
A e Idk?ilga N kozi vasih stranaka radi uravnotezenja

hidratacije koZe i kontrole sjaja.

ARTIST

ARTISTRY essentials hidratantna
ili

TIME DEFIANCE krema

ARTISTRY essentials umirujuci
ili
TIME DEFIANCE losion

ﬂ ARTISTRY uredaj za kozmeticku analizu
koZe moZe se koristiti ponovno za vrijeme
' I Al vaseg rezima ARTISTRY njege koze.
Mozete dogovoriti sliedece sastanke za
ponovnu analizu koZze vasih stranaka tako da
oni sami mogu vidjeti smanjenje masnoce ili
poveclenje razine vlage u kozi.

Koristite gornju tablicu za preporuku najprikladnijeg
ARTISTRY proizvoda. Pomognite svojim strankama da
postignu idealnu koZu.

ARTISTRY uredaj za kozmetic¢ku analizu koze
Br. proizvoda: 232385

Nemojte zaboraviti...

ARTISTRY kazeta za odredivanje masno¢e morat Ce se
zamijeniti nakon 400-450 mijerenja. Koristite sljiededi broj
proizvoda za narudzbu nove ARTISTRY kazete za odredivanje
masnoce: 232950

Brosura s uputama bit ¢e u paketu s ARTISTRY uredajem za kozmeticku analizu
koze.
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Zapocnite uspjesno Novu
godinu S eSpring™ sustavom za

prociscavanje vode 0

Pomognite vasim strankama da poboljsaju
svoju vitalnost u Novoj godini te im predstavite
prednosti Cisce vode, boljeg okusa.

G

Voda je osnovna za zivot i ima glavnu ulogu u
funkcioniranju organizma. Pijenjem kvalitetne vode
podrzavamo zivot, ali voda moze takoder poboljSati i
zdravlje, opce stanje organizma pa Cak i nas izgled.

Prednosti vode”

® Povecava broj kalorija koje ste izgubili uobicajenim dnevnim
aktivnostima

® Ispravna hidratacija pomaze u poboljsanju koncentracije i
reagiranja

® Pomaze u poboljsanju razine energije

® Hidratizira kozu, ostavljajuci je gladom, mekSom i s manje
bora

Nemojte zaboraviti novi filtar u Novoj
godini

Podsjetite svoje stranke da provjere svoj elektronski sistem
nadgledanja na njihovom eSpring sustavu za procis¢avanje
vode. Kada je potrebno zamijeniti filtar, sistem daje i zvucni i
vizualni signal tako da stranke to ne moraju pamtiti. Filtar se
treba mijenjati jednom godisnje ili nakon procis¢enih 5000
litara vode, Sto dode prije.

eSpring zamjenski filtar
Br. proizvoda: 100186

eSpring sustav za procis¢avanje vode za ugradnju na postojecu slavinu
Br. proizvoda: 100188

eSpring sustav za procis¢avanje vode s pomoc¢nom slavinom
Br. proizvoda: 100189

* Ovi podaci se temelje na razli¢itim izvorima kao sto su Centar za kontrolu bolesti
(Centre for Disease Control), Udruga za kvalitetu vode (Water Quality Association),
Americko drustvo za karcinome (American Cancer Society), Americko dijetetsko
udruzenje (American Dietetic Association), Americko udruzenje za srce (American
Heart Association (SAD-e)) i Svjetska zdravstvena organizacija (The World Health
Organisation (WHO)).
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| Fokus proizvoda za
-~  domacdinstvo

Neka AMWAY™ Gel za ciS¢enje pecnice
odradi najtezi posao

Za vrijeme blagdana vasSe ce stranke naporno
raditi u kuhinji pripremajuéi ukusne obroke za
prijetelje i obitelj. Pomognite im da im ciscenje
bude lakse i preporucite AMWAY Gel za
ciscenje pecnice.

KLJUCNE TOCKE PRODAJE

® Brzo omeksava i otapa tvrdokorne, zapecene mrlje od hrane

® Sredstvo nije abrazivno, gusti gel se lako nanosi, Cisti se bez gre-
banja

® Efikasno cisti nakon samo 30 minuta

Br. proizvoda: 0014 500m| ® Moze se koristiti na razlicitim povrsinama kao $to su staklene i
emajlirane unutrasnjosti pecnice, resetke i rostil].

E. FUNKHOUSER™
NEW YORK

NOVI IZGLED CENTRA ZA MARKE PROIZVODA

Svjezi novi izgled Centra za marke proizvoda E. FUNKHOUSER™ NEW YORK sadrzi
najnovije informacije o marki, proizvodima i Eddie Funkhouseru.

Ukoliko Zelite posjetiti stranicu, jednostavno se logirajte koriste¢i svoje ANP korisnicko

E. FLUIMNHKHOUSER” ime i lozinku, kliknite na opciju Poslovne informacije/Centar za marke proizvoda/
’ HEW YORM ® E. FUNKHOUSER NEW YORK. Prilikom ulaska na Centar za marke proizvoda pronadi
s , L) cete 10 razlicitih opcija koje sadrze vrijedne informacije:
== i wer ¢ Osnovne informacije o marki i Eddiev zZivotopis
& .‘.‘ - ,-r“;f.:":--"“ . ¢ Trenutnu kolekciju proizvoda i Profesionalnu liniju proizvoda

¢ Proizvode za poticanje prodaje i podrsku poslovanju

g * Trening i make-up prijedloge — videa i make-up savjete za kolekciju
X ey % ‘%

e Make-up prijedlozi — kreirajte make-up prijedlog mjeseca za svoje stranke

¢ Tiskovnu knjiznicu — preko 700 novinarskih isjecaka

—=u,
n v+ = B Posjetite E. FUNKHOUSER NEW YORK Centar

= za marke proizvoda nat www.amway.hr
m '*’3’: PROBUDITE ZVIJEZDU U SEBI

SIJECAN]) 2009.
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Obnovite

SVOJu kozu ove zime

Zima je vrijeme kada je potrebna posebna njega za
nasu kozu jer hladno vrijeme moze uzrokovati suhocu |
iritiranost koze. Potaknite stranke da njeguju svoje tijelo
| obnavljaju svoju kozu s ovim odabirom hidratantnih
proizvoda.

ARTISTRY

gel za poboljsanje strukture tkiva

Svatko Zeli vratiti figuru kakvu je imao prije zimskih blagdana. Koristite ovaj okrepljujuci gel
za tijelo za smanjenje pojave celulita. Kako bi pomogli u oblikovanju tijela i gubitku teZine na
zdrav nacin, predstavite strankama Program za uravnoteZeni zivotni stil. (vidi str. 29).

Br. proizvoda: 3887 — 250m|

ARTISTRY™ AHA hidratantna krema za

obnavljanje koze

Stranke si mogu istinski ugadati s ovom jedinstvenom hidratantnom
kremom dizajniranom za omeksavanje i njegu suhe i oste¢ene koze.
Br. proizvoda: 2780 - 200m|

ARTISTRY

ARTISTRY
Essential krema za ruke
ZF15
mm Nema opravdanja za suhe ruke ove
zime kada imate na raspolaganju ovu
o mp— luksuznu hidratantnu kremu koja
— "'"ﬂ"- vlazi, omeksava i zagladuje kozu.
?i‘::-;ur- Br. proizvoda: 102205 — 75ml
ARTISTRY

Posjetite ARTISTRY centar za marke proizvodana www.amway.hr
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E. FUNKHOUSER™

NEW YORK

DOVEDITE NEW YORK STIL U SVOJU PRODA)U

Kozmeticka torbica

Omogucite svojim strankama da
uvijek imaju svoj najomiljeniji make-
up, u fantasti¢noj E. FUNKHOUSER
NEW YORK kozmetickoj torbici.
Dodajte neke E. FUNKHOUSER
NEW YORK proizvode kako bi
ponudili savrSen poklon.

Br. proizvoda: 216498

Marama

Trendovska marama koja ¢e vam
pomodi u podrsci i promoviranju
marke. Mozete je koristiti za
predstavljanje proizvoda ili da
upotpunite vas Eddie Funkhouser

Papirnata vrecica

Impresionirajte svoje stranke i
dostavite im njihove E.
FUNKHOUSER NEW YORK
proizvode u stilskoj papirnatoj
vredici.

stil. Br. proizvoda: 216499
Br. proizvoda: 216655

(pakiranje od 10 kom.)

FLIE

*Ponuda je na raspolaganju od 1. sije¢nja 2009. do 30. lipnja 2009. ili do isteka zaliha.

Ronaldinho nogometna majica

Nemoijte propustiti ovu ekskluzivnu ponudu i
kupite Nike majicu s NUTRILITE™ logom, upravo
onakvu kakvu nosi nogometni Sampion Ronaldinho
(desno)!*

S jednostavnim dizajnom u bojama NUTRILITE

marke, koji upada u oci, ova majica je na
raspolaganju od 1. sije¢nja 20009.

Proizvedena od 100% Nike poliestera, kako bi

bila ugodna za noSenje, na straznjem dijelu majice
otisnut je slavni broj 80; broj koji Ronaldinho nosi u
nogometnom divu, AC Milanu.

Ova fantasticna majica je na raspolaganju samo

Sest mjeseci*, pa nemojte odgadati, i recite svojim
strankama da posalju narudzbu $to je prije mogudce i
izbjegnu razocaranje!

-

Za vise detalja o cijenama, pogledajte stranicu 35.
ovog casopisa AMAGRAM™,

TEAM

NUTRILITE. 0%

S

SIJECAN])
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18 kilograma manje i
30 stranaka vise...!”’

“Prije izlaska na trziste
Amwayevog programa za
uravnotezeni zivotni stil
(LBS) imao sam oko 18
kilograma previse pa je bilo
ocigledno da je doslo pravo
vrijeme za mene da pokusam
s programom.

Imao sam negativno iskustvo u proslosti

s jakim dijetama. Ovaj put, povjerenje u
marku kao sto je NUTRILITE™, nesto je
promijenilo! Poceo sam uciti o programu
¢itajuci Prirucnik programa za uravnotezeni
zivotni stil i primjenjujudi savjete detaljno
navedene u priru¢niku. Na pocetku nije bilo
tako jednostavno, ali praksom je postalo sve
lakse. Potpuno sam se posvetio sljede¢im
smjernicama.

Provjerio sam svoj nacin Zivota i
prehrambenu shemu. PoCeo sam odabirati
hranu prema nutricionistickim vrijednostima
i nastavio uzivati u jelu. Takoder sam se
trudio piti viSe vode i vjezbati, upravo kako
je navedeno u priru¢niku. Nakon samo 2
tjedna, izgubio sam vise od 4 kilograma:
to me je motiviralo da slijedim taj novi
Zivotni stil. Kao rezultat, uspio sam odrzati
smanjenu tezinu i to zahvaljujuci Programu
za uravnotezeni Zivotni stil ko jeg sam se
pridrzavao 10 tjedana.

Provjeravanjem dnevnih predloZaka i
povremenim uzimanjem ,grickalica”,
mogao sam se odredi kolaca i druge ukusne
hrane koju su pripremali moji prijatelji iz
donjih linija za nase sastanke. Kada sam
odbio tu hranu, objasnio sam im da sam
jako zadovoljan s rezultatima koje sam do
sada postigao i tada smo poceli razgovarati
o Programu za uravnotezeni Zivotni stil.

Program za uravnotezeni Zivotni stil je
dobro zamisljen, iako je poneki put tesko
pridrZavati ga se. U tim trenucima, vrlo

je vazno imati jaku volju i biti odlu¢an u
ostvarivanju cilja. To se jednostavno postize
prebacivanjem paZnje na injenicu da
postizanjem tog cilja moZemo dobiti odli¢ne
rezultate u zdravstvenom i poslovnom
smislu.

18 kilograma manje i 30 klijenata vise
sigurno cine posao interesantnijim!

Pokusajte razmisljati kako biste se osjecali
da imate ljepSu figuru, a sve Sto vam je
potrebno da to ostvarite je adekvatni alat.
Predlazem uporabu Amwayevog programa
za uravnotezeni Zivotni stil svima onima koji
teZe zdravijem nacinu Zivota i lijepoj figuri!

Imate li iskustvo vezano za LBS program koje zelite podijeliti s nama?

Zasto nam ne posaljete svoja razmisljanja zajedno s fotografijama ,,prije*

i ,poslije”, a

mi ¢emo ih objaviti u ¢asopisu AMAGRAM™ ili na Amway online!

Ime: Fabrizio Beltrammi,
Amwayev nositelj posla, Italija.

L/fest /e

balanced
solutions

/
~
-



OD 20% na Osnovni komplet
Programa za uravnotezeni
zivotni stil

Poticanje stranaka da koriste Program za uravnotezeni
zivotni stil (LBS) je jednostavnije ako sami koristite
program. To vam daje vrijedne informacije iz prve ruke
koje mozete podijeliti s drugima. Medutim, s tako mnogo
pozitivnih iskaza kao sto je ona od Fabrizia Beltrammia u
ovom izdanju casopisa AMAGRAM™, mozete pustiti da
rezultati govore sami za sebe.

Kao dodatni poticaj, nudimo 20% popusta* na Osnovni komplet programa za

uravnotezeni zivotni stil u mjesecu sije€nju i veljacéi 2009, jer je Nova godina
savrSeno vrijeme za planiranje puta za zdraviji i sretniji nacin Zivota.

Dobar odabir NUTRILITE™ POSITRIM™ zamjenskog obroka u skladu je s LBS
programom. Moze se kombinirati sa zdravom hranom kako bi bili sigurni da vase
stranke uvijek dobiju preporucenu dozu osnovnih hranjivih tvari dok gube teZinu.

218502 - LBS osnovni komplet, sadrzi:
® 1 LBS prirucnik ® 1 POSITRIM Shaker ® 1 Pedometer ® 1 DVD za treninge

A

AT Py

Takoder na rapolaganju
218503 - LBS pocetni komplet

Kada vase stranke pocnu ostvarivati ciljeve LBS programa,
zasto ne preporuciti ARTISTRY™ gel za poboljSanje
strukture tkiva koji djeluje na smanjenje celulita i koji moze
pomoci da njihova nova figura ostane zategnuta i prekrasna
dugo vremena.

Br. proizvoda: 3887 - 250ml

proizvodi

NUTRILITE POSITRIM
kremasti napitak u prahu

Br. proizvoda:

103792 — Vanilija

103793 - Cokolada
103794 - Café au Lait
103795 - Jagoda

218506 — POSITRIM Shaker

ZAPAMTITE da se sljedeci zamjenski paketi poviace s

trzista s 1. sije¢njem 20009. i bit ¢e na raspolaganju do

isteka zaliha.

105567 — zamjenski paket, cokolada

105568 — zamjenski paket, ¢okolada -
vanilija

105569 — zamjenski paket, jagoda -
Café au Lait

NUTRILITE POSITRIM
proteinske plocice

Br. proizvoda:

101140 — mentol ¢okolada
101141 — krema od narance
102617 — karamel vanilija

Za vise informacija o LBS programu od Amwaya
pogledajte u LBS centru za marke proizvoda na
www.amway.hr

* puni VB/VP

Wy,
74,

balanced E
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Biljni sastojcl —
inspirirani prirodom.

Priroda je vasu koZu napravila kao fantasticno kompleksan sistem.
Ona bi bila savrseno lijepa — da nema svih utjecaja okolisa iz
danasnjeg svijeta.

“Ova moderna interpolacija
sastojaka deriviranih iz
biliaka navjescuje novu
generaciju njege koze

— nadopunjujuci prirodnost
vase koZe sa znanstvenom
preciznoscu.”

Dr. Patricia Ogilvie

Dozvolite da priroda ponovo preuzme kontrolu nad vaSom kozom:
biljnim sastojcima.

Biljni ekstrakti dobiveni su od vrijednih biljaka i sastavni su dio
procisc¢enih, prirodom inspiriranih formula, koja vasoj kozi daje
poticaj koji joj je potreban. Stovise: kako se biljni sastojci tako lako
kontroliraju u smislu njihove koncentracije i ucinka, oni osiguravaju
savrsenu njegu, ¢ak i za osjetljivu i zahtjevnu kozu.




k
A

Hidratacija

Za normalnu do suhu kozu L w

1. Sredstvo za -~
ciscenje ="

2. Tonik '

3. Losion ——

Br. proizvoda: 105489

Kako djeluje Trostruko uravnotezujuci
kompleks (Tri-Balance Complex) na
moju kozu?

Dr. Patricia Ogilvie: “Osim hidratacije i vlaZenja, ovaj kom-
pleks posebno formuliran za masnu koZzu sadrzi jedinstvene
fitokemilkalije iz prirode i tehnologiju mikro spuzvi koja:

- normalizira povrsinske masnoce na koZzi apsorbiranjem viska
masnoce i dajudi kozi mat zavrsni izgled

- uravnotezuje razinu vode povecanjem prirodne vlaZznosti
Ty koze “

Prirodna ljepota

koze u 3 jednostavna
koraka

proizvodi—31)

Kako djeluje
Nourish 3 kompleks?

Dr. Patricia Ogilvie: “Ovaj kompleks je znanstveno formuliran
da odgovori na zahtjeve normalne do suhe koze, pomazuci
obnavljanje prirodne razine vlage.

Kombinira tri prednosti:
- uravnotezuje vodu i lipide i pojacava prirodnu razinu vlage
- izjednacuje razinu vlage u kozi

- opskrbljuje koZu s osnovnim masnim kiselinama koje
pomazu u obnavljanju prirodnih lipida”

1I——m ’\.

R4
(un%%gezen je)

-
Za normalnu do masnu kozu

1. Sredst
ciscen| -|<oze

2. Tonik

3. Losion

Br. proizvoda: 105487

ARTISTRY
essentials

i-'"n'. :?:[" %

e



©—poslovneinformacije
Korekcije u literaturi

U aktualnom Amwayevom cjeniku (br. proizvoda: 001 3) objavljen je
pogresan broj proizvoda za EFNY karticu boja, tocan broj proizvoda je
232445. Zbog ovog propusta iskreno se ispricavamo.

.E
)
=
L,

Dostava paketa

U posljednje vrijeme primamo upite oko uvjeta dostave paketa od strane
dostavnih sluzbi.

Stoga bismo vam Zzeljeli pojasniti neke od procedura:

Prije same dostave paketa, dostavna sluzba uspostavlja kontakt
telefonom kako bi s vama dogovorila vriieme dostave ili vam ostavlja
“obavijest o posiljci* ukoliko vas ne zatekne na adresi dostave.

Dostavna sluzba dostavlja paket iskljucivo na adresu s narudzbenice.

Ukoliko Zelite promijeniti adresu dostave, molimo da to obvezno ucinite
preko Amwayevog odjela za odnose sa strankama, nikako s vozacem
dostavne sluzbe.

Vozac dostavne sluzbe duzan vam je izvratiti novac (kod paketa s
pouzecem) ukoliko ste platili novcanicama cija vrijednost prelazi cijenu
paketa. Medutim, isto tako vas molimo da pripremite novac unaprijed
kako bi se olak$ao i ubrzao proces primopredaje.

Molimo da sve vase eventualne reklamacije odmah posaljete u pisanom
obliku Amwayevom odjelu za odnose sa strankama kako bismo modli
reagirati isti dan. To je vrlo vazno radi utvrdivanja Cinjenicnog stanja na
terenu, jer se poslije Cesto zaboravi koji dan i u koje doba smo imali
kontakt s odredenim vozacem na ciju se uslugu Zalimo.

ARTISTRY™ i Ujedno podsjecamo da imate izbor od dvije dostavne sluzbe. Izaberite onu
E. FUNKHOUSER™ koja na vasem terenu daje kvalitetniju uslugu.

23. prosinac, utorak u 18:30

u Zagrebu, Amway, Radnicka 80

Frograr = PREDSTAVLJANJE PROIZVODA U OSTALIM

uravnotezeni Zzivotni D U ELOVIMA H.RVATS KE .
stil

13. sijecanj, utorak u 18:00

u Zagrebu, Amway, Radnicka 80

Dobrodosli u Amway
21. sijecanj, srijeda u 18:00

u Zagrebu, Amway, Radnicka 80
°

Proizvodi za aktivni ANP-i i dalje mogu narucivati predavanja za svoje grupe i u
nadin zZivota ostalim dijelovima Hrvatske. Sakupite minimalno 35 ucesnika i
27. sijecanj, utorak u 18:30 organizirajte adekvatan prostor, a Amway ¢e o svom trosku
u Zagrebu, Amway, Radnicka 80 poslati stru¢nog predavaca.

SIJECAN])



stranicijzajesposiovanje

[Promjena prilikom placanja kredithom karticom J

U prijasnjim godinama smo uspjesno rjesavali sigurni Elektronsko poslovanje i prijenos podataka tako ce biti jos
obracun placanja kreditnim karticama. U studenom smo sigurniji od zlouporabe na internetu. Nadogradnja donosi i
proces obracuna takvog placanja nadogradili. Takva neke promjene u placanju s kreditnim karticama

nadogradnja sistema omogucit ¢e rad po PCl standardima.  (VISA, EC/MCQC).

(

-

1. KORAK - Odabrane proizvode 4. KORAK - Obrada narudzbe. Kada

stavite u koSaricu. Narudzbu i dalje posaljete narudzbu pojavit e se natpis - -
moZzete odaslati kao Hitnu narudzbu, ‘Narudzba se obraduje’. Obrada narudzbe Amescy i =
Grupnu narudzbu ili u kategoriji traje 2-5 minuta. Dok cekate, prozor -, ——————
Amwayevih proizvoda. mozete zatvoriti i narudzbu potvrdite T
. . Ly , . st I e e

kasnije. Narudzbu, koja ¢eka na placanje e
2. KORAK - Pregledajte sadrzaj moZete nadi u kategoriji ‘Narudzbe/ L'—: — o
koSarice i potvrdite narudzbu s klikom na  Placanje narucenih proizvodd' ili u gornjem S}
‘Posalji narudzbu Amwayu — 1. korak’ desnom kutu ‘Placanje narudzbi. = = =

3. KORAK - Odaberite nacin
pla¢anja (gotovinom prilikom isporuke,
bankovni ili postanski transfer, kreditnom
karticom.). Pri placanju odaberite ‘Kreditna
kartica' i zatim ‘PoSalji narudzbu'.

(

N

5. KORAK - Plaéanje narucenih
proizvoda. Kada sistem obradi narudzbu
(obradena narudzba takoder sadrzi konacni

iznos za placanje), pojavi se zahtjev za placanje.

Kliknite na ‘Plati: Kreditna kartica'.

6. KORAK - Preusmjerenje na internet
stranicu za autorizaciju placanja.
Provjerite iznos pladanja, upiSite broj kreditne
kartice, kontrolni broj kartice (zadnja tri broja
na poledini kartice) te ime i prezime vlasnika
kako je navedeno na kartici. Kada ste ispunili
sve podatke, odaberite ‘Platiti’.

7. KORAK - Nakon uspjesnog placanja
dobit éete potvrdu o placanju, sistem ce

vas preusmijeriti natrag

na Amwayevu stranicu —3 - Eh;e

za e-poslovanje. - -
8. KORAK - s

Potvrda o '-'

narudzbi. Na e *

Amwayevoj stranici za B —

e-poslovanje dobit

Cete obavijest o

uspjesnom plaéanju,

narudzbe moZete provjeriti u kategoriji ‘Moje
narudzbe'. Za snimanje pojedinih koraka do
potvrde narudzbe, kliknite ‘OsvjeZi.

(

.

Vise informacija o narucivanju preko interneta i autorizaciji pla¢anja kreditnim karticama moZzete pogledati na Amwayevoj
stranici za e-poslovanje u kategoriji ‘Poslovne informacije/ Knjiznica/Poslovni formulari’ u PDF dokumentu ‘Upute za poslovanje s
kreditnom karticom'. Sigurni smo da ¢e vam unaprijedeni nacin placanja kreditnim karticama olaksati narucivanje proizvoda i
poboljsati rast vaseg posla.

SIJECAN] 2009.



Poznavanje proizvoda jedan je od kljucnih cimbenika
u vasem uspjesnom poslovanju.Kako bismo vam
pomogli u ostvarivanju svojih ciljeva, pripremili smo
za vas sirok spektar razlicitih oblika obrazovanja.

Zelite li saznati vise o samim proizvodima ili o samom
poslovanju te pritom dobiti strucan savjet ili misljenje, sve vam
to Amway nudi besplatno!

Ukoliko Zelite nauciti viSe o samim proizvodima, njihovom
sastavu, uporabi ili pak dobiti stru¢no misljenje, za vas su na
raspolaganju troje profesionalaca — trenera i predavaca koji su
obucavani od strane Amwaya. Na vas zahtjev (uz potpis i
sukladnost) Platine, treneri-predavaci dolaze u bilo koji grad ili
mjesto unutar Hrvatske i besplatno vas educiraju o
brandovima koje Amway posjeduje. Takva edukacija za vas i
za vase goste (potencijalne stranke, partnere i prijatelje) jest
besplatna. Na vama je jedino da osigurate adekvatan prostor
gdje ¢e se predavanje/trening odrzavati te da okupite
minimalno 35 ucesnika.

Ono sto na predavanjima/treninzima mozete slusati i uciti jest:

MAJA MATOV

ARTISTRY™ preparativna njega koze

ARTISTRY Creme Luxury

ARTISTRY Time Defiance kolekcija

ARTISTRY Essentals proizvodi

ARTISTRY Essentials i kako ga prodavati

Tolsom njega koze muskaraca

Peter Island proizvodi i njega i priprema koze prije i nakon
lieta

DARIO POLANCEC

NUTRILITE™ za sportase
NUTRILITE uravnotezeni Zivotni stil
NUTRILITE aktivni zivotni stil
NUTRILITE antioksidanti

eSpring™

iCook™

JASMINKA PETKO

® NUTRILITE uravnotezeni zZivotni stil
® NUTRILITE DOUBLE X

SIJECAN] 2009.

eSpring” &8

NUTRILITE

NUTRILITE antioksidanti

NUTRILITE

Njega rublja

Njega doma

Osobna njega

(Body Series, Glister, Hymm, Protique, Peter Island)
® Satinique

® Tehnike uspjesne prodaje- male tajne

Osim predstavljanja proizvoda, nudimo vam i radionice koje su
osmisljene za rad u manjim grupama (do cca 15 sudionika) i
nude vam interaktivan oblik edukacije.

Sakupite 15 Amwayevih nositelja posla (minimalno 10) i isto
toliko potencijalnih stranaka te pod vodstvom trenerice-
predavacice Maje Matov organizirajte Radionice ljepote:

- ARTISTRY preparativna radionica

- ARTISTRY i EFNY dekorativna radionica

Nakon zavrsenih radionica, Amway ¢e vam izdati Certifikat na
vase ime i prezime.

Ukoliko Zelite poboljsati prodaju, preporucujemo vam
Radionice prodaje pod vostvom trenera/predavaca Daria
Polanceca. Sakupite 15 Amayevih nositelja posla i sudjelujte na
radionicama prodaje:

PRVI DOJAM

ANALIZA POTREBA

USPJESNO PREGOVARANJE
KOMUNIKACIJSKE VJESTINE

USPJESNO PREDSTAVLJANJE PROIZVODA
KAKO PRODATI NUTRILITE

eSpring KROZ SNAGU PROIZVODA

Za sve dodatne informacije vezane uz predavanja i organizaciju
istih, molimo kontaktirajte nas na broj telefona
01/30-31-918 ili nam posaljite upit na mail adresu:
amway_croatia@amway.com

RADUJEMO SE SUSRETU S VAMA!
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ARTISTRY™ proizvodi
105711 ARTISTRY esencija za izjednacavenje tena koze 30 ml 35 20,25 194,00 236,68 319,52
100240 Losion za obnavljanje koze 1 kom. 35 18,68 179,00 218,38 294,81
232385 ARTISTRY uredaj za kozmeticku analizu 1 kom. 0 0 0 1.515,24 1.515,24
232950 ARTISTRY kazeta za odredivanje masnoce koze 1 kom. 0 0 0 450,18 450,18
103564 ARTISTRY™ Cremé LuXury 45¢g 35 127,35 1.220,00 1.488,40 2.009,34
3887 Gel za poboljsanje strukture tkiva 250 ml 35 13,57 130,00 158,60 214,11
2780 AHA hidratantna krema za obnavljanje koze 200 ml 35 10,23 98,00 119,56 161,41
102205 Krema za ruke ZF 15 759 35 10,23 98,00 119,56 161,41
104126 ARTISTRY essentials hidratantno sredstvo

za Cisc¢enje koze 135 ml 35 7.93 76,00 92,72 125,17
104127 ARTISTRY essentials hidratantni tonik 200 ml 35 7,93 76,00 92,72 125,17
104128 ARTISTRY essentilas hidratantni losion ZF15 75 ml 35 10,65 102,00 124,44 167,99
105498 ARTISTRY essentilas hidratantni sistem 1 kompl. 35 23,90 229,00 279,38 377,16
104129 ARTISTRY essentials gel za ¢is¢enje

normalne do masne koze 135 ml 35 7,93 76,00 92,72 125,17
104130 ARTISTRY essentials tonik

za normalnu do masnu kozu 200 ml 35 7,93 76,00 92,72 125,17
104131 ARTISTRY essentials losion

za njegu normalne do masne koze ZF15 75 ml 35 10,65 102,00 124,44 167,99
105487 ARTISTRY essentials umirujuci sistem 1 kompl. 35 23,90 229,00 279,38 377,16

Promocije
218502 LBS osnovni komplet 1 kompl. 30 22,55 216,00 209,84 272,79
231512 Ronaldinho majica 1 kom. 0 0 0 315,98 315,98
3272 SA8™ tekudi deterdzent

za pranje osjetljivih tkanina 11 30 6,26 60,00 73,20 95,16
2175 Hidratantni losion za ruke i tijelo 400 ml 30 6,58 63,00 76,86 99,92
100100 Koncentrirani tekuci sapun za ruke 11 30 10,65 102,00 124,44 161,77
2162 Osvjezavajudi gel za tijelo 400 ml 30 3,76 36,00 43,92 57,10
2163 Punjenje za osvjezavajuci gel za tijelo 11 30 8,46 81,00 98,82 128,47

NUTRILITE™ proizvodi

POSITRIM™ kremasti napitak u prahu 14 vrecica 30 18,16 174,00 212,28 275,96

103792 Vanilija, 103793 Kakao,

103794 Caffe au Lait, 103795 Jagoda

POSITRIM™ proteinske plocice 9 kom. 30 13,67 131,00 159,82 207,77

101140 Okus mentol cokolade,

101141 Okus kreme od narance,

102617 Okus karamel vanilija

Proizvodi za domacinstvo
100189 eSpring™ sustav za procis¢avanje vode

s pomocnom slavinom 1 kom. 30 441,96 4.234,00 5.165,48 6.715,12
100188 eSpring™ sustav za procis¢avanje vode

za ugradnu na postojecu slavinu 1 kom. 30 441,96 4.234,00 5.165,48 6.715,12
100186 eSpring™ zamjenski filtar 1 kom. 30 103,13 988,00 1.205,36 1.566,97
0014 AMWAY™ Gel za ¢is¢enje pecnice 500 ml 30 3,65 35,00 42,70 55,51

*Cijene izrazene s popustom

SIJECAN] 2009.



NUTRILITE™

Je vodeca™ svjetska marka
vitamina, minerala | dodataka
prehran

Najsnaznija tvrdnja marke NUTRILITE
ponovo je potvrdena.
Prosirimo dobru vijest!

® Preko 70 godina iskustva
u prehrani i istrazivanju.

® Uvijek inovativni.

® S kontinuiranim
podizanjem standarda
kvalitete.

*na temelju prodaje iz 2007., prema istrazivanju N U T R I L I T ErM

agencije Euromonitor International

Urednica: ieljka Radinovié¢ Tel. Odjela za odnose sa Radno vrijeme ureda
Dizajn, graficka strankama: (01) 3031 900 PONEDJELJAK - CETVRTAK 09.00-17.00
priprema i tisak: aqua dizajn d.o.o. Faks: (01) 3031 930 PETAK 09.00-15.00
Nakladnik: Amway d.o.o. Tel. tajnistva: (01) 3031 910
Faks: (01) 3031 940
Amwayevim distributerima se dozvoljava kopiranje bilo e-mail: amway_croatia@amway.com
kojeg ¢lanka pod uvjetom da je ¢lanak tiskan u cijelosti e-mail za narucivanje: croorder@amway.com
i ima napomenu: Ziro racun: 2360000-1101397958
“Tiskano s dozvolom Amway d.o.0.”
© Amway d.o.o

Radnicka 80, 10000 Zagreb, www.amway.hr
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